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RESUMO

Esta Tese avalia o posicionamento dos paises do BRIC nas Cadeias Globais de Valor (CGV’s)
e os padrdes de evolugdo do comércio de valor adicionado e de indicadores de especializacao
vertical no comércio intra-BRIC. Parte-se do pressuposto de que os encadeamentos produtivos
gerados pelos ganhos do comércio contribuem para o crescimento e desenvolvimento
econdmico dos paises membros. Para tanto, utilizou-se a base de dados da World Input-Output
Database (WIOD). A metodologia aplicada € o modelo de decomposicdo de bens
intermediéarios e fluxos de comércio, cuja interpretacao dos resultados é aderente com as teorias
recentes de especializacdo vertical e o comércio de valor adicionado. Foram calculados 16
componentes de valor adicionado doméstico (DVA), valor adicionado que retorna de terceiros
paises e importadores diretos (RDV), valor adicionado externo nas exportacdes (FVA), e termos
de dupla contagem pura (PDC). A agregacdo dos componentes de FVA e PDC permitiu a
obtencdo do grau de especializacao vertical de cada pais membro dos BRIC. Os resultados da
Tese apontam o expressivo avango da China em sua participagdo nas CGV’s e no comércio de
valor adicionado intra-BRIC, principalmente no comércio de bens de alta, média-alta e média
tecnologia. Por outro lado, o Brasil e a Russia ficaram estagnados nas CGV’s e se destacaram
apenas no comércio de valor adicionado de bens de média-baixa e baixa tecnologia. O maior
avanco da India foi no comércio de bens de média tecnologia e houve incremento da
participa¢ao da economia indiana nas CGV’s em relacdo ao Brasil e a Russia. Em termos de
intensidade de comércio, a india e a China possuem destaque nos indicadores de especializagio
vertical, principalmente para as industrias de alta, média-alta e média tecnologia. Por outro lado,
a intensidade de comércio do Brasil e da Russia € voltada para os componentes de valor
adicionado domeéstico. Portanto, ressalta-se a necessidade de ampliacdo e cooperacdo politica
entre os BRIC para a criacdo de capacidades e encadeamentos industriais capazes de gerar
ganhos no comércio de valor adicionado, capacidade organizacional, absorcdo e difusdo
tecnoldgica e, finalmente, crescimento e desenvolvimento econémico.

Palavras-chave: BRIC; comércio internacional; comércio de valor adicionado; especializacao

vertical.



ABSTRACT

This Thesis assesses the share of the BRIC in the Global Value Chains (GVCs) and the patterns
of evolution of trade in value-added and vertical specialization indicators in intra-BRIC trade.
We assume that the productive linkages generated by trade gains contribute to countries'
economic growth and development. To this end, we used World Input-Output Database
(WIOD). We applied the decomposition model methodology of intermediate goods and trade
flows, whose interpretation of the results adheres to recent vertical specialization and trade in
value-added theories. We calculated sixteen components of trade from domestic value-added
(DVA), value-added returning from third countries and direct importers (RDV), foreign value-
added in exports (FVA), and pure double counting terms (PDC). Aggregating the FVA and
PDC components allowed obtaining each BRIC member country's degree of vertical
specialization. The results of the Thesis point to the expressive advance of China in its share in
the GVCs and the intra-BRIC value-added trade, mainly in the exchange of high, medium-high,
and medium technology goods. On the other hand, Brazil and Russia were stagnant in GVCs
and stood out only in value-added trade in medium-low and low-technology goods. India's most
significant advance has been in trade in medium-technology goods, and there was an increase
in the share of the Indian economy in GVCs concerning Brazil and Russia. Regarding trade
intensity, India and China stood out in vertical specialization indicators, mainly for high,
medium-high, and medium technology industries. On the other hand, the trade intensity of
Brazil and Russia is focused on domestic value-added components. Therefore, we highlighted
the need for expansion and political cooperation among the BRIC to create capacities and
industrial linkages to generate gains in value-added trade, organizational capacity,
technological absorption, diffusion, and economic growth and development.

Keywords: BRIC; international trade; trade in value-added; vertical specialization.
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1 INTRODUCAO

As relacbes de comércio internacional modificaram-se substancialmente a partir de 1985,
guando se acentuaram os movimentos de mudancas nas cadeias globais de producédo, na medida
em que o Norte global, dotado de capital e alta tecnologia, passou a produzir em paises do Sul
global, abundantes em mao de obra e com baixos salarios (BALDWIN; LOPEZ-GONZALEZ,
2013). Desde entdo, o crescimento de transacGes e movimentacdes de capitais no comércio de
bens e servigos € superior ao crescimento do Produto Interno Bruto (PIB) da economia mundial
(AMADOR; CABRAL, 2008). Em paralelo, a globalizagdo foi um fator relevante para o
redirecionamento de investimentos diretos externos em diversas economias emergentes. O
progresso da liberalizacdo econdmica e o expressivo aumento nos fluxos de capitais nos
mercados emergentes contribuiram substancialmente para a integracdo econdmica (DIAO et
al., 2017). Nesse sentido, intensificaram-se os paradigmas dos processos de organizagédo
internacional da producdo. Logo, grandes corporacfes e até mesmo setores econémicos
completos encontraram-se verticalmente decompostos entre diversos paises (AMADOR,;
CABRAL, 2008).

Estas novas relagdes comerciais explicam, parcialmente, o crescimento do comércio
internacional de bens e servicos finais, assim como, o expressivo aumento do comércio de
insumos e bens intermediarios para a producdo. Os estudos recentes apontam também outros
fatores responsaveis pelo crescimento do comércio de bens intermediarios, como a reducdo dos
custos de transporte e de comunicacdo, 0 aumento do progresso tecnoldgico, os ganhos de
produtividade e a eliminagio de barreiras politicas e econdmicas ao comércio (ANTRAS;
YEAPLE, 2014; BARDI; HFAIEDH, 2021; COSTINOT; RODRIGUEZ-CLARE, 2013;
MELITZ; REDDING, 2012). Dessa forma, as empresas passaram a contratar no exterior
diversas atividades ndo-transacionaveis. A fragmentagdo dos processos produtivos ultrapassou
as barreiras da geolocalizacdo. Estas transformacOes alteraram a natureza do comercio
internacional, inclusive para além do comércio de bens materiais. As atividades de servicos
ganharam impulso e trouxeram implicagdes importantes para as corporagdes transnacionais,
modificando os padrdes de ganho do comércio e no mercado de trabalho (CIRIACI; PALMA,
2016; KOX; RUBALCABA, 2007; SAVONA; LORENTZ, 2006).

As mudangas estruturais nas relacbes de comercio marcaram 0 crescimento expressivo nas

ultimas décadas das economias emergentes. Destacam-se entre estas, o Brasil, a RUssia, a india
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e a China. Além de conterem 43,3% da populacdo global e 25% do territério do planeta, estas
nacOes foram responsaveis por 36,6% do crescimento do Produto Interno Bruto (P1B) mundial
(em paridade de poder de compra) durante a primeira década do século XXI (STUENKEL,
2020). Esses paises também detém um montante consideravel de reservas cambiais e sao
importantes destinos de investimentos estrangeiros diretos. O Brasil € reconhecido
mundialmente por ser base de exportacdo de matérias-primas agricolas e minerais; a Russia,
pela exportacdo de combustiveis, ao passo que a india e a China sdo centros mundiais de
servigos e manufaturas (MISHRA et al., 2015).

A criag@o do acronimo BRIC pelo economista Jim O’Neill em 2001, deu-se em relacdo ao
potencial de crescimento econdmico destas economias emergentes, comparando-as com as
economias do G7 (Estados Unidos, Alemanha, Franca, Canada, Italia, Japdo e Reino Unido).
Em termos do PIB (ponderado pela paridade do poder de compra - PPC), a economia dos BRIC
representava mais de 23% do PIB global ao fim do ano 2000, o que era maior que a soma dos
paises da Zona do Euro mais o Japdo. Desde aquele momento, O’Neill ja chamava a aten¢do
para a maior representatividade econémica da China em relacdo aos demais paises do BRIC.
O’Neil (2001) também apontava que a entrada da China na Organizagdo Mundial do Comércio

(OMC) iria impulsionar expressivamente os ganhos de comércio chineses.

Para além das dotacOes de fatores convencionais evidenciadas por O’Neill (2001), como o
tamanho populacional dos paises e o rapido crescimento econdmico, a possibilidade de maior
cooperacao entre as economias emergentes aprimorou 0s ganhos de comércio entre estas e
possibilitou novas fontes de financiamento para o desenvolvimento de investimentos e
colaboragbes (NAYYAR, 2016). Nesta conjuntura, a China é a maior fornecedora de bens
manufaturados e intensivos em méo de obra no mercado mundial. A india possui destaque no
comércio de servicos de comunicacdo, farmacéuticos e, ainda que em menor escala que a China,
em bens manufaturados intensivos em méo de obra. O Brasil, por sua vez, € um importante
fornecedor mundial na agroinddstria e manufaturas intensivas em recursos naturais. Estes trés
paises também possuem destaque nas exportacdes de bens de capital. J& a localiza¢do
estratégica da Russia e seu poderio geopolitico mundial a colocam em um lugar de destaque na
formagdo do bloco, assim como, uma grande poténcia nas exportacbes de suprimentos
energéticos para a Europa e Asia (NAYYAR, 2016; ROSSTAT, 2020).
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Gusarova (2019) ressaltou o potencial conjunto de crescimento entre os BRICS! no médio prazo
e afirmou que os paises podem se tornar uma forga motriz da economia mundial. A China
desempenha um papel de lideranca entre os BRICS, como principal investidor, importador de
investimento direto estrangeiro (IDE) e parceiro comercial dos demais paises. A cooperagédo
comercial e de investimentos entre a China e os demais paises do BRIC exerce um impacto
forte no desenvolvimento destas economias. Recorda-se o caso da recente recessdo do Brasil
entre 2015 e 2016 na qual a China teve um papel de destaque para a retomada dos investimentos
no Brasil, tal como os demais paises do BRICS apoiaram o discurso chinés a favor do
multilateralismo comercial quando os Estados Unidos da América (EUA) iniciaram a guerra
comercial contra a China (UNCTAD, 2018; UNITED NATIONS, 2019).

No que se refere as relacdes comerciais, ressalta-se a relevancia em termos de valor adicionado
entre os paises. Para se mensurar o comércio de valor adicionado, é necessario acompanhar os
fluxos de comércio de mercadorias através de uma cadeia global de fornecedores de insumos
até a producdo de bens de consumo final. Por conseguinte, em cada estagio do processo
produtivo é embutido valor adicionado. Em 2014, aproximadamente 39% do comércio da
manufatura e 41% do comércio de servicos foram termos de valor adicionado (JOHNSON,
2014). O estudo do comércio de valor adicionado fornece nova perspectivas aos topicos
tradicionais do comércio internacional, uma vez que as friccdes de mercado sdo reduzidas,
principalmente as barreiras ndo-tarifarias e custos de transporte. Desse modo, a distancia entre
0s paises ndo é algo crucial, pois o valor adicionado é comercializado via terceiros paises. Cabe
destacar ainda, a crescente participacdo das economias emergentes no comércio de valor
adicionado, especialmente a China, india e o Brasil (CONCEICAO, 2015; UNCTAD, 2023).

Nesse sentido, o problema de pesquisa que surge é: Houve evolucéo da participacdo dos BRIC
nas cadeias globais de valor? E ainda, o comércio intra-BRIC foi um fator relevante para
aumentar os encadeamentos industriais nos paises e promover crescimento e desenvolvimento
econémico entre o periodo de 2000 a 2014? Ressalta-se que 0s anos iniciais do século XXI
foram periodos de grandes transformacgdes e mudancas estruturais na economia global e no
comeércio internacional, inclusive com a incorporacdo de medidas e classifica¢fes das industrias
de acordo com o grau de intensidade tecnologica (OCDE, 2005; HAUKNES; KNELL, 2009).

1 O acrénimo BRIC, com o “S” refere-se & Africa do Sul’. A discussdo sobre a entrada da Africa do Sul
no grupo dos BRIC seré tratada no capitulo seguinte. A Africa do Sul ndo é inclusa na analise principal
pela indisponibilidade de dados na WIOD.
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Diante da pergunta de pesquisa apresentada, o objetivo desta Tese é avaliar se 0s
encadeamentos produtivos ocasionados pelas relagcdes de comércio intra-BRIC contribuiram
para o crescimento e desenvolvimento econdmico destes paises. Além disso, discute-se como
as escolhas politicas dos modelos de crescimento e desenvolvimento das na¢6es influenciaram
nos padrdes de participagdo dos BRIC nas CGV’s. A anélise é feita levando-se em consideragdo
os termos de comércio de valor adicionado doméstico, o valor adicionado doméstico que retorna
ao pais de origem, o valor adicionado externo nas exportacfes nacionais e os termos de dupla
contagem de cada pais. No comércio inta-BRIC os resultados sao discutidos considerando a
agregacdo setorial baseada na intensidade tecnoldgica do comércio, uma vez que ha
incorporacdes tecnologicas indiretas nos fluxos de insumos intermediarios e em bens de

capital/investimento no comércio entre as nacbes (MORCEIRO, 2018).

A perspectiva tedrica adotada baseia-se na crescente diversificagdo e diferentes estagios da
producdo, realizados em diversos paises, que fazem os insumos intermediarios cruzarem
multiplas barreiras. Desse modo, as cadeias globais de valor (CGV’s) se concretizam em um
sistema de integracdo global da producdo, maior fragmentacdo e modificagdes nas pautas de
exportacdo. Todo esse contexto, se insere nas concepcOes da especializagdo vertical e das
cadeias de ofertas globais (KOOPMAN et al., 2010). Ainda, tanto setores de alta tecnologia,
quanto setores de média-baixa e baixa intensidade tecnoldgica se beneficiaram com o aumento
das transacdes comerciais de bens intermediarios. Hermida (2017) sugere que o0 aumento da
importacdo de bens intermediarios estrangeiros causa beneficios para a estrutura econémica,
pois desenvolvem-se habilidades técnicas e cumulatividade de conhecimentos ao longo das
cadeias produtivas.

Assim, os setores analisados nas tabelas de Insumo-Produto da WIOD (WIOT’s) foram
classificados de acordo com o grau de intensidade tecnolégica das Nacfes Unidas (2008) e
revisoes sugeridas pelas OCDE (2017). A intensidade tecnoldgica ou “intensidade em P&D” é
a raz&o entre os investimentos em P&D e o PIB a precgos basicos. Dentre as vantagens desta
classificacdo tem-se que sdo criadas hierarquias setoriais de desenvolvimento tecnoldgico,
sejam industriais ou de setores de servicos. Desse modo, as industrias sdo classificadas de
acordo com caracteristicas de acumulacdo de capital, assim como, comportamentos

organizacionais, desenvolvimento e absorcéao tecnolégica (MORCEIRO, 2018).
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A pesquisa utiliza as matrizes de Insumo-Produto da World Input-Output Database (WIOD)
entre os anos 2000 a 2014, com 56 setores e 44 paises (43 mais o “restante do mundo”). O
ultimo lancamento das tabelas de insumo-produto da WIOD foi em 2016, contemplou os 28
paises membros da Unido Europeia, outras 15 maiores economias do mundo, e os demais paises
agregados como “restante do mundo” entre o periodo de 2000 a 2014. A metodologia de
decomposicgéo das exportacOes de valor adicionado de Wang, Wei e Zhu (2018) foi escolhida,
uma vez que esta permite a decomposicdo das exportacdes brutas do comércio bilateral entre
0s paises em componentes de valor adicionado setorial. Ainda, tal estrutura requer uma
distingdo conceitual entre exportacGes de valor adicionado por backward e forward linkages, e
uma maneira alocar fluxos comerciais intermediarios bilaterais em seus destinos finais de

absorcao.

Portanto, foi possivel calcular 16 componentes de comércio de valor adicionado relativos ao
valor adicionado doméstico que € exportado (DVA), o valor adicionado que retorna para o pais
de origem (RDV) e os termos de dupla contagem pura (PDC). Os resultados apontam que o
comércio de valor adicionado entre os BRIC ainda ndo evoluiu como o esperado. Apenas a
China conseguiu avancos expressivos, principalmente nas exportacdes e na especializacao
vertical das industrias de alta e média-alta tecnologia. O Brasil e a Rdssia avangaram na
ampliacdo das indistrias de média-baixa e baixa tecnologia e a India, em indUstrias de média
tecnologia. Em termos de intensidade de comércio, a india e a China possuem destaque nos
indicadores de especializacdo vertical, principalmente para as industrias de alta, média-alta e
média tecnologia. Por outro lado, a intensidade de comércio do Brasil e da Russia é voltada
para 0s componentes de valor adicionado doméstico. Por fim, pretende-se sugerir meios de
inclusdo internacional entre as economias emergentes que possam minimizar as dificuldades e
fragilidades de insercdo no comércio internacional e reduzir a dependéncia em relacdo ao Norte

global.

As contribuigdes trazidas por esta pesquisa perpassam pelas discussdes a respeito dos aspectos
politicos e econémicos da criagdo dos BRIC. Ressalta-se a escassez de estudos que abordam os
desafios de aproximacao e ampliacdo comercial entre estes paises. No que se refere a tematica
especifica de comércio de valor adicionado, pela primeira vez apresenta-se um panorama
detalhado sobre o comércio intra-BRIC, assim como, analises de componentes especificos de
valor adicionado domeéstico para bens intermediarios e finais, componentes de especializagdo

vertical a nivel agregado de industrias e pais, e indicadores em termos intensidade de comércio.
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Assim, as contribui¢des podem ser agrupadas no sentido da identificacdo dos ganhos comerciais
nas relacdes entre os paises e nas relacbes de oferta e demanda interindustriais.

Além desta Introducdo, esta Tese foi estruturada para ser concluida em mais 6 capitulos. No
capitulo 2 é realizada uma revisdo de literatura sobre aspectos politicos e institucionais da
formacdo dos BRIC(S) e apresentacgdo de estatisticas descritivas da economia e comércio entre
0s BRIC(S) nas duas Ultimas décadas do século XXI. Discute-se, além das questbes comerciais,
questdes politicas, como a entrada da Africa do Sul no acrénimo e desafios para a consolidagéo

do grupo enquanto um dos marcos mais importantes da economia global no século XXI.

No capitulo 3 sdo apresentados teorias e conceitos seminais de comércio de valor adicionado e
especializaco vertical. E realizada também uma discuss&o sobre a insercdo de economias em
desenvolvimento e emergentes nas CGV’s, uma vez que ha discordancias sobre o papel destes
paises nas cadeias globais de producdo e consumo. Desse modo, apresentam-se perspectivas da
participacdo destas economias nas CGV’s e como o desenvolvimento recente dos mercados

emergentes impactaram nas cadeias globais e regionais de producéo.

No capitulo 4 é descrita a base de dados e os procedimentos metodoldgicos adotados. As
vantagens e a confiabilidade fornecidas pelas matrizes da WIOD sdo amplamente discutidas no
capitulo. No que se refere a metodologia, sdo apresentados conceitos matematicos de comércio
internacional para insumos intermediarios desde Leontief (1936) e a estrutura analitica proposta
por Wang, Wei e Zhu (2018). E importante destacar que no apéndice A — “Modelos seminais
de comércio de valor adicionado e especializacdo vertical”, tem-se uma visao detalhada dos

modelos seminais que antecedem a estrutura geral de decomposicdo utilizada nesta pesquisa.

O capitulo 5 apresenta os resultados. Apresenta-se um panorama amplo da participacdo dos
paises do BRIC nas CGV’s ¢ compara-se 0 desempenho destes paises com outras economias
emergentes com modelos de crescimento similares. A fim de compilar e proporcionar uma
discussao sobre o comércio intra-BRIC, os resultados foram agregados em cinco categorias de
intensidade tecnologica: alta, média-alta, média, media-baixa e baixa intensidade tecnologica.
Desse modo, foram gerados figuras e mapas capazes de apresentar de forma suscinta 0s
resultados do comércio de valor adicionado entre os BRIC. Ainda, todos os procedimentos

metodoldgicos e figuras geradas nessa Tese foram feitos em softwares livres como o “R” e

‘GQgiS,’.
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O capitulo 6 traz uma discusséo sobre os resultados e aborda questdes amplas a serem superadas
individualmente entre os paises. Distingue-se como as escolhas politicas dos modelos de
crescimento dos paises influenciaram em suas respectivas participagdes nas CGV’s e 0S
desafios na construcdo de politicas industriais capazes de gerar valor adicionado nas
exportacGes. Corrobora-se a importancia da cooperacdo entre as economias emergentes para
uma agenda comercial e politica capaz de incluir os BRIC e outras economias em
desenvolvimento em discussdes globais que antes eram assunto apenas dos paises

desenvolvidos. No ultimo capitulo séo feitas as consideracdes finais.
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2 A TRAJETORIA DOS BRIC

O objetivo deste capitulo € apresentar o contexto dos BRIC desde a criacdo do acrénimo em
2001, a entrada da Africa do Sul e os desafios recentes de comércio e politica. A cooperacio
entre os BRICS tem sido fundamental para dar maior visibilidade ao grupo e as economias em
desenvolvimento. Os dados descritivos apresentados neste capitulo, como o crescimento
econbmico, as exportacdes e importacdes brutas, destino e volume do comércio dos BRICS séo

essenciais para construir-se uma perspectiva a respeito da aproximacao comercial dos paises.

2.1 AVANCOS POLITICOS E INSTITUCIONAIS DOS BRICS

A criacdo do acronimo BRIC foi publicada em 2001 por um grupo de economistas do banco
Norte Americano Goldman Sachs, liderados por Jim O’Neill. O’Neill (2001) caracterizou o
Brasil, Russia, India e China enquanto nagbes de rapido crescimento econdémico,
essencialmente. Desde entdo, analises econémico-financeiras, empresariais e académicas sdo
realizadas considerando as potencialidades de cooperacdo entre estes paises. O’Neill (2003)
realizou projecdes de crescimento dos BRIC até o ano de 2050 por meio de modelos de
produtividade e acumulacdo de capital, com base nas caracteristicas econdmicas e
demograficas. Cinco pontos principais foram analisados: i) 0 tamanho da economia; ii) a taxa
de crescimento econdmico; iii) a renda e a demografia; iv) os padrdes de demanda global e iv)
0s movimentos cambiais. As projec6es sugeriram que o progresso dos BRIC seria fundamental
para o desenvolvimento da economia mundial e estas economias emergentes ultrapassariam no
médio e longo prazo grande parte das economias desenvolvidas do G7 e, conjuntamente, a

economia da Unido Europeia.

Em 2006, aconteceu o primeiro encontro de Chanceleres dos quatro paises para a discussao e
agrupamento dos paises a partir da incorporacdo de uma agenda conjunta de politica externa.
Em 2009 ocorreu o primeiro encontro de Chefes de Estado/Governo, na clpula de
Ecaterimburgo e formalizacdo de cupulas periodicas a fim de institucionalizar os processos
decisivos e estrategias (MRE-BRASIL, 2014). Entre 2003 e 2007, o crescimento conjunto dos
quatro paises representou 65% da expansdo do PIB mundial. Em termos de participacdo na
economia global, em 2003 os BRIC representavam 9% do PIB mundial, passando para 14% em

2009. No ano seguinte, ja com a participacdo do Africa do Sul, os BRICS representaram 18%
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da economia mundial. Em 2014, o PIB dos BRICS (PPC) j& era superior a economia dos EUA
ou UE (IPEA, 2020).

De acordo com Stuenkel (2020), o acronimo BRIC deixou de ser apenas um termo de
investimento para se tornar algo institucionalizado em 2009. A entrada da Africa do Sul no fim
de 2010 também é vista como algo positivo para o grupo. Assim, os BRICS se tornaram um
dos pilares mais importantes da politica econdmica internacional nas duas primeiras décadas
do século XXI. Stuenkel (2020) destaca o ceticismo do Ocidente com a criacdo e o avanco dos
BRICS por causa das grandes diferencas politicas e comerciais entre 0s paises membros.
Enquanto o Brasil e a Russia sdo grandes exportadores de commodities, a China é uma grande
importadora. A india era aversa a rodada de acordos comerciais de Doha proposta pela China.
Além disso, a Russia é uma grande exportadora de energia, enquanto a india é uma grande
importadora. Desse modo, os interesses politicos e comerciais dos paises frequentemente
podem ser conflitantes. Politicamente, os regimes do Brasil, india e Africa do Sul sdo baseados

na democracia, enquanto a China e a RUssia possuem regimes autoritarios.

A entrada da Africa do Sul para os BRIC, pode ser vista como uma das principais conquistas
da politica externa do pais na segunda década do século XXI, o que proporcionou aos BRIC
uma estrutura global mais relevante. No entanto, pouco foi explanado sobre a escolha do pais
africano ao grupo, ao invés da Nigéria, por exemplo, que apresenta maiores taxas de
crescimento e um quantitativo populacional praticamente equivalente ao Brasil; ou a Indonésia
que possui uma grande economia e uma populagdo maior que a do Brasil. Ainda assim, a
formagéo dos BRICS trouxe mais visibilidade ao grupo e o transformou em uma alianca global
segura com capacidade de representar as economias emergentes em ascensdo (RAHMAN;
FATIMA; RAHMAN, 2020; STUENKEL, 2020).

Apesar dos questionamentos e duvidas sobre a entrada da Africa do Sul nos BRIC esta iniciativa
visava também melhorar a reputacio das poténcias emergentes na Africa como um todo. Os
paises do BRIC, com destaque para a China e o Brasil, tém interesses econd6micos e estratégicos
de longo prazo com o continente Africano. Uma parceria que, diferentemente das poténcias
ocidentais, ndo tinha como objetivo apenas a exploragao dos recursos naturais africanos. Assim,
a representatividade africana nos BRIC foi uma estratégia aflorada pela China e apoiada pelos

demais para promover o papel das poténcias emergentes no continente africano.
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A crise financeira de 2008 trouxe consequéncias politicas para as economias dos BRICS, em
especial, o Brasil. A crise serviu para estreitar os lagos entre 0s paises emergentes, com a
formacdo de uma agenda econdmica de fortalecimento de comércio e desenvolvimento de
politicas de investimento. Os encontros frequentes melhoraram as relagdes entre 0s governos e
ajudaram a delimitar interesses comuns durante a crise econémica (SCHULZ, 2020;
STUENKEL, 2020). Isto foi especialmente evidente para o Brasil, cujos lacos econdmicos com
a China, Russia e india eram bem mais fracos antes da formagéo do grupo. O Brasil também
era considerado como o membro menos “adequado”?. No entanto, o forte interesse do governo
da época em estreitar os lacos com os paises emergentes foi um fator preponderante para o
convencimento da midia nacional e internacional dos interesses brasileiros no fortalecimento
dos BRIC.

No pds-crise, com a desaceleracdo do crescimento mundial e os periodos de recessdo de 2012
a 2014, a agenda dos BRICS visou fortalecer a cooperacéo entre os paises (RADULESCU;
PANAIT; VOICA, 2014). Os formuladores de politica nos paises emergentes pareciam estar
convencidos que a cooperacdo Sul-Sul era capaz de diversificar parcerias, independente das
taxas de crescimento. Ademais, a cooperacdo Sul-Sul se tornou um elemento-chave das
poténcias emergentes na tentativa de democratizar assuntos globais e reduzir o peso
desproporcional que o Norte global representava. A proeminéncia de desafios globais, tais
como: mudangcas climaticas; conflitos internos de Estado; reducéo da pobreza; sustentabilidade
energética; proliferacdo nuclear; e crescimento populacional. A geracdo de novas tecnologias
contribui para um crescente consenso de que paises emergentes como o Brasil, india, Russia e
China sdo indispensaveis para o desenvolvimento de solugdes plausiveis de médio e longo
prazo. Dentro deste contexto, os movimentos de transicdes de politicas globais, como as cupulas

do G20, também sdo marcas de um mundo multipolar.

Os BRICS ja desempenham um papel relevante para a politica internacional, uma vez que

reconhecem a importancia de estarem alinhados para a cooperacao além do comércio. A criacéo

2 Stuenkel (2020) ressalta que as questdes relativas as politicas de integracdo regional da América do
Sul, principalmente no que se refere a0 MERCOSUL, constituem-se em empecilho para a ampliagéo da
cooperacao politica e comercial do Brasil com a Asia. Desse modo, os lagos brasileiros com a RUssia,
india e China ainda poderiam ser vistos como relagées secundarias na politica externa brasileira em caso
de escolha de uma lideranca politica ativa na América do Sul. Todavia, ressalta-se a importancia e o
esforco que o chefe de Estado e o Ministro das RelagGes Exteriores brasileiro (Luiz Inacio Lula da Silva
e Celso Amorim, respectivamente) deram a época para consolidacdo e aproximacdo do Brasil com os
demais paises do BRIC.



22

do New Development Bank (NDB), o banco de desenvolvimento dos BRICS, com sede em
Xangai € um exemplo real de cooperacgao, com escritorios regionais abertos em Joanesburgo e
em Sdo Paulo, em 2019. Os BRICS também criaram o Contingent Reserve Arrangment (CRA),
um acordo para fornecimento de apoio financeiro por meio de liquidez e instrumentos de
precaucdo em respostas a possiveis crises econdémicas e financeiras (STUENKEL, 2020;
VAZQUEZ, 2020). Na esfera geopolitica, a China apresenta superioridade na influéncia e nos
investimentos em infraestrutura dos demais paises. Na crise brasileira de 2015 e 2016, 0s
policymakers brasileiros reconheceram a importancia dos investimentos chineses para a
retomada do crescimento (GARCIA, 2020).

As diferencas geopoliticas e econdémicas ndo impediam os paises dos BRICS de criarem um
espaco em que todos possam ganhar no comércio. Na esfera geopolitica, a Russia e a India
apresentam destaque internacional por possuirem armas nucleares. O Brasil ndo se destacava
geopoliticamente antes da criacdo dos BRIC e, apesar de ser a maior economia da América
Latina, ndo era considerado um grande player global como no caso da China. O fortalecimento
dos BRICS trouxe para o Brasil um protagonismo relevante no campo diplomatico nunca antes
visto. Desse modo, a “Ascengdo da Asia” também pode ser compreendida como a “Ascengio
Brasileira” na politica global (STUENKEL, 2020). As cupulas dos BRICS sdo vistas por
politicos e agentes de mercado como um jogo de resultado ganha-ganha e um reforgo de status

para todos 0s envolvidos para se posicionarem como poténcias em ascensao no século XXI.

No comércio internacional, os BRICS possuem diferentes prioridades em seus modelos de
desenvolvimento. O Brasil, india e Africa do Sul estavam entre os 23 primeiros paises que
assinaram o Acordo Geral de Tarifas e Comércio (GATT, sigla em inglés). Por outro lado, a
China e a Russia estdo entre 0s mais novos membros da Organizacdo Mundial do Comércio
(OMC). As negociagdes sempre foram complexas, tendo a China iniciado as negociagdes para
a adesdo ao GATT em 1987 e concluidas em 2001, ja com a OMC. A Russia concluiu seu
processo de adesdo & OMC apenas em 2012, apds duas décadas de negociacfes (KINGAH;
QUILICONI, 2016). Portanto, dadas as complexidades apresentadas de cada uma dessas
nagOes, a proxima subsecdo destina-se a descrever de forma detalhada topicos fundamentais

relativos aos avangos na economia e no comercio dos BRICS nas duas Ultimas décadas.
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2.2 ECONOMIA E COMERCIO

A performance econémica dos BRIC na primeira década do século XXI foi marcante. O
conjunto de paises representava pouco mais de 16% do PIB mundial no ano 2000. Em 2010, os
paises passaram a representar proximamente 25% (em PPC) da economia global. Além disso,
0s BRIC contribuiram em mais de 66% para o crescimento econémico mundial, neste mesmo
periodo. A China ultrapassou o Japdo e se tornou a segunda maior economia do mundo (em
valores nominais), ao passo que o Brasil ultrapassou 0 Reino Unido e se tornou a 72 maior
economia global. A india e a RUssia atingiram os patamares de 92 e 112 maiores economias do
mundo, respectivamente. Em 2019, a soma do PIB dos BRICS ultrapassou US$ 21 trilhGes,
como mostra a Figura 1(a). Avancos importantes em termos de PIB per capita também foram
notados entre 2000-2010 (FIGURA 1(b)). Fatores como a estabilidade econémica mundial,
aumento do crédito e liquidez, elevacdo da demanda e valorizacdo dos precos de commodities
sdo apontados como os principais mecanismos de crescimento econdémico dos BRIC na
primeira década do século XXI. Entre 2000 a 2010, a China obteve uma taxa média de
crescimento econdmico de 10,4% ao ano; o Brasil cresceu em média 3,8%; a india 7,2%; a
Russia 5,4%, e a Africa do Sul cresceu cerca de 3,5% ao ano, (FIGURA 1(c)).

Em 2011, o contexto internacional modificou-se consideravelmente. Apontam-se como as
principais raz@es, as restricdes monetarias (e consequentemente, baixa liquidez) nos EUA e na
Unido Europeia (UE), a queda acentuada da demanda mundial e, portanto, diminui¢do dos
precos das commodities e a desaceleracdo da economia chinesa. Caracterizada como a “fabrica
do mundo”, a desaceleragdo do crescimento chinés na segunda década do século XXI trouxe
incertezas sobre a sustentabilidade do crescimento econdmico mundial. Ainda assim, a taxa
média de crescimento anual da China no periodo de 2011 a 2019 foi de 7,3%. Neste mesmo
periodo, a India cresceu aproximadamente 6,6%; a Russia 1,7%; a Africa do Sul 1,2% e o Brasil
obteve a menor taxa de crescimento dentre os BRICS, apenas 0,8% ao ano, como aponta a
Figura 1(c). Notadamente, h&d uma estagnacdo do crescimento das economias brasileira, russa,
e Sul-Africana nesta segunda década da analise. Ressalta-se a queda brusca do PIB per capita

da Rassia e do Brasil também neste periodo.

O fraco desempenho indiano em termos de PIB per capita chama atenc¢éo. Enquanto o PIB per
capita chinés foi de US$ 10.170,00, o indiano foi apenas US$ 2.070,00, o menor valor dentre
0s BRICS, em 2019. O PIB per capita da Rassia que ja foi de US$ 15.942,00 em 2013, diminuiu
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consideravelmente para US$ 11.555,00 em 2019. Mesma situagdo apresentada pelo PIB per
capita brasileiro que atingiu US$ 13.296,00 em 2013, e em 2019 ficou em US$ 8.914,00. O
PIB per capita Sul-Africano foi de aproximadamente US$ 6.599,00, também neste ultimo

periodo.

Figura 1 — Comparativo entre variaveis de crescimento econdmico das economias dos BRICS entre
2000 e 2019*
(@) PIB das economias dos BRICS (em trilhdes US$)
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Fonte: FMI. Elaboracdo do autor (2022) *Para o termo agregado BRICS da Figura 1(a) apresenta-se
uma soma, e para o termo BRICS agregado das Figuras 1(b) e 1(c) apresenta-se uma média.

Diversas causas podem diminuir ou estagnar consideravelmente o crescimento econdmico dos
paises emergentes, como a “armadilha da renda média”. Desse modo, uma vez o crescimento
econémico estabilizado, torna-se dificil para os paises em desenvolvimento obterem ganhos
econdmicos em relacdo as economias desenvolvidas (ZHOU; HU, 2021). Com uma populacéo
majoritariamente jovem e em idade ativa, o crescimento populacional dos BRICS é outro fator
que deve ser direcionado para gerar ganhos de escala, uma vez que ha limitagcbes em termos de
produtividade no longo prazo, trazida pelo envelhecimento populacional, fragilidades nos
sistemas de salde e previdenciario (TIAN, 2017). A Tabela 1 sumariza algumas estatisticas

demograficas dos BRICS.

A China e a India apresentam os maiores contingentes populacionais dentre os BRICS, assim
como, para todo o mundo. A Organizagdo das Nagbes Unidas estima que a populacdo Indiana
ultrapasse a populagdo chinesa em 2023 (ONU, 2022). No entanto, a populacgdo indiana ainda
é essencialmente rural, apenas 33,8% da populacdo indiana vivia em éreas urbanas em 2019,
enguanto na China, aproximadamente 60,6% da populacéo é urbana. O Brasil apresenta o maior
percentual da populacdo vivendo em areas urbanas, 86,8%. Os BRICS possuem a vantagem de
possuir uma populagédo jovem, como ja mencionado. Cerca de 49,1% da populacdo brasileira
estava na faixa etaria entre 25 a 59 anos em 2019, 50,6% da populagéo russa também estava
nessa faixa de idade no mesmo periodo e 41,3% da populagdo indiana (em 2010). Cerca de
64,1% da populagdo chinesa estava na faixa etaria de 16 a 59 anos, em 2019 e 45,9% da
populacdo Sul-Africana estava na faixa etaria de 25 a 59 anos. A Russia e a China sdo os paises
que apresentam o maior percentual da populacdo com idade acima de 60 anos, 22% e 18,1%,

respectivamente.
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Tabela 1 — Estatisticas demogréficas de tamanho e composi¢do populacional dos BRICS para anos
selecionados

Total em milhdes 2000 2010 2019
Brasil 173,4 195,5 210,1
Russia 146,6 142,8 146,8
india 996,9 1.176,7 1.332,9
China 1.262,6 1.337,7 1.397,7
Africa do Sul 46,8 51,3 58,8
Urbano (%)

Brasil 81,2% 84,3% 86,8%
Russia 73,6% 73,6% 74,5%
india 28,4% 29,7% 33,8%
China 36,3% 50,0% 60,6%

AfricadoSul* e e
Composicdo etaria da
populacéo (%) - Brasil

Até 15 anos 30,0% 25,5% 21,1%
De 15 a 24 anos 19,8% 17,6% 15,8%
De 25 a 59 anos 42,0% 46,8% 49,1%
60 anos ou mais 2,4% 10,0% 13,8%

Composicdo etaria da
populacéo (%) - Russia

Até 15 anos 18,0% 15,1% 17,6%
De 15 a 24 anos 15,8% 14,5% 9,6%
De 25 a 59 anos 47,6% 52,1% 50,6%
60 anos ou mais 18,4% 18,0% 22,0%

Composicdo etaria da
populacédo (%) - India

Até 15 anos 34,3% 309% -
De 15 a 24 anos 19,4% 2001% -
De 25 a 59 anos 39,0% 413% -
60 anos ou mais 7,2% 75% -

Composicdo etaria da
populacéo (%) - China

Até 15 anos 22,9% 18,9% 17,8%
De 16 a 59 anos 67,0% 79,9% 64,1%
60 anos ou mais 10,3% 10,0% 18,1%

Composicdo etaria da
populagdo (%) — Africa

do Sul

Até 15anos - 29,2% 28,7%
Del5a24anos - 20,6% 16,3%
De25a59anos - 42,3% 45,9%
60 anos ou mais - 7,7% 9,0%

Fonte: Rosstat (2020) *A série de estimativas populacionais nao divide a populacdo em rural/urbana.

Certamente que a composicdo populacional alterard os padrdes de crescimento econémico,
demanda, produtividade e comércio. Assim, desafios de desenvolvimento que surgem relativos

ao crescimento (ou decrescimento) populacional perpassam por uma agenda ampla de
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sustentabilidade nos diversos campos socioecondmicos. No que se refere ao comercio
internacional, estudos apontam impactos relevantes na demanda dos setores agricolas, e de
alimentos e bebidas (FUKASE; MARTIN, 2020; SCHNEIDER et al., 2011). No entanto,
espera-se que efeitos tecnoldgicos causados pela mudanga nos padrdes de demanda
populacionais também alterem modelos de comércio em bens manufaturados, principalmente
mercadorias de alta intensidade tecnoldgica, setores de satde e de energia (ACEMOGLU, 2009;
PERETTO, 1998; WOLFRAM; SHELEF; GERTLER, 2012).

O desenvolvimento econémico focado em uma trajetoria equilibrada e que acompanha as
tendéncias do mercado mundial deve direcionar os paises emergentes a uma abertura comercial
integrada com as mudancas e transformacdes estruturais do comércio, producdo, consumo,
urbanizacgdo, tamanho e composi¢éo populacional, mudancas nas estruturas ocupacionais e nas
formas de arranjos sociais (ACEMOGLU, 2009). Desse modo, o grau de abertura comercial
dos BRICS é um componente notavel para se avaliar a importancia relativa do comércio. Como
mostra a Figura 2, a Russia tinha o maior grau de abertura comercial dentre os BRICS em 2000,
68,9% da producdo e consumo da Russia era advinda de transa¢6es no mercado internacional.
Este valor decresceu para 49,6% em 2015. E interessante notar que o grau de abertura da China
ndo se alterou neste periodo, continuando em 39,4% em 2015.

A india e a Africa do Sul conseguiram ampliar sua comercializacdo externa, a india saindo de
26,9% em 2000 para 41,9% e a Africa do Sul de 51,4% para 61,2%. Pouco avanco foi observado
no comércio brasileiro com o exterior durante o periodo. Destaca-se que, naturalmente,
economias territorialmente grandes possuem maiores desafios para ampliar seu grau de abertura
comercial, pois 0s bens domésticos tendem a substituir as importacdes. Outros fatores, como a
volatilidade dos precos internacionais também pode dificultar o comércio entre paises. No
entanto, a baixa aproximacdo com o comercio internacional provoca atrasos tecnoldgicos e

organizacionais nos setores produtivos (ALENCAR et al., 2018).
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Figura 2 — Indice de abertura comercial dos BRICS para os anos 2000 e 2015
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Fonte: OMC. Elaboragéo do autor (2022)

A Figura 3 correlaciona a complexidade econdmica de paises selecionados com o PIB per
capita. E possivel notar um padrdo positivo e crescente entre as variaveis. O Indice de
Complexidade Econdmica (ECI, sigla em inglés) mensura o quanto de conhecimento, ou know-
how acumulado, em um determinado pais € utilizado para promover a diversificagdo e a
sofisticacdo da producdo e exportacdo de bens (HAUSMAN et al., 2011). Logo, é esperado que
paises de maior PIB per capita possuam maior complexidade econémica em sua producao,
assim como, uma pauta de exportagdes mais sofisticada. Como destacado na Figura 3, 0s
BRICS possuem um padrdo de complexidade econdmica préximo a 0, com excec¢do da China.
Para 0 ano de 2015, o indice de complexidade econémica para o Brasil e India foi 0,2, para a
Africa do Sul e Rssia 0,1, e para a China 1,3. Evidéncias recentes na literatura de crescimento
produtivo para economias emergentes destacam a importancia do avango tecnolégico em
direcdo a criacdo de uma pauta de exportacGes baseada em produtos com alta intensidade
tecnolégica (HARTMANN et al., 2021; VALVERDE, 2017). No entanto, apesar dos avancos
politicos e comerciais entre economias em desenvolvimento, salienta-se que a maior parte dos
paises emergentes permanecem dependentes de politicas de estimulos a demanda agregada
(SOUSA FILHO; RIBEIRO; SANTOS, 2020)
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Figura 3 — Correlacio entre o indice de Complexidade Econdmica e o PIB per capita de economias

selecionadas - 2015
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Fonte: ATLAS of Economic Complexity — Harvard University, 2023. Elaboragao do autor (2023)

O conjunto dos BRICS exporta um volume de valor adicionado relevante. No entanto, ressalta-

se gque apenas a economia chinesa teve um crescimento expressivo em termos de exportaces

nas duas primeiras décadas do século XXI. As economias do Brasil, india, Rissia e Africa do

Sul pouco avancaram, sendo que as exportacdes de valor adicionado do Brasil e Africa do Sul

se estagnaram na segunda década e as exportac@es russas decresceram consideravelmente entre

2015 e 2016. A excecdo da China, os demais paises dos BRICS n&o conseguiram evoluir no

comércio de bens intermediarios, essencial para a integracdo comercial dos paises nas cadeias

globais de valor, como mostra a Figura 4.
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Figura 4 — Comparativo entre variaveis de comércio das economias dos BRICS entre 2000 e 2017*
(@) Valor adicionado nas exportagdes dos BRICS (em milhdes (US$)
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As Tabelas 2 e 3 apresentam estatisticas das participacdes dos BRICS nas exportagdes e
importagdes mundiais, pauta de exportagcdes/importacdes e 0S maiores parceiros comerciais de
cada pais. Destaca-se a participacdo da China entre os trés maiores parceiros comerciais de
exportacdes e importacdes do Brasil, Russia e Africa do Sul. Desde 2009, a China é o principal
destino das exportagdes brasileiras. A Russia mantinha fortes lagos de comércio com a Uniéo
Europeia, logo, paises como a Holanda, Italia e Alemanha se configuram em destinos
importantes das exportac6es russas. No caso indiano, os principais destinos das exportacfes sao
os EUA, Emirados Arabes e Hong Kong. A Africa do Sul possui como principais destinos de

exportacOes a China e os EUA.

Quanto as importac6es, a China tem uma participacdo de mais de 10% nas compras mundiais.
Embora sua pauta de exportacdes seja majoritariamente de bens manufaturados, a China
também importa grande volume de manufaturas. A China, Russia e Brasil s&o os paises que
mais importam bens de capital dentre os BRICS. Em 2015, a China j& era 0 maior parceiro
comercial de importacdes de todos os demais BRICS. A excecdo da Argentina, Arabia Saudita,
Emirados Arabes, Hong Kong e o Japdo todos os demais parceiros comerciais dos BRICS sdo

paises Europeus ou os EUA.

Tabela 2 — Composicao das exporta¢cdes dos BRICS em 2015 (%)

Exportacdes por setores

- Bens Bens ~
Pais Expo_rt_. Mat_erlas intermediario Bens de de Exportag_oes por
mundiais  -primas consumo . destino
S capital
. China EUA ARG
Brasil 1,1 43,0 23,0 13,0 13,6 (188) (129) (6.9)
_ HOL China ITA
Rassia 2,0 34,3 19,2 38,1 5,16 (116) (82 (4.7)
Hon
g
. EUA EAU*
India 1,6 8,2 32,5 44,5 13,8 (152) (11.3) Kgn
(4.,9)
_ EUA Hong Japa
China 13,7 1,6 16,2 37,7 44,2 (18,0) Kong 0
’ (14,5) (6,0)
Africa China EUA ALE
do Sul 0,4 25,0 36,0 23,2 15,5 9.2) (7.6)  (62)

Fonte: OMC (2022) *Emirados Arabes Unidos
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Tabela 3 — Composicao das importacdes dos BRICS em 2015 (%)
Importacdes por setores

Pais Import. Matérias- Bens Bens de Bg:s Importacgdes por
mundiais  primas intermediarios consumo : destino
capital
. China EUA ALE
Brasil 1,0 9,6 30,0 26,6 33,8 177 (155) (5.9)
. China ALE EUA
Rdssia 1,1 9,7 17,0 34,4 38,3 (196) (134) (6,29)
- China SAU* Suica
India 2,3 31,6 34,4 10,8 20,3 (157) (54) (54)
Coreia x
China 10,0 21,7 23,5 122 420 dosul (E8U8A) J(%pg;’
(10,4) ’ ’
Africa China ALE EUA
do sul 0,4 13,0 18,0 31,1 30,4 (183) (11.2) (7.0)

Fonte: OMC (2022) *Arabia Saudita

No que se refere a participacdo dos BRICS nas exportacGes mundiais de manufatura e servigos,
a Figura 5(a) sugere que ha uma estagnacao da pauta de exporta¢des de produtos manufaturados
de todos os BRICS, com excegdo da China. A China impulsionou a participa¢do dos BRICS
nas exportacdes mundiais de manufatura de forma crescente. Em 2015, a soma das exportacoes
de produtos manufaturados do conjunto de paises atingiu 19% das exportacdes mundiais.
Quanto ao setor de servicos, Figura 5(b), ha uma participacéo relevante da China e da India. De
forma agregada, os BRICS exportaram cerca de 10% de todos os servigos ofertados

mundialmente em 2013, a China com 4,4% e a india com aproximadamente 3,2%.

Nas ultimas décadas os BRICS fizeram esforcos para diminuir suas restricdes aos fluxos de
investimento externo, principalmente o Brasil e a China. Todavia, as barreiras comerciais nos
setores de servigcos permanecem substanciais. Os marcos institucionais regulatérios ainda ndo
sdo suficientemente transparentes e eficientes para garantir condicdes necessarias para 0s
negocios e geracdo de empregos nos servicos de informacdo e comunicacdo e negdcios
intensivos em conhecimento (WORLD ECONOMIC FORUM, 2016). Em relacdo ao comercio
agricola e manufatureiro, ainda existe um espago amplo a ser explorado no que se refere a
transferéncia de tecnologias produtivas para o aperfeicoamento dos setores (ZHANG et al.,
2019). A reducdo da dependéncia dos BRICS em relacdo aos EUA e a UE serad pauta das

discussbes nos proximos anos.
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Figura 5 — Participacdo dos BRICS nas Exporta¢cdes Mundiais de Manufatura e Servigos
(a) Participacdo dos BRICS nas exportagfes mundiais de manufatura entre 2000 a 2015
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Fonte: OMC. Elaboracéo do autor (2022)

Kox e Rubalcaba (2007) afirmam que a sinergia entre os setores da manufatura e servicos €
fundamental para a geracéao de efeitos de transbordamentos produtivos na estrutura econdmica.
O setor de servigos possui a capacidade de aumentar a demanda intermediaria e final de diversas
industrias e, portanto, diversifica a producdo manufatureira. Mais que isso, setores de servigos
complexos geram especializagcdo do trabalho e se constituem em mecanismos de mudangas

tecnoldgicas. Tais relacdes se baseiam na criacdo e difusdo de conhecimentos, inovacoes e,
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inclusive, criacdo de novos mercados e novos padrbes de demanda. Essas relacBes sinérgicas
intersetoriais sdo aumentadas quando h& trocas de comércio. Em geral, economias
desenvolvidas possuem uma alta eficiéncia na utilizacdo de recursos e diversos linkages
setoriais podem surgir durante 0s processos produtivos. Ja para economias emergentes,
desenvolver estas capacidades € mais dificil, logo, a forma mais usual é assimilar tecnologias

estrangeiras por meio das importacdes e acordos de comércio (UNIDO, 2016).

A Tabela 4 apresenta a comparacdo do comércio intra-BRICS com o comércio BRICS-
Economias desenvolvidas. E possivel observar uma grande evolugdo do comércio brasileiro
com a China e, em alguma medida, com a india. Em relagdo as exportacdes brasileiras para os
paises desenvolvidos, houve leve queda de 2010 para 2015. Esta mesma analise pode ser
transposta para a Russia. A India aumenta suas exportacdes para as economias avancadas e
diminuiu as exportacdes para a China entre 2010 e 2015. As exporta¢des da China apresentaram
um expressivo aumento para o comércio intra-BRICS e para 0 comércio com as economias
desenvolvidas. As exportacdes da Africa do Sul foram as que menos evoluiram entre 2000 e
2015, com um decrescimento para a China, Brasil e economias desenvolvidas entre 2010 e
2015.

Tabela 4 — Exportacdes intra-BRICS e economias desenvolvidas (Em bilhdes US$)*

E>c<|porta<;<_)es China india RUssia Africa do Economl_as
o Brasil Sul desenvolvidas
2000 11 0,3 0,4 0,3 34,6
2010 30,5 3,5 4,2 1,3 83,1
2015 35,6 3,6 2,5 1,4 76,8
Export,ag(_)es Brasil China india Africa do Economias
da Russia Sul desenvolvidas
2000 0,3 52 1,1 0 60,6
2010 1,7 19,8 54 0,1 210,7
2015 1,9 28,6 5,6 0,3 197,9
ExportacGes . . . Africa do Economias
da I'ndgia Brasil China Russia Sul desenvolvidas
2000 0,2 0,8 0,9 0,3 27,4
2010 3,7 17,5 14 3,6 100,1
2015 3,1 9,7 1,6 3,9 123,2
ExportacOes . . . Africa do Economias
dg Chi%a Brasil India Rissia Sul desenvolvidas
2000 1,2 1,6 2,2 1,0 208,3
2010 24,5 40,1 29,6 10,8 1.108,0
2015 27,4 58,3 34,8 15,9 1.500,3

continua
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Expp rtacoes i Economias

da Africa do China India Russia Brasil .
Sul desenvolvidas
2000 0,3 0,4 0 0,2 15,1
2010 8,1 3,0 0,3 0,7 41,2
2015 7.5 3,2 0,3 0,6 34,1

- < —
Fonte: OMC (2022) * Valores nominais conclusio

As diferencas na estrutura econémica dos paises podem se constituir em desafios de cooperagéo
e serem transformadas numa base importante de proximidade de interesses. O desenvolvimento
de tecnologias de informagdo e comunica¢do (TIC’s) ou nos servigos intensivos em
conhecimentos (ou knowledge intensive business services — KIBS, sigla em inglés) sédo
exemplos de interesses comuns. Os servigos de tecnologia da informagéo e comunicagéo, por
exemplo, representaram mais da metade das exportacdes totais de servigcos comerciais da india,
mas ndo ultrapassaram 8% das exportacOes de servicos comerciais da Rassia. Embora tenha
aumentado o volume de exportacdes desses servicos nos BRICS, a participacdo no balanco de
pagamentos para o Brasil e RUssia ainda ¢ deficitaria. Somente a india e a China possuem
participagdo superavitaria desses servigos. Desse modo, a cooperagdo para o crescimento de
tecnologias de negdcios e servicos tecnoldgicos deve ser concebida para explorar avangos como
0 desenvolvimento de redes de banda larga, que ainda precisa de grandes volumes de
investimento na Russia, Brasil e india (BETARELLI JR. et al.,, 2022; BIRYUKOVA;
MATIUKHINA, 2019).

Apbs apresentacdo desse contexto sobre a aproximacdo comercial e politica dos BRICS sera
necessario investigar de forma mais aprofundada as relacbes de comércio. A ampliacdo
comercial, além de ser essencial para o crescimento econdmico, também é uma forma
consistente de estreitar lacos entre as nacdes. A China € o grande exemplo disto. O crescimento
do comeércio chinés aprofundou acentuadamente suas relagdes com o resto do mundo. A fim
construir uma base analise consistente, no proximo capitulo séo apresentados conceitos e teorias

seminais de cadeias globais de valor, especializacdo vertical e comércio de valor adicionado.
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3 PERSPECTIVAS TEORICAS DO COMERCIO E DAS CADEIAS GLOBAIS DE
VALOR

Este capitulo aborda as perspectivas tedricas relacionadas com 0s conceitos seminais da
especializacdo vertical e das cadeias globais de valor. Ressalta-se que o processo de
globalizacao, ou fragmentacao da producéo, realiza-se por meio das relagdes acentuadas entre
0 Norte e 0 Sul global e a crescente dindmica de cooperacao e da producao entre economias em
desenvolvimento e emergentes. A estagnacdo econdmica em grande parte dos paises de alta
renda fez com que o numero de acordos e parcerias com paises de média e média-baixa renda
aumentasse nos ultimos anos. Este movimento abriu espaco para uma ampla agenda de
pesquisas sobre a inser¢do de economias em desenvolvimento nas CGV’s. Finalmente, discute-
se a importancia de uma politica industrial ativa para a inclusdo destes paises nas cadeias

globais.

3.1 RELACOES DE COMERCIO RECENTES: ALGUNS CONCEITOS

Krugman e Venables (1995) descrevem a especializacdo vertical enquanto consequéncia de
uma serie de fatores positivos para o comércio internacional, principalmente, a reducdo dos
custos de transportes e comunicacdes. A elevacdo da demanda por bens intermediérios se
constituiu em resultado do processo de verticalizagdo produtiva. De acordo com esses autores,
desde meados de 1970, a reducdo dos custos de transportes facilitou as transacdes entre 0s
paises com destaque para as relacGes entre economias avancadas e em desenvolvimento, e

criou-se desde entéo grandes cadeias de oferta globais.

As teorias e movimentos mais recentes de comeércio internacional e comércio de valor
adicionado descrevem uma transicdo econémica também chamada por Baldwin e Lopez-
Gonzales (2013) de “2* desagregacao de fluxos e tecnologias da globalizagdao”, diretamente
interligado com a diviséo internacional da producéo entre o Norte e o Sul global. Assim, os
autores apontam trés conceitos principais das cadeias de oferta globais: i) importar para
produzir; ii) importar para exportar, e iii) comércio de valor adicionado. Nesse sentido, qualquer
bem produzido com insumos importados é parte de uma rede de producdo internacional,

envolvendo também insumos como matérias-primas, ou commodities, e servigos.



37

O termo “importar para exportar” € o que mais se aproxima do conceito de cadeias globais de
valor. O pais importador pode ser pensando como um n6é em uma rede de producgdo
internacional extensa, mesmo que esta rede seja informal ou ndo tenha uma centralidade na sua
coordenacao. Assim, a sua principal caracteristica € que 0s insumos intermediarios estrangeiros

sdo usados para produzir bens e servigos que serdo posteriormente exportados.

O termo “Cadeias Globais de Valor” se refere ainda ao conjunto de atividades que os setores
agricolas, industriais e de servicos realizam para levar um produto desde sua concepcéo até o
seu uso final, reciclagem ou reutilizacdo (PONTE; GEREFFI; RAJ-REICHERT, 2019). Essas
atividades incluem o projeto, a produgdo, o processamento, montagem, distribuicdo,
manutencdo, marketing, financas e servicos ao consumidor. Em uma cadeia global, estas
funces estdo distribuidas entre muitas corporagdes espalhadas entre os paises. Neste contexto,
destacam-se as organizacGes que lideram 0s processos produtivos, chamadas de “empresas
lideres”, e estas desempenham papéis dindmicos que moldam comportamentos especificos ao

longo das cadeias (GEREFFI et al., 2005; PONTE; STURGEON, 2014).

Em um mundo globalizado, o comércio é crucial para alavancar o crescimento econémico,
como € o caso da economia chinesa, conhecida por sua orientacéo para a exportagao (ou export-
driven economy) (LOHANI, 2021; SIDDHARTHAN; NARAYANAN, 2010). Para Daudin,
Rifflart e Schweisguth (2011), a expansdo do comércio internacional causou um novo esquema
internacional de produgdo baseado na “producdo transfronteirica”. Os diferentes estagios da
producdo se espalharam por meio de uma variedade de regides e paises. Logo, a especializacdo
vertical da produgdo é baseada em uma nova diviséo internacional do trabalho que se afasta da
divisdo tradicional na qual os bens primarios e manufaturados sdo produzidos em diferentes
lugares. Portanto, segmentacdo da producéo é cada vez mais sutil, no sentido de tirar o maximo
de proveito das vantagens comparativas de cada pais. Essa nova divisdo internacional do
trabalho induziu um aumento dos fluxos comerciais a medida em que um namero crescente de

insumos, o que inclui os bens intermediarios, atravessa varias fronteiras.

A multiplicagdo do comércio de insumos foi facilitada por cortes nas barreiras tarifarias e ndo-
tarifarias no ambito de acordos comerciais bilaterais e multilaterais com a intensificacdo da
liberalizagdo comercial, principalmente das economias em desenvolvimento. Isto porque, a
especializacdo vertical é sensivel aos custos de comércio, uma vez que esta implica em um

crescente numero de fronteiras ultrapassadas por cada bem. Daudin, Rifflart e Schweisguth
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(2011) também apontam o crescimento do comércio intrarregional, principalmente o comércio
asiatico como um dos precursores da especializacdo vertical. O comércio asiatico € altamente

dependente da demanda de outros continentes, especialmente da Ameérica.

De acordo com Baldwin e Lopez-Gonzalez (2013) o comércio das cadeias globais de oferta tem
sido uma importante ferramenta para as nagdes desenvolvidas por décadas. No entanto, a
“revolucdo” no comércio internacional comegou a partir do momento que as conexoes entre as
cadeias globais de oferta das nacdes de alta tecnologia expandiram-se no sentido as nagdes com
baixos salarios. Mais precisamente, 0s autores apontam o crescimento do comércio Norte-Sul
a partir de 1985. Também a partir da década de 1980, as politicas de liberalizagdo do comércio
alcancaram diversos paises em desenvolvimento e estas nacles, que antes evitavam a
liberalizacdo comercial, passaram a flexibilizar a abertura das suas economias, o que facilitou

a divisdo internacional da producao.

A Figura 6 exemplifica tais relac6es. A primeira coluna mostra que $ 10 (unidades monetarias)
de exportacdes de carros do México para os EUA consiste de bens intermediarios de ferro e
aco, com origem estrangeira de $ 3. Bens intermediarios de borracha e plastico com origem no
México é $2.5 e $ 4.5 é o valor adicionado da indUstria mexicana de carros. Este Gltimo valor
consiste em pagamentos a fatores produtivos locais (salarios, juros, dividendos etc.) e a margem

de lucro das firmas mexicanas nas exportacoes.

Figura 6 — llustracdo do fluxo de comércio de valor adicionado
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Fonte: Adaptado de Baldwin e Lopez-Gonzales (2013)
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Na atualidade, diferentes estagios da producdo sdo realizados em cada pais, por conta disso,
insumos intermediarios atravessam multiplas fronteiras. Como resultado, estatisticas
tradicionais de comércio se tornam menos confidveis como indicador de valor atribuido para
qualquer pais particular. Koopman e outros (2010) descreveram as cadeias de ofertas globais
enquanto um sistema de fontes e destinos de valor adicionado integradas globalmente nas redes
de producdo. Uma vez dentro de uma cadeia produtiva integrada, cada produtor compra
insumos e entdo adiciona valor, que também é incluido nos custos dos proximos estagios de
producdo. Como os bens cruzam multiplas fronteiras internacionais, em cada estagio produtivo
o fluxo de comércio de valor adicionado é igual ao valor adicionado pago para os fatores de

producao no pais exportador.

Bamber e outros (2014) ressaltam os ganhos trazidos pela inser¢do dos paises nas CGV’s de
maneira detalhada e setorialmente. De acordo com o autor, no setor agricola é possivel
encontrar especializacdo da mao de obra, processos de padronizacao e certificacdo da producéo,
investimentos em infraestrutura para o escoamento da producdo e um ambiente de negdcios
favoravel ao crédito. Nos setores industriais encontram-se altas habilidades técnicas, processos
de aprendizagem constante, integracdo entre os setores produtivos, desenvolvimento de
pesquisa nas universidades e cooperativas, e politicas de comércio e investimento. Estes
desenvolvimentos tecnoldgicos e de cooperacdo também sdo transponiveis aos setores de

servicos, principalmente aqueles que requerem altas habilidades técnicas e de conhecimento.

A complexidade trazida pelas relacfes acentuadas de comércio entre as nagdes possui impactos
na formulacdo de politicas macroecondémicas diversas. Especificamente para o comércio,
ressalta-se a necessidade de fornecimentos de insumos para se ter exportacfes mais
competitivas em pregos e ganhos de valor adicionado. Ademais, uma pauta de exportagdes
diversificada em bens manufaturados e de servicos tecnoldgicos gera estabilidade e resisténcias
a conjunturas adversas. A importancia das cadeias globais de valor cria desafios para as
estatisticas tradicionais de comércio, pois evidenciam obstaculos inerentes as maneiras usuais
de estimar os fluxos comerciais e necessitam de medidas adicionais para que todas as

estatisticas sejam integralmente compreendidas.
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3.2 PERSPECTIVAS PARA OS PAISES EM DESENVOLVIMENTO NAS CGV’s

A expansdo das CGV’s como um modelo de organizagdo da produgao ¢ do comércio global nas
ultimas décadas esta associada a importantes mudancas no regime do comércio internacional.
Estas novas relagfes incluem a expansdo do regime comercial nos niveis multilateral, regional
e bilateral, essencialmente no aumento do numero de acordos e de Estados signatarios. A
expansdo em termos numericos também foi acompanhada por mudangas de cunho qualitativo.
Embora o comércio fosse visto como uma questdo de acordos tarifarios e cotas de
exportagdes/importagdes, o adensamento das CGV’s mudou substancialmente estas relagdes.
Ressaltam-se momentos histéricos importantes, como a conclusdo da Rodada do Uruguai e a
criacdo da Organizacdao Mundial do Comércio (OMC) como pontos de inflexdo fundamentais
de transformac0es estruturais do comércio. Ainda, a medida em que o regime multilateral foi
se expandindo, 0 escopo de acordos regionais e bilaterais foram se modificando, e questdes
como os direitos de propriedade intelectual, servicos, investimentos e concorréncia ganharam
mais atencdo (AZMEH, et al., 2019).

Igualmente, as CGV’s foram um elemento fundamental de transformagdes estruturais na
dindmica econdmica mundial. As grandes corporagdes internacionais se concentraram
progressivamente em tarefas especificas, geralmente baseadas em servigcos intensivos de
conhecimento. Consequentemente, as empresas lideres se especializam em tarefas tecnologicas
e de gestdo especificas, sem necessariamente precisar de seus paises de origem para construir
sistemas industriais back-to-front (CATTANEO; GEREFFI; STARITZ, 2010). Desse modo,
partes do processamento e montagem da producdo sdo terceirizadas, movimento que abiu
possibilidades para o crescimento de paises do Sul global. No entanto, este leque de
oportunidades de insercdo na economia global também é fomentado por maiores riscos e
incertezas. A inser¢dao nas CGV’s em si nao leva a resultados de desenvolvimento inclusivo, a
menos que parcelas crescentes do valor adicionado sejam criadas e embutidas domesticamente
na producdo e distribuicdo de renda do pais hospedeiro (KUMMRITZ, 2016).

Conquanto, pesquisas sugerem que 0 adensamento das CGV’s abriu novos caminhos para o
crescimento e a industrializacdo (STOLZENBURG et al., 2019). No caso dos paises em
desenvolvimento, sua entrada nas cadeias globais de producdo os libera da necessidade de
construir cadeias completas de insumos domésticos e enfatiza suas respectivas vantagens

comparativas. Para os paises desenvolvidos, as CGV’s sdo uma ferramenta para revigorarem
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seu lento crescimento na auséncia de inovagdes tecnologicas e de crescimento populacional.
Algumas evidéncias sugerem que a participacao nas CGV’s pode, em média, aumentar o nivel
de investimentos externo, o crescimento econdmico dos paises e levar a melhoras nos campos
sociais (UNCTAD, 2013; WORLD ECONOMIC FORUM, 2013). No entanto, evidéncias
também mostraram que nem todos os paises ganharam com a participa¢ao nas CGV’s e que o
ambiente institucional e politico é importante para uma trajetéria sustentada nas CGV’s
(KUMMRITZ, 2016).

Ao entrar em um sistema de producgdo global é necessario um projeto de desenvolvimento
nacional capaz de gerar progresso tecnoldgico a ponto de transformar competitivamente a
economia da regido. Morrison, Pietrobelli e Rabellotti (2008) e Ponte e Ewert (2009) apontam
duas orientacbes gerais nesse sentido. A primeira refere-se a identificacdo das fontes de
capacidades das empresas que levam a criacdo ou ao acesso a novos mercados; a segunda
examina quais condicdes e trajetdrias podem levar a negocios mais favoraveis para as firmas
desfavorecidas ao longo das CGV’s, como médios produtores e empresas de paises em
desenvolvimento. Cabe ressaltar que mudancas estruturais que acontecem no percurso do
comércio e o crescimento econdémico dos paises podem facilitar os movimentos de ascensdo ao
longo das cadeias globais de produgéo. Isto permite que economias menos desenvolvidas

ocupem um conjunto mais amplo e estratégico de atividades produtivas.

Bamber e Fernandez-Stark (2019) destacam seis grandes areas politicas essenciais para a
participagao ativa de uma economia nas CGV’s: (i) o0 desenvolvimento do capital humano, (ii)
conformidade com os padrdes de producdo internacional, (iii) estratégias de investimento, (iv)
desenvolvimento de empresas locais, (v) comércio, e (vi) infraestrutura para producdo e
distribuicdo. Dentre estes componentes, destaca-se a infraestrutura enquanto um fator chave
para 0 melhoramento da eficiéncia econdmica. A construcdo de instalagdes fisicas como portos,
aeroportos, estradas e uma ampla gama de tecnologias de informagao e comunicagédo aproxima

e facilita as relagdes de comércio entre as economias nacionais (DICKEN, 2011).

O investimento em infraestrutura para 0 comércio promove transbordamentos produtivos, uma
vez que as estradas podem conectar estabelecimentos rurais com pequenas e médias empresas
dos centros urbanos e aumentam a eficiéncia produtiva regional. A combinacdo de politicas
necessarias varia de acordo com a estratégia de participagdo nas CGV’s ou do nivel de

desenvolvimento do pais. Ainda assim, alcancar um equilibrio nestas politicas exigem
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conhecimento das industrias locais e globais. Portanto, a complexidade, especificidade e ritmo
das mudangas nas CGV’s exigem uma abordagem multissetorial para a formulagdo e
implementacdo de politicas que s6 € alcancada com o envolvimento conjunto das esferas

publicas, privadas e académicas.

Kummritz e Quast (2016) sugerem que ha uma expansdo das CGV’s e apresentam evidéncias
que estas se tornaram mais dindmicas ao longo dos anos. Outro achado importante dos autores
é relativo ao fato de que os paises em desenvolvimento, de média e média-baixa renda, se
tornaram os grandes impulsionadores das CGV’s, enquanto a integra¢do dos paises de alta renda
chegou a um ponto de estagnacgdo, porém em um nivel alto. Ainda, os paises desenvolvidos
geralmente sdo os pontos inicial e final das cadeias globais de valor. Estes fornecem insumos a
montante e, eventualmente, servem como mercados de consumo de bens finais. Ja os paises de
média e média-baixa renda sdo mais especializados em atividades a jusante, geralmente atuam
no processo de montagem de maquinas e equipamentos e exportam menos valor adicionado

domeéstico.

As CGV’s provocaram mudancas profundas na estrutura global da economia e moldaram novos
formatos de producdo e comércio, tanto para industrias especificas, quanto para paises. Uma
vez que as cadeias de oferta ganharam escopo internacional, mais bens intermediarios sdo
transacionaveis entre paises, mais insumos importados e componentes sdo integrados as
exportacées (KRUGMAN, 1995). Em 2009, as exportacdes de bens intermediarios excederam
as exportagdes combinadas de bens finais e bens de capitais pela primeira vez (OMC, 2011).
Nessa perspectiva, as economias emergentes estdo desempenhando papéis importantes e
diversificados nas CGV’s. Durante os anos 2000, as economias emergentes se tornaram grandes
exportadoras de produtos primarios e bens manufaturados, intermediarios e finais, com
destaque para a China, Coreia do Sul, México, Brasil, Russia e Africa do Sul (GEREFFI, 2018).

Ressalta-se que o crescimento do mercado nas economias emergentes também levou a
mudangas no consumo final de economias desenvolvidas nas CGV’s, na medida em que houve
maior intensidade de comércio entre o Sul global, especialmente apds a crise financeira de 2008
(GEREFFI, 2015). Novas estruturas de governanca reforcaram a consolidacdo organizacional
que ocorreu nas CGV’s e a concentragdo geografica associada a crescente proeminéncia das
economias emergentes como agentes econdmicos e politicos importantes. Gereffi (2018) aponta

outros marcos historicos como a dissolugdo da Unido Soviética, o direcionamento da China
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para uma economia de mercado voltada para o investimento e o comércio internacional, e a
liberalizagdo comercial da India e do Brasil na década de 1990, enquanto elementos chave da

ascensdo das economias emergentes.

Esses processos aumentaram a forca de trabalho global de cerca de 1,5 para 3 bilhdes de
trabalhadores (FREEMAN, 2008). A ascensdo dos paises do BRIC estimulou o processo de
globalizagdo, pois as CGV’s comegaram a concentrar seus investimentos e operacdes de
abastecimento em grandes e dinamicas economias emergentes que ofereciam matérias-primas
abundantes, mdo de obra com baixos salarios, fabricantes capacitados para 0s processos de
montagem e distribuicdo, além de mercados domeésticos em réapido crescimento (GEREFFI,
2018). Empresas lideres de mercado estabeleceram operacdes nos paises do BRIC, em especial
na China, com foco na participacdo do grande mercado chinés em crescimento, e objetivando
cortar custos de bens produzidos para exportacdo. As empresas lideres nas cadeias de compras
globais também foram influentes no processo de globalizagdo, pois aceleraram o processo de
fragmentacdo, ou terceirizacdo, de sua producdo baseada nas demandas dos paises
desenvolvidos, mas que dependiam da producéo realizada em economias em desenvolvimento.
Este é o caso da industria do varejo, com grandes marcas sediadas em paises desenvolvidos,
que dependem dos processos de aprimoramento, infraestrutura e distribuicdo das economias

emergentes.

Stolzenburg e outros (2019) apontam como um caso especial de sucesso da China, a criacao
das zonas econdmicas especiais (SEZ’s, sigla em inglés). A criagdo de areas de investimento
atraiu investidores nacionais e internacionais e provocou efeitos de transbordamento produtivo
para as industrias ali localizadas. Assim, a concentracdo das inddstrias voltadas para a
exportacdo foi um fator determinante para o aumento da participagdo da China nas CGV’s,
enquanto importante comprador internacional. O alto potencial agricola do Brasil favoreceu as
companhias dos setores de alimentos e bebidas, tornando o agronegocio um grande caso de
sucesso. O acesso a mecanizagdo e instrumentos de alta tecnologia no agronegdcio tornou o

Brasil um dos paises com maior produtividade agricola do mundo (OCDE, 2015).

No caso russo, para além das exportacdes de combustiveis, a recente entrada do pais nas CGV’s
aumentou o potencial produtivo de computadores e acessorios eletrénicos. O mercado de
eletronicos da Russia experimentou crescimento expressivo ap0s sua recuperacdo da crise
financeira de 2008 (WORLD ECONOMIC FORUM, 2013). Desde entdo, a Russia se tornou
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um mercado atrativo para a cadeia de producdo de eletronicos, pecas e softwares de
computadores. No que se refere a India, os governos indianos tém adotado politicas de reducéo
tarifaria para bens de alta tecnologia no sentido de promover desenvolvimento tecnolégico e
incentivos para o investimento de companhias locais de tecnologia. A manufatura de base
também é um setor essencial na economia indiana, principalmente a producdo de bens de

plasticos e de metal.

Pela perspectiva da integracdo a mercados regionais, estes sdo particularmente importantes a
medida que fornecem uma alternativa aos mercados globais e, inclusive, podem exibir maior
crescimento potencial de negdcios. As cadeias regionais sdo importantes, pois sdo nichos
especificos de planejamento e investimento por bancos de desenvolvimento e organizacdes
internacionais (GEREFFI, 2018). Em uma estrutura de mercado regional, ou de cadeias
regionais de producéo, destacam-se aspectos relacionados ao potencial da demanda regional e
da possibilidade de capturar economias de escala. Em regides de paises em desenvolvimento e
economias emergentes como a América Latina, Africa e Asia o comércio regional reduz a
dependéncia de economias locais a mercados globais e € um contrapeso importante as relacdes
hierarquicas das CGV’s exercidas pelas economias desenvolvidas. O mercado regional asiatico
é um exemplo de relacbes de comércio que exibem alto potencial de aprimoramento e
transbordamentos tecnoldgicos para as economias envolvidas (SUDER et al., 2015). A
compreensdo dos ganhos e padrGes regionais e comeércio é importante para decisdes politica

industrial e entrada competitiva nas CGV’s.

De todo modo, o aumento da produtividade e do valor adicionado nas atividades exportadoras
permanece sendo um fator chave de desenvolvimento para paises de média e média-baixa renda
que entram nas CGV’s ou mesmo nas cadeias regionais de producdo. Por conta disto, as
politicas industriais possuem um papel importante para a diversificacdo e sofisticacdo da
producdo (RODRIK, 2015). No entanto, essas politicas exercem uma funcdo diferente no
contexto da internacionalizagdo da producdo. As firmas lideres, sejam compradoras ou
vendedoras internacionais, exercem poder a partir de padrdes e requerimentos especificos de
producéo, sendo que a governancga e a distribuicdo de recursos e da renda na producéo global
segue centralizada. Portanto, o papel central da politica industrial para paises em
desenvolvimento ¢ de abrir caminhos de utilizagdo das CGV’s para incorporar o aprendizado e
tecnologias, e construir capacidades de desenvolvimento da produgdo doméstica (MORRIS;
STARITZ, 2019).
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Segundo Rodrik (2015), ha uma tendéncia de desindustrializacdo que ndo é recente, mesmo
para as economias emergentes. Politicas industriais também podem funcionar no contexto da
CGV’s no sentido da obten¢do de habilidades dos trabalhadores, expansao da infraestrutura,
exploragdo sustentavel de recursos naturais e do potencial energético. Portanto, a
industrializagdo continua sendo um fator chave de mudangas estruturais. Para economias de
média e média-baixa renda, sua inser¢do nas CGV’s sem uma politica industrial ativa as torna
apenas importadoras liquidas de insumos industriais de paises desenvolvidos. Morris e Starits
(2019) sugerem ainda que essas politicas industriais sdo importantes para apoiar 0 comércio,
mas ndo sdo questdes especificas das CGV’s. A constru¢do de infraestrutura, educacao,
desenvolvimento de habilidades técnicas da méo de obra, acesso a financiamento e outros sao

fatores que devem ser desempenhados de forma ativa pelo Estado e institui¢des privadas locais.

O aprimoramento do desempenho das economias nas CGV’s, portanto, é definido como um
processo no qual paises ou firmas melhoram suas posicdes na hierarquia internacional por meio
de atividades de maior valor adicionado. Nesse sentido, 0 movimento os paises ou firmas
passam de atividades de baixo para alto valor adicionado e aumentam seus beneficios de
participar das CGV’s. Assim, politicas industriais devem envolver aspectos da modernizagao,
produtividade, qualidade e complexidade da estrutura industrial, assim como, atividades de
maior valor adicionado nos setores (GEREFFI, 2019). As CGV’s podem se conectar com 0
desenvolvimento econémicos de diversas formas. A capacidade dos paises em prosperar
depende se sua participacdo na economia global (GEREFFI; LEE, 2012). Conectar os paises as
CGV’s envolve investimento no comércio, que depende fortemente de cadeias de oferta

eficientes para contribuir com o crescimento local ou regional.

Uma vez apresentados 0s conceitos e teorias relacionados ao processo de especializacéo
vertical, comércio de valor adicionado e, em particular, as relacbes dos paises em
desenvolvimento e economias emergentes nas CGV’c, cabe ressaltar os avancos recentes sobre
a tematica e o dinamismo que o campo empirico e teérico tem ganhado sobre o assunto. As
organizacg0es internacionais tém intensificado esforgos na tentativa de produzir series de dados
de comércio confidveis e que sirvam de base para amplos estudos. Portanto, o proximo capitulo
desta tese detalha a base de dados e a metodologia adotada, assim como, discute aspectos

importantes sobre as bases de dados de comércio internacional.
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4 BASE DE DADOS E METODOLOGIA

Este capitulo descreve de forma detalhada os processos técnicos e matematicos utilizados para
a elaboracdo das tabelas de insumo-produto da World Input-Output Database (WIOD). Além
disso, as subsec¢Bes metodoldgicas detalham as derivagdes desde o modelo seminal de comércio
de Leontief (1936), base para o desenvolvimento posterior de uma série de decomposicoes
estruturais e modelos matematicos. Finalmente, apresenta-se a decomposicdo de valor
adicionado e fluxos de comércio de bens intermediarios proposta por Wang, Wei e Zhu (2018).
Ainda, os procedimentos metodologicos foram realizados no software livre “R”, utilizando os
pacotes “decompr” e “GVC” (KUMMRITZ; QUAST, 2016; QUAST; KUMMRITZ, 2015).

4.1 BASE DE DADOS

De acordo com Dietzenbacher e outros (2013) e Timmer e outros (2015), as tabelas de insumo-
produto (WIOT) sdo consideradas um conjunto de tabelas nacionais de insumo-produto que
estdo conectadas entre si por fluxos bilaterais de comércio internacional. A Figura 7 ilustra um
esboco esquematico das tabelas envolvendo trés paises. Uma matriz fornece um resumo
abrangente de todas as transacfes na economia global entre industrias e paises. Nas colunas da
WIOT sdo apresentadas as informacdes sobre 0s processos produtivos. Quando expressas como
razdo da producdo, as células fornecem informacGes sobre a participacdo dos insumos nos

custos totais.

O vetor de participacéo nos custos pode ser referido como a tecnologia de producéo. A producao
setorial de uma industria pode ser utilizada como insumo intermediario por outras industrias,
ou como produtos finais por familias, empresas e governos. A distribuicdo da producdo das
indUstrias por categorias de uso € indicada nas linhas da tabela. A producdo bruta de cada
industria € igual a soma de todos os usos da producdo dessa industria, preservando esta

identidade contabil.



Figura 7 — Esquema de comércio inter-regional entre paises de acordo com as relagdes de Insumo-Produto
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As importages sdo divididas de acordo com o pais e industria de origem na WIOT. Isso permite
que se trace o pais de origem, por exemplo, de produtos quimicos utilizados no processamento
da industria de alimentos em outros paises. A combinacdo de fluxos de producdo nacionais e
internacionais providencia uma ferramenta importante para a analise global das conexdes
produtivas. Assim, para a estimacdo das WIOT's precisa, necessariamente, da integracdo de

estatisticas nacionais e internacionais entre paises, trazendo maior riqueza de dados.

Os valores das WIOT s s@o expressos em milhdes de ddlares (US$), taxas de cambio de mercado
sdo usadas para realizar as conversGes monetérias. Todas as transacdes estdo em valores de
precos basicos refletindo, portanto, os custos do produtor, o conceito de pregos que é o
considerado mais adequado para a maioria das aplicacdes. Os fluxos de comércio internacional
estdo expressos em pregos “free on board” (FOB) por meio da estimativa do comércio
internacional e margens de transporte. No segundo lancamento das matrizes da WIOD séo
contemplados 56 setores produtivos, de acordo com a classificagdo internacional de padrdes
industriais para atividades econémicas (International Standard Industrial Classification - ISIC,
revisao 4) (UNITED NATIONS, 2008). O nivel de detalhamento dos setores reflete a qualidade
de dados e a publicidade das estatisticas nacionais e de institutos internacionais como a
Organizacéo para a Cooperagéo e Desenvolvimento Econémico (OCDE) e as contas nacionais
das Nacdes Unidas.

Portanto, as WIOT’s s&o estimadas em trés passos: i) a construgdo de uma série temporal da
producdo nacional e tabelas de uso para cada pais, usando dados das contas nacionais, tabelas
de referéncia para producdo e uso; ii) a desagregacdo das importacfes por pais de origem e
categoria de uso para gerar a producdo internacional, e tabelas de uso, com estatisticas
internacionais de comércio bilateral; iii) finalmente, as WIOT’s séo integradas a todos o0s paises

e resto do mundo.

Timmer e outros (2016) afirmam que a robustez das WIOT s esta ligada a confiabilidade dos
métodos utilizados e as atualizacbes feitas e retroacdo de dados em particular sobre uso
interindustrial de bens e servigos. Isso é refletido diretamente na matriz de coeficientes
intermediarios Z. De forma geral, para cada pais tém-se pelo menos dois anos de referéncia,
sendo mais recente em 2012 e o mais antigo para 2008. Logo, mudangas na producdo

relacionadas a crise econdmica de 2008 e seus efeitos até 2012 podem ser capturadas. Para
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atualizages ap6s 2012 sdo usados dados anuais detalhados de comércio internacional e do

produto bruto e insumos intermediarios por industrias e paises.

As séries anuais determinam a soma total de linhas e colunas de insumos intermediarios das
matrizes e o procedimento RAS fornece os elementos internos, comegando da estrutura inicial
do ano de referéncia. Desse modo, esta abordagem garante que os produtos intermediarios que
se tornaram mais abundantes em um pais sejam 0s mais usados nas industrias domésticas, de
forma proporcional ao seu uso inicial. Mudancas anuais nas participacdes da oferta de bens e
servicos dos paises do comércio bilateral também s&o aplicadas. Entdo, a matriz de insumos

intermedi&rios incorporara as alteragdes nas varias dimensdes propostas.

As WIOT’s da World Input-Output Database foram especificamente elaboradas para tracar
desenvolvimentos do comércio internacional ao longo do tempo. Portanto, contém séries de
tempo de produgdo, valor adicionado, comércio e consumo final e intermediéario de anos de
referéncia consistentes com as estatisticas das contas nacionais. Dados socioecondmicos para
0s paises também sdo fornecidos pela WIOD, como a quantidade e precos de fatores de
producdo, dados de trabalhadores e salarios por nivel educacional e insumos de capital. Essas
informacdes podem ser usadas em conjunto com as WIOT'’s, aumentando, portanto, 0 escopo
de analises para 0s pesquisadores.

Destaca-se a ampla gama de importantes pesquisas que recentemente utilizaram as WIOT ’s. No
campo dos estudos sobre mudancas climéticas e meio ambiente, Arto e outros (2014), Moran e
Wood (2014), Edens e outros (2015), Owen e outros (2016) e Bruneau e outros (2022) exploram
as matrizes inter-regionais da WIOD para estimar efeitos do consumo sobre emissdes de gases
de efeito estufa (GEE), pegada de carbono, fatores socioeconébmicos que impactam nas
emissdes de COy, e principais setores poluentes das economias em analise. Cazcarro e outros
(2021) combinam microdados de consumo com os linkages intersetoriais das WIOT’s e
fornecem uma estrutura analitica ampla para pesquisas em distribuicdo de renda, desigualdade
de género e outros temas sociais. Szymczak e Wolszczak-Derlacz (2022) analisam os efeitos
das cadeias globais de valor sobre salarios e a demanda por trabalho. Owen e outros (2014),
Alvarez-Martinez e Lopez-Cobo (2018), Dietzenbacher e outros (2019) abordam aspectos de
construgdo e estimagdo das WIOT’s comparando-as com outras matrizes inter-regionais
mundiais e fornecem contribui¢cbes metodoldgicas relevantes que corroboram o uso das
WIOTs.
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Peneder e Streicher (2015), Steen-Olsen e outros (2016), Chen e outros (2018), Duan e outros
(2018), Miroudot e Ye (2020), Tran e Deseatnicov (2022) trazem perspectivas relevantes sobre
0 comércio internacional, CGV’s, especializacdo vertical, comércio de valor adicionado e
desindustrializacdo. Todas estas pesquisas usam as matrizes da WIOD e discutem de forma
consistente a importancia da utilizagdo de modelos inter-regionais de insumo-produto para a
analise qualitativa e quantitativa das relacGes comerciais. Outras questdes também séo tratadas
pelos autores, como a criacdo de politicas nacionais de exportagdes e importacoes,

produtividade, e insercéo e posicionamento dos paises nas cadeias globais de valor.

Desse modo, dada a consisténcia e credibilidade das matrizes da WIOD, justifica-se também o
Seu uso por sua constru¢do em uma estrutura conceitual fundamentada no sistema de contas
nacionais “Intersecretariat Working Group on Nacional Accounts (ISWGNA, 1993; 2010).
Além disso, sdo baseadas nas matrizes de insumo-produto publicadas oficialmente pelos paises
e mescladas com as contas nacionais e estatisticas internacionais de comércio bilateral. Assim,
uma WIOT é uma combinacdo de tabelas nacionais de insumo-produto em que 0 uso da
producdo é discriminado de acordo com sua origem. Para cada pais, os fluxos de producéo para
0 uso intermediario e final sdo divididos entre a producdo doméstica e importada, assim como,
revela onde os produtos importados foram produzidos e em qual industria (TIMMER et al.,
2014; JOHNSON, 2018).

Portanto, para se construir uma configuracdo precisa das cadeias globais de valor é necessario
identificar os fluxos dos insumos no comércio internacional e rastred-los até o seu destino de
uso. A abordagem recomendada para isto € a Broad Economic Categories (BEC, sigla em
inglés), que discrimina insumos intermediarios e bens finais em termos desagregados de
comércio bilateral. Este é o método utilizado pela WIOD, enquanto outras bases usam
pressupostos de proporcionalidade ou algoritmos de otimizagdo matematica para imputar fluxos
bilaterais de insumos. O uso de proporcdes traz fragilidades as andlises, pois pressupde-se que
cada insumo importado é alocado entre os setores na mesma propor¢do que 0s bens domésticos.
Ainda, a proporc¢éo é aplicada baseada no total das importagdes, logo, 0s insumos para todos 0s
parceiros bilaterais séo tratados da mesma forma (JOHNSON, 2018).
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4.2 METODOLOGIA

A abordagem mais comum na literatura de decomposicdo estrutural para decompor a demanda
ou valor adicionado por industrias é utilizar os métodos padrdes de Leontief para extrair o valor
adicionado das exportagdes. No entanto, informaces adicionais sobre a estrutura doméstica do
valor adicionado e a dupla contagem nos fluxos de comércio ndo poderiam ser captadas com o
método padrdo. Estes componentes de valor adicionado e dupla contagem possuem diferentes
significados e sua importancia representa os diferentes tipos de producéao entre os paises, como

discutido no capitulo anterior.

A estimacdo do valor adicionado doméstico nas exportacdes brutas dos paises pode ser
realizada aplicando diretamente a decomposicdo de Leontief (1936), o que ndo requer a
decomposic¢do dos fluxos comerciais intermediarios internacionais. No entanto, no que se refere
a estrutura do valor adicionado do comércio bruto a nivel desagregado, torna-se necessario
decompor o comércio intermediario em valor adicionado e partes de contagem dupla. Desse
modo, Wang, Wei e Zhu (2018) propdem métodos para decompor todos os fluxos comerciais
intermediérios bilaterais em grupos de demanda final, de acordo com o seu destino final de
absorcdo. Em adicdo, expressa-se a producdo bruta em todas as etapas de processamento
enquanto demanda final dos paises relacionados. Assim, as técnicas desenvolvidas pelos
autores permitem decompor os fluxos de comércio bruto em qualquer ano ex-post em produtos

finais.

Koopman, Wang e Wei (2014) foram os primeiros a direcionar esforgos no sentido de fornecer
uma estrutura unificada para decompor as exporta¢@es brutas de um pais em nove componentes
de valor adicionado e dupla contagem. Conceitualmente, os autores dividem os componentes
em quatro categorias: i) valor adicionado doméstico nas exportacdes que € finalmente absorvido
no exterior, similar a Johnson e Noguera (2012) que definem como “exportacdes de valor
adicionado”; ii) valor adicionado domeéstico inicialmente exportado e volta para o pais de
origem. Nesse caso, embora ndo faga parte das “exportacdes de valor adicionado” de um pais,
constitui-se em parte do PIB do pais exportador; iii) o valor adicionado estrangeiro que &
utilizado na producao das exportaces de um pais e € absorvido por outros paises; iv) 0s “termos
puros de dupla contagem” que s@o decorrentes do comércio de bens intermediarios e cruzam as

fronteiras diversas vezes.
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Outras medidas internacionais de producdo e comercio externo como a especializacdo vertical
e suas variantes e a razdo entre exportacdes de valor adicionado e exportacdes brutas (VAX
ratio) sdo estimadas como combinacgdes lineares em termos da metodologia desenvolvida por
Koopman, Wang e Wei (2014).

Apesar de estes métodos serem validos apenas para exportagdes agregadas de um pais, a
abordagem é capaz de compor consistentemente os fluxos comerciais brutos em qualquer nivel
de desagregacdo, no que se refere aos quatro maiores grupos citados anteriormente. Além disso,
permite decompor de forma ainda mais detalhada representando diferentes tipos de arranjos de
divisdo da producdo entre os paises. Por exemplo, decompdfe-se as exportacdes de valor
doméstico adicionado em diferentes canais de demanda e rotas comerciais. Assim, é possivel
identificar ainda se o valor adicionado estd embutido nas exportacoes finais, nas exportacdes
intermediérias que sdo absorvidas na importacdo direta paises, ou nas exportacdes

intermedidrias que sdo reexportadas e absorvidas no pais de origem ou terceiros paises.

A decomposicéo a nivel desagregado nos permite fazer a distin¢do entre backward e forward
linkages. Esta distin¢éo é possivel a partir da analise dos fluxos de comercio intermediérios
baseados no destino final da absorcéo entre o comércio bilateral setorial. A separagdo entre o
valor adicionado por linkages é um avanco conceitual que permitira tracar a estrutura da divisao
internacional da producdo em um nivel desagregado relevante para a analise industrial,
essencialmente. Esta metodologia é relativamente nova, desenvolvida por Wang, Wei e Zhu
(2018).

4.1.1 Um adendo especial sobre a decomposi¢ao padréao de Leontief

O trabalho primordial de Leontief (1936) é até os dias atuais, as raizes para todos 0s métodos
de decomposicao e estudos com insumo-produto sobre a especializacao vertical da producéo.
Leontief (1936) demonstrou que 0 montante e tipo de insumos intermediarios necessarios para
a producgdo de uma unidade de produto poderia ser estimado numa estrutura de equilibrio geral
baseada em inumo-produto entre paises e industrias. Usando linkages entre paises e industrias
e os estagios da producdo bruta é possivel tracar os caminhos percorridos pelos insumos

intermediérios para a realizacdo de uma unidade de producéo.
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Desse modo, quando os fluxos de producdo bruta (denominadas de enddgenas no modelo
insumo-produto padrdo) sdo associadas com um nivel de demanda final (denominada de
exogena) sdo conhecidos, o valor adicionado da producédo e comércio podem ser derivados pela
multiplicacdo desses fluxos com o valor adicionado grupo da produgdo em cada pais e industria.
Portanto, assumindo o comércio entre dois paises (origem e destino) em que cada pais tem uma
producéo N diferenciada em bens comerciaveis industriais, os produtos em cada setor podem
ser consumidos diretamente ou usados como insumos intermediarios. Cada pais exporta tanto
bens e servicos finais, quanto bens e servicos intermediarios. Todo o produto bruto produzido
pelo pais s deve ser usado ambos os tipos de consumo, final ou intermediario, no pais de origem

ou no destino. Entdo, tem-se a formulacdo da equacdo 1 como segue:

XS =A%XS+Y*¥ +ATX"+Y r,s=12 (1)

Em que XS é um vetor de producdo bruta do pais s com dimensdo N x 1, Y*" € o vetor de
demanda final, também de dimenséo N X 1, que determina a demanda no pais r para a producéo
final em s, e A" s&o os coeficientes técnicos da matriz, com dimensdo N X N, dado o uso
intermediario de bens e ervicos em r que sdo produzidos em s. O sistema de producdo e
comércio em dois paises pode, entdo, ser escrito como um modelo interpaises com notacdes de

blocos de matrizes como mostra a equacao 2:

K| AT @
Rearranjando 0s termos encontra-se:
o B P it et | 8 IO

Em que B*" denota um bloco de matrizes inversas de Leontief de dimensdo N x N. Este é o
total requerido da matriz que fornece o montante do produto necessario para o pais s dado o
aumento de uma unidade produzida e demandada no pais r. Y € um vetor N X 1 que mostra o
uso global dos produtos finais do pais s, incluindo as vendas domesticas de Y*° e exportacdes
de produtos finais Y. Assim, as relagdes expressas na equacao 3 reflete a ideia central do

modelo padrdo de Leontief. Portanto, quando uma unidade monetaria, $1, produzida é
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exportada, é também gerado o valor adicionado, que se denotard como V. Este € o valor

adicionado domeéstico induzido pela exportacéo de $1.

Para produzir e exportar o produto sdo utilizados uma cadeia de insumos intermediarios, cuja
producdo gera valor adicionado. Esta é a segunda rodada de geragdo de valor adicionado, que
pode ser chamada de valor adicionado domeéstico indireto, induzido por $1 de exportacéo. Este
processo de geracédo de valor adicionado indireto continua repetidamente e pode ser tragado nas
rodadas seguintes de producdo em toda economia, uma vez que insumos intermediarios sdo

usados para produzir outros insumos intermediarios.

O valor adicionado domeéstico total induzido por $1 nas exportacdes € igual a soma do valor
adicionado direto. Todas as rodadas de geracédo de valor adicionado indireto sdo geradas por $1
no processo de producdo e exportacdo. Pode-se expressar matematicamente esta cadeia de

processos produtivos e exportacdo por meio da equacéo 4:

Tvshare =V + VA+VAA+VAAA+ - =V(I+ A+ A%A3 + ) =
V(I—-A)'=VB (4)

O poder da série de matrizes é convergente e a matriz inversa existe a medida em que A é uma
matriz full rank, ou posto completo, com linhas e colunas linearmente independentes (MILLER;
BLAIR, 2009). Assim, a matriz de coeficientes de valor adicionado entre dois paises (VB) pode

ser escrita como:

BSS BST

VB=1V° V|pr por

] = [VSBSS + VT'BTS VSBST + VrB‘r‘r] (5)

A decomposicao a nivel pais-setor de valor adicionado e producdo de bens finais como uma

aplicacdo direta da decomposicdo de Leontief pode ser expressa como segue:

ppy = [V O|[BS BINP 0 _[7ESPS vy
VBY_[O o) [grs B”[ A]‘[Vrgrs?s VrBrr?r] (6)

Para N = 2, a equacdo 6 pode ser reescrita por elemento como:
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vi 0 0 0] [bii bi2 bi1 bi3] [y O 0 O
mz[o v 0 ol 5065 b3 b[ |0 ¥ 0 o
0 0vi O 11 biz bii bzl [0 0 yi O
lo o o wil Loy b5 b7 b5l lo 0 0 4
vibiiy: vibizy; vi biiyi vibizy;
_ |v2baiyi wibzy; vibziyr  vibyzy; %)
vibiiyi vibizy; vibiiyi vibi;y;

T 1,.VS,,S rsirs ,S T 7T .7 T 11T ,7
vy by1y1 v byze; vybyie;  vibyze;

Esta matriz fornece as estimativas das fontes de valor adicionado para o setor e pais na producéo
de bens finais em cada pais. Cada elemento da matriz representa a fonte de valor adicionado do
setor e do pais que é usado direta ou indiretamente na producdo de bens finais, podendo ser
absorvido tanto no mercado domestico, quanto no exterior. Ao longo das linhas da matriz, tem-
se a distribuicdo do valor adicionado criado a partir de um pais-setor e usado em todos 0s paises-

setores.

Por exemplo, o primeiro elemento da primeira linha v b33 (y{* + y;") € o valor adicionado do
setor 1 no pais s usado para produzir bens finais do setor para as vendas domésticas e para
exportar. O segundo elemento vib35(y5° + y57) € o valor adicionado do setor 1 no pais s
advindo da producdo de insumos intermediarios realizados na producéo do setor 2. O terceiro
e quarto elementos v b;1(v1® + y1") e vibi5(y3° + y3") sdo o valor adicionado do setor 1 no
pais s advindo da producdo intermediaria de insumos realizados durante a producéo dos setores
1 e 2 no pais r. Finamente, somando a primeira linha da matriz, obtém-se o valor adicionado
total criado pela producdo e empregados no setor 1 do pais s. Ou seja, isto sera igual ao PIB
por inddstria do setor 1 no pais s, que pode ser expresso matematicamente como:
vay ou PIBY = vixy = vy (b11yy + bisy; + biiyi + bizy;
= [vib51(y1° + 1) + vib1s(v2® + ¥2')]
+ [vibi1 (v1° +y1" +vib (v2° +y27)] (8)

Observando a matriz VBY, nas colunas obtemos as contribuicdes do valor adicionado de todos
0s paises-setores aos bens finais produzidos por um determinado pais-setor. Por exemplo, no
segundo elemento da primeira coluna v b33 (y;° + y;") € o valor adicionado criado do setor 2
no pais s na sua producdo de insumos intermediarios usados no setor 1 do pais s para produzir

seu produto final, e o terceiro e quarto elementos v b13(vi® + yi") e v b33 (yi° + y;") sd0 0s
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valores adicionados dos setores 1 e 2 do pais estrangeiro r para produzir insumos intermediarios
usados pelo setor 1 no pais s na producao dos seus bens finais, respectivamente. Ao se adicionar
todos os elementos na primeira coluna e equalizar com o valor da producao final do setor um

realizada no pais s, tem-se:

vibi(y1® + 17 +vbai (vi” + y17) + vibii(ve” + y7) + vibpi (17 + 1)
= (v1b11 + v2by1 +vIbiT + v b31)y7 = y7 )

A soma ao longo das linhas na matriz 7 BY explica como o valor adicionado doméstico de cada
pais-setor é usado pelo proprio setor e por todos 0s outros paises-setores a jusante. Logo, esta
traca os forward linkages em todos 0s processos a jusante dos paises-setores do ponto de vista
do produtor. A soma das colunas na matriz VBY explica as contribuicdes de valor adicionado
dos setores-paises a montante para os produtores finais de um setor-pais. Por conseguinte, esta
traca os backward linkages em paises-setores a montante, como em diferentes estagios da
producdo da perspectiva do consumo. Baseado na identidade apresentada pela equacao 5, todos

esses recursos devem somar 100% do valor da producao final para um dado pais-setor.

Pela perspectiva do produtor, ao somar todos os elementos de uma linha, tem-se a
decomposicdo do PIB de cada pais por uso setorial. De acordo com a relacdo entre cada
industria, o valor adicionado, ou PIB, é usado direta ou indiretamente para atender a demanda
final interna e externa. Ja pela perspectiva do consumo, ao somar todos os elementos da coluna,
tem-se a decomposicao da producao final de bens e servicos dos setores do pais em suas fontes
originais. Como exemplifica Wang, Wei e Zhu (2018) para o setor eletroeletronico.

Pela perspectiva do produtor inclui-se também o valor adicionado gerado pelos fatores de
producdo empregados no setor eletroeletrdnico e incorporados nas exportacdes de bens finais
do proéprio eletroeletrénico (exportacdes internas diretas de valor adicionado), assim como, nas
exportacGes de bens finais como computadores, eletrodomeésticos e automaveis (as exportacdoes
domeésticas indiretas de valor adicionado). Desse modo, a decomposi¢do do PIB é realizada de
acordo com o setor-pais onde sdo consumidos os bens intermediarios e finais. Isto retoma o
conceito de forward linkages e € consistente com a literatura sobre contetdo de fatores de
comeércio. Por outro lado, a decomposicdo pela perspectiva do consumidor inclui todas as

contribuicbes do setor-pais a montante para o valor adicionado nas exportacdes de bens finais
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de um setor-pais especifico.

As diferentes formas de decomposicéo de valor adicionado e producédo de bens finais possuem
interpretacdes econdmicas diversas e, portanto, sao fontes para diferentes analises. A producéo
por setor/industria pode enderegar questdes como “quem € o consumidor final do valor
adicionado gerado pela industria de eletrénicos da China?”, enquanto a decomposi¢do da
producdo final de cada pais pode responder questionamentos do tipo “qual é a diferenca na
fonte de valor adicionado ou na estrutura econdmica de producdo automobilistica da
Alemanha e da Coreia do Sul?”. Assim, a produgdo pode ser equivalente a nivel agregado uma
vez que o valor adicionado global da producéo é igual a demanda final global, mas ndo sera

equivalente em uma analise setorial, ou de comércio bilateral a nivel setorial.

De todo modo, caso pesquisadores estejam interessados em computar o valor adicionado
doméstico embutido nas exportacfes brutas do pais-setor que é absorvida no exterior, aplicar a
decomposicdo padrdo de Leontief é suficiente. No entanto, para melhor entender os diferentes
tipos de acordo de divisdo da producao entre paises, torna-se importante quantificar a estrutura
de valor adicionado doméstico e outros componentes das exportac@es brutas setoriais, e a nivel
de comércio bilateral entre paises e setores. Nesses casos, a decomposicdo padréo de Leontief
ndo é suficiente, pois ndo fornece modos de decompor fluxos de comércio intermediarios entre
0s paises em termos de valor adicionado de acordo com a sua absorcdo final, como é no caso

de valor adicionado setorial e producédo de bens finais, como mostra a equagao 7.

Os fluxos de comércio de bens intermediarios atualmente sdo mais da metade do comércio
mundial. A maioria do comércio € no sentido bilateral (two-way trade), por exemplo,
exportac6es dos Estados Unidos para a China que sdo usadas na maquinaria para produzir partes
de carros para as industrias dos Estados Unidos da Alemanha. Assim, decompor o0 comércio de
bens intermediarios se tornou crucial na geracdo completa do valor adicionado contabilizado

nos fluxos de comércio.

4.1.2 A decomposicao de bens intermediarios e fluxos de comércio

As exportacOes brutas de um pais s para o pais r, ES", podem ser decompostas em duas partes,

em exportacOes de bens finais e intermediarios, baseadas na seguinte identidade contabil:
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EST — YST +ASTXT (10)

Como mostrado na secdo anterior, as exportacdes de bens finais podem ser divididas em valor
adicionado domeéstico e estrangeiro aplicando a decomposicao padrdo de Leontief. Poréem, a
decomposicéo da exportacdo de bens intermediarios é mais complexa, consequentemente, ndo
é alcangada multiplicando a matriz Inversa de Leontief com as exportacbes de bens
intermediérios, o que levaria a dupla contagem. Para superar este problema, todo o comércio
de bens intermediarios precisa ser expresso como a demanda final de diferentes paises, de

acordo com o pais onde é absorvida.
Assim, estendendo a equac¢do 3 do modelo tradicional de Leontief para o pais G e inserindo o

ultimo termo da equacdo 10, pode-se decompor as exporta¢des de bens intermediarios do pais

s para o pais r de acordo com onde essas serdo absorvidas:

G G
ASr‘xr‘ — AsrBrrYrr +AST Z Brtytt +ASTBTT' z Yrt

t#s,r t#s,r
G G G
+AST Z BTt Z Yt 4 ASTRTTYTS 4 AST z Brtyts
t#s,r u#s,t t#s,r
G
L+ ASTBTSYSS 4 AsrBrsz yst (11)

t+s

Estes oito termos do lado direto da equagdo 11 coletivamente decompdem as exportacoes
intermediarias do pais s para o pais r completamente de acordo com o lugar onde elas sdo
absorvidas. Posteriormente, sera usada para decompor o valor doméstico originario das
exportacdes brutas do comércio bilateral em diferentes componentes de valor adicionado e de
dupla contagem. Da equacéo 2, a producéo bruta e condicdo de equilibrio de uso, tem-se:

G G G
XT‘ — AT‘T‘xT + Z Artxt + YT‘T + Z YT‘t — AT‘TxT + YTT' + 2 ET‘t
t#r t#r t#r

= ATTXT 4+ YT +ET (12)

Rearranjando os termos, tem-se:
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Xr — (1 _Arr)—lyrr + (I _Arr)—lEr* — eryrr + LTT‘ET‘* (13)
Emque L' = (I — A™)~1 é a matriz Inversa de Leontief local.

Ao se combinar a equagdo 13 com o ultimo termo da equacdo 10, as exportacdes de bens
intermediarios do pais s para o pais r também podem ser decompostas em dois componentes
de acordo com onde estes sdo usados (vendas domésticas ou exportacdes), similar com o

modelo de insumo-produto para um unico pais, isto é:
ASTXT — ASTLTTYTT +AST'LTTET* (14)

A equacdo 14 sera usada posteriormente para decompor o valor externo das exportacées brutas

bilaterais em diferentes formas de valor adicionado e componentes de dupla contagem.

As equacdes 11 e 14, decompdem as exportaces de bens intermediarios do pais s para o pais
r de acordo com onde estas sdo absorvidas. Assim, sdo as equagOes técnicas chaves para
decompor completamente os fluxos de comércio bilateral. Uma vez convertidas em producao
bruta, ou exporta¢des, usualmente variaveis enddégenas no modelo padrdo de insumo-produto
inter-regional, tornam-se variaveis exdgenas de comércio. Desse modo, junto com as condi¢des
de adicdo para os multiplicadores de valor adicionado global definidos na equacdo 5 e 0s
multiplicadores de valor adicionados locais, tornam-se os principais elementos para derivar a

férmula de decomposicao das exportacdes brutas.

Estendendo a equacdo 5 para um pais G, pode-se obter os multiplicadores de valor adicionado
doméstico e externo do pais s, representados por parceiros do pais r € um terceiro pais t, como

segue:

G
VSBSS + VTB™ + » V!B =y 15
(15)

t#s,r

Definindo “#” como uma operagdo de multiplicagdo de matrizes elementares (como, por
exemplo, quando uma matriz é multiplicada por um vetor coluna n X 1, cada linha da matriz é

multiplicada pela linha correspondente do elemento do vetor), as exportagdes de bens finais do
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pais r podem ser decompostas em valor adicionado doméstico e externo a nivel setorial

aplicando a decomposicao padréo de Leontief diretamente, como mostra a equagéo 16:

G T
Ysr — (VSBSS)T# Ysr + (VrBrS)T# Ysr + (Z VtBts> #Ysr (16)

t#£s,r

Similarmente, o valor das exportagdes brutas de bens intermediarios do pais s para o pais r a

nivel setorial pode ser expresso como:

G
ASr‘xr — (VSBSS)T#(Asrxr) + (VT'BTS)T#(Asrxr) + (z VtBtS> #(AsrXr)
t#s,r

— (VSLSS)T#(ASTXT‘) + (VsBss _ VSLSS)T#(AsrXr) + (VrBrS)T#(AsrXr)

G
+ (Z VtBtS> #(ASTXT) (17)

t#£s,r

Em que V5L é o multiplicador de valor adicionado domestico similar aum modelo de insumo-

produto para um pais.

Inserindo a equacdo 11 no primeiro termo da equacdo 17, e a equacgdo 14 nos dois ultimos
termos da equacdo 17, respectivamente, e combinando as equacBes 16 e 17, obtém-se a
decomposicdo da equacdo para as exportacdes brutas do pais s para o pais r, como é

apresentado a seguir:

Esr — (VSBSS)T#YST + (VSLSS)T#(AsrBrrYrr)
(1)DVA_FIN (2)DVA_INT

G G G G
AST‘ Z Brtytt +AST'B‘r'T Z Y‘r’t +AST Z B‘r’t Z Ytu]

t#s,r t#s,r t£s,r u#s,t
(3)DVA_INTrex

+ (VSLSS)T#

G
ASTBTryrS +AST' Z B‘r‘tyts +ASTB‘r'SysS
t#s,r
(4)RDV_G

+ (VSLSS)T#
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T

G G
+ (VSLSS)T# (AsrBrsz YSt) + (VSLSSZAStBtS> #(AsrXr)

t+s t+s

(5)DDC

G T
+|(vTBT)THY T + (Z VthS> #YsT (18)
t#s,r

(6)FVA_FIN

T

G
+ (VrBT‘S)T#(ASTeryrr)_l_(Z VtBts> #(ASTeryrr)

t+s,r

(7)FVA_INT

T

G
+ (VrBTS)T#(ASTerEr*)_l_(Z VtBts> #(ASTerEr*)

t#s,r

(8)FDC

Em que VSLSS Y6, AStBY = VSBSS — VSLSS. A equacdo 18 indica que as exportacBes brutas
do pais s para o pais r a nivel setorial pode ser completamente decomposta na soma de 16

termos detalhados em 8 grandes categoriais.

A primeira categoria é a (VSBSS)T#YS". Este é o valor adicionado doméstico (DVA ou
DVA_FIN, sigla em inglés) embutido nas exportacdes de bens finais. A segunda categoria
(VSLSH)T#(ASTB™Y™™), ou ainda DVA_INT, é o valor adicionado doméstico nas exportacdes
de bens intermediarios usados pelo importador direto () para produzir localmente bens finais
consumidos em r. A terceira categoria € o DVA das exportacoes de bens intermediérios usados
pelo importador direto r para produzir e exportar para outros paises, exceto de volta para s, que
sera chamado de DVA_INTrex. Este termo inclui (VSLS)T#(AS™ %.¢,, BTY*") que é o DVA
nas exportacdes intermediarias usadas no pais r para produzir bens intermediarios que séo
reexportados para O terceiro pais t para a producdo de bens finais locais;
(VSLSS)T#(ASTB” Yisr Y”) é 0 DVA nas exportacOes intermediérias usadas pelo pais r para

produzir bens finais que sdo reexportados para 0 terceiro pais
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(VSLSS)T#(AST %8, BT X6 . V) € 0 DVA nas exportagdes intermediérias usadas pelo pais
r para produzir bens intermediarios que s&o reexportados para o terceiro pais t para a produgdo
de bens finais que serdo exportados para outros paises, podendo incluir o importador direto r,

mas ndo incluird o pais exportador inicial s.

Essas trés primeiras categorias representam todo valor adicionado domeéstico embutido nas
exportacdes do pais s para 0 pais r que sdo absorvidas no exterior e estdo associadas com 0s
fluxos de exportacOes baseados em backward linkages. Johnson e Nogueira (2012) chamam de
VAX. Uma vez que se segue as especificacdes de Wang, Wei e Zhu (2018) chamar-se-a de
VAX_G.

A quarta categoria de DV A sdo as exportacGes de bens intermediarios que retornam para o pais
s e também sdo consumidas em s, denominado de RDV_G. Este termo inclui trés termos
detalhados (VSLSS)T#(AS"B™Y™S) é o DVA que retorna para o pais de origem via importacoes
finais do importador direto r; (VSLS)T#(AS" Y,¢.s, BTY") é 0 DVA que retorna ao pais de
origem via importacGes de terceiros paises; (VSLS)T #(ASTB™SY ) é o DVA que retorna ao pais

de origem via importacGes de bens intermediarios e sdo usadas para produzir bens finais.

Estas quatro primeiras categoriais de DVA embutido no pais s a nivel setorial de exportacfes
brutas para o pais r sdo incluidas no valor adicionado criado de todos os setores do pais s. Pode-
se chamar de DVA_G. Estes termos de DV A representam os diferentes tipos de producéo entre
0s paises que compartilham acordos bilaterais ou multilaterais e podem ser usados para auferir

um papel e uma posicédo relevante nos varios estagios das CGV’s.

A quinta categoria possui dois termos. O primeiro termo, (VSLS)T#(ASTB™ Y6, .YSY), é o
DVA embutido nas exportacdes de bens intermediarios para o pais r, mas retornam para o pais
de origem como importacdes intermediarias e sdo usadas para a producao de bens finais para
exportacdo. Estas sdo partes do DVA nas exportacdes finais do pais s e ja sdo contadas uma
vez na primeira categoria da equagdo 18. Por esta razdo, € a proporcdo do termo de dupla
contagem domeéstica causada pelo comércio de ida e volta de bens intermediarios, a fim de
produzir  exportacbes de bens finais no pais s. O segundo termo,
(VSLSS Y6, ASEBES)T#(ASTX™), é o DVA nas exportacdes de bens intermediarios para o pais ,

que retorna ao pais de origem como importagdes de bens intermediarios e sdo usadas na
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producdo de bens intermedidrios novamente para exportacdo. Este termo também representa
dupla contagem domeéstica causada pela ida e vinda da produgdo no comércio de bens
intermediarios, uma contagem repetida nas exportacdes de bens intermediarios do pais s.

Assim, a quinta categoria foi nomeada como DDC.

A sexta categoria inclui dois termos, sendo o primeiro (V"B")T#YS" é o valor adicionado
externo (FVA, sigla em inglés) do importador » embutida nas exportacGes finais; o segundo
termo (Xf.s, VEB®S)T#YS" é o valor adicionado externo de outros paises (t) embutido nas
exportacdes finais. Pode-se denominar esta categoria como FVA_FIN. Somando a primeira e a
sexta categorias (DVA do pais s e FVA do pais r e pais t) tem-se 100% do valor setorial das

exportacdes brutas do pais s para o pais 7.

A sétima categoria também inclui dois termos, em que (V"B™)T#(AS"L'"Y™) é o FVA do
importador » embutido nas exportacdes de bens intermediarios, que sdo usados por r para
produzir bens finais domésticos. J& o segundo termo, (Xf.s, VIBS)T#(AS'L'"Y™) é 0 FVA
do terceiro pais t embutido nas exportacdes de bens intermediarios que sdo usadas pelo pais r
para produzir bens finais locais. Pode-se chaméa-los de FVA _INT. Somando as categoriais 6 e 7
chega-se ao valor adicionado externo total embutido no pais s a nivel de exportagdes setoriais

brutas para o pais r.

Por fim, a oitava categoria inclui os termos de dupla contagem das exportagdes do pais s que
sdo originarias de paises estrangeiros. Similar com as categorias 6 e 7, também inclui dois
termos, (V'B™)T#(AS"L'"E™) é o FVA do importador » embutido nas exportacdes
intermedidrias para produzir suas exportacoes, que sao termos de dupla contagem pura de valor
adicionado do pais r nas exportagbes do pais s. O segundo termo,
Xl VEBS)T#H(ASTL'TE™), € 0 FVA do terceiro pais ¢ embutidas nas exportagdes de bens
intermediérios para produzir suas exportacdes para 0 mundo. Logo, pode-se chamar a

denominar a categoria como FDC.

A quinta e a oitava categorias sao ambos termos de dupla contagem pura nas exportagdes brutas
do pais s, mas advindas do pais de origem e de paises estrangeiros, respectivamente. Pode-se
denominar esta soma como PDC. Ainda, a soma das quatro Ultimas categoriais podem ser vistos

como uma extensdo da mensuracédo da especializagdo vertical proposta por Hummels, Ishii e
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Yi (2001) em um cenério multinacional com mais de um pais envolvido no comércio de bens
intermediarios. Esses diferentes componentes dentro da especializagdo vertical da producédo
também representam diferentes tipos de acordo de divisdo internacional da producao entre
paises e sdo Uteis para estudar estruturas de valor adicionado a montante (forward linkages) das

exportacdes brutas de um pais nos diferentes estagios das CGV.

Finalmente, os 16 termos detalhados nas 8 categoriais sao completamente decompostos a partir
das exportacOes brutas bilaterais do pais s para o pais » em diferentes componentes de valor
adicionado e termos de dupla contagem. Somando todos o0s termos chega-se a 100% do fluxo
de comércio bilateral a nivel setorial. A estrutura desagregada apresentada pela equacdo 18

pode ser esquematizada pelo seguinte modelo da Figura 8:

Figura 8 — Modelo tedrico da estrutura conceitual das contas do comércio de Wang, Wei e Zhu

Exportacdes
brutas (bens e
SErvigos)
- ’// -_‘_‘-‘_‘-""‘--.___‘_‘_\_\_‘
DVA absorvido no DVA exportado que Valor adicionado Termos de dupla
exterior (1)+(2)+(3) retorna ao pais de externo (6)+H(7) contagem pura
(VAXY &) origem (4) (RDV_G) (FI4) (5)+(8) (PDC)
()] b?.ns e 2) (3) Bens (5) Dupla (&) Valor (7) Valor (8) Dupla
SEIVICOS Exportacbes intermediarios ||| contagem pura adicionado adicionado contagem pura
finais de bens exportados advinda de externo externo de fontes
exportados intermedidrios para o fontes contido nas contido nas externas
(DVA_FIN) absorvidas primeiro domésticas exportagdes de | | exportacdes de (FDC)
pelo importador e (DDC) bens finais bens
importador reexportado (FV4_FIN) intermediarios
direto para o terceiro (FVA4_INT)
(DVA_INT) pais
(DVA4 _INTrex)
\ | J
! Y

Valor adicionado doméstico (DVA_G) Especializaco vertical (VS)

Fonte: Adaptado de Wang, Wei e Zhu (2018)

Somando a equacéo 18 paratodo s e r, o importador direto de valor adicionado nas exportacdes,
que é a soma dos primeiros termos nas equacdes 6 e 7 (pode-se chamar de MVA), € igual ao
RDV_G. J& o valor adicionado nas exportacdes do terceiro pais, a soma do segundo termo nas
equacdes 6 e 7 (pode-se chamar de OVA) é igual ao DVA_INTrex nas exportacdes mundiais
totais. Isso indica que o FVA possui a dupla contagem RDV_G e DVA_INTrex na mensuragdo
do valor adicionado global das exportacdes. A intui¢do da equivaléncia é que quando o RDV_G
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e 0 DVA_INTrex atravessam as fronteiras do pais de origem para o importador direto pela
primeira vez, ambas sdo contadas como parte do valor adicionado domestico nas exportacdes
do pais de origem. Quando atravessam as fronteiras pela segunda vez indo para o importador
direto, retornam ao seu pais de origem ou serem reexportadas para um terceiro pais. Logo,
podem ser contadas outra vez como MVA ou OVA nas exportagdes brutas do pais importador.
Assim, o FVA é o valor adicionado que ultrapassa as fronteiras nacionais pelo menos duas

VEZES.

As relagOes contabilizadas pela definigdo de DDC e FDC s6 ocorrem quando existe fluxo de
ida e volta de comércio de bens intermediarios entre os paises. Seus valores sdao mensurados
pelo movimento de ida e volta destes bens que devem cruzar a fronteira pelo menos trés vezes,
mas por rotas diferentes: i) como exportac6es intermediarias do pais de origem; ii) exportacdes
que retornam do importador direto ou sdo reexportadas por esses paises importadores diretos
para terceiros paises como exportacfes também intermedidrias; iii) exportacdes do terceiro pais
para outros paises, incluindo o pais de origem como produtos intermediarios ou finais. Essas
transacdes de comércio intermediario ndo fazem parte do PIB ou da demanda final de nenhum
pais, além do que j& foi contabilizado pelas categoriais de 1 a 4, e 6 e 7 da equagdo 18,
semelhante as transagdes internas interindustriais que usam o insumo intermediério para

produzir outro tipo de insumo intermediario.

Desse modo, dispbe-se de uma série de indicadores a nivel pais-indUstria para analisar as
relacfes de comércio e insercdo dos paises nas cadeias globais de valor. Até o momento,
destacam-se uma ampla gama de pesquisas quantitativas que envolvem indicadores de
comércio baseados em andlise de insumo-produto (AMADOR; CAPPARIELLO; STEHRER,
2015; AMADOR; CABRAL, 2017; BORGHI, 2017; GABRIEL et al., 2020; GABRIEL;
RIBEIRO, 2019; GEREFFI; FERNANDEZ-STARK, 2011; KOOPMAN; WANG; WEI, 2018;
OLCZYK; KORDALSKA, 2017; SOUSA FILHO; SANTOS; RIBEIRO, 2020; STURGEON
et al., 2013; TIMMER et al., 2015). Nenhuma destas com foco no grupo de paises emergentes
chamado BRIC.

4.1.3 Relagdes entre as variaveis do comércio de valor adicionado

A partir da equacdo 18, define-se formalmente dois métodos de comércio de valor adicionado

nas exportagdes brutas e duas noc¢des de valor adicionado doméstico embutido nas exortagdes
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a nivel bilateral-setorial. Alem de explanar como as taxas de comércio de valor adicionado e
estatisticas descritivas de dupla contagem pode ser propriamente definidas a nivel de pais-setor

ou de comércio bilateral a nivel setorial.

Portanto, define-se o valor adicionado doméstico nas exportacfes bilaterais do pais s para o
pais r que é absorvida por outros paises como a soma das primeiras trés categorias da equacdo

18, como segue:

G
VAX_GST — (VSBSS)T#YST + (VSLSS)T#(AsrBrrYrr) + (VSLSS)T# (Asr Z Brtytt)

t#s,r
G
+ (VSLSS)T# <ASTBTT Z Yrt)

t#s,r

(e 3o S ) o

t#s,r u#s,t

A equacdo 19 mensura o montante de todo valor adicionado doméstico exportado por um setor,
incluindo o valor adicionado originado de outro setor doméstico via backward linkages e que é
por fim absorvido no exterior, pelo importador direto ou pelo terceiro pais. Trés caracteristicas
principais precisam ser levadas em consideracdo: i) a mensuracao foca na identidade do ultimo
setor pelo qual o valor adicionado doméstico de todos os demais setores é exportado; ii) quando
0 bem ou servico é finalmente absorvido no exterior, a mensuracdo exclui a parte do valor
adicionado doméstico que eventualmente retorna para o pais de origem; iii) sempre uma parte
das exportagdes brutas flui em uma rota de comércio particular e seu valor é limitado pelo fluxo

de valor do comércio bruto correspondente.

A segunda definicdo de valor adicionado doméstico embutido nas exportagdes brutas do pais s
para o pais r € também baseada em backward linkages enquanto a soma das quatro primeiras
categorias na equacdo 18, como se chamou na equacgdo 20 de RDV_G*", que mensura o valor
adicionado doméstico que retorna ao pais de origem como backward linkages do pais s para o

pais r que € primeiro exportada, mas finalmente retorna e é absorvida no pais de origem s.

DVA_G*" = VAX_G" + RDV_G*" (20)
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Por fim, pode-se definir o valor adicionado domeéstico das exportagdes de um setor particular

do pais s para o pais r baseado em forward linkages, como segue:

G
VAX_FS" = VSBSSY*" + VSBSY"™ +V* Z Bty (21)

t#s,r

Em que 77® ¢ uma matriz diagonal N x N com os coeficientes de valor adicionado do pais s, ou
V¢ ao longo da diagonal. Este mensura o montante de valor adicionado doméstico que é
originario de um setor especifico, via todas as exportac@es setoriais do pais de origem e sdo
finalmente absorvidas por outro pais.

As equacOes 19 e 21 mostram que o VAX_FS" requer que o DVA do pais s tenham sido
absorvidos por um setor do pais r, enquanto o VAX_G*" inclui o valor adicionado doméstico
ndo apenas pelo importador direto, o pais r, mas também pelo terceiro pais t ou u. 1sso
demonstra analiticamente porque se tem que o VAX_GS" é o comércio de valor adicionado
mensurado que € completamente consistente e limitado pelo fluxo de comércio bilateral e o
VAX_F*®" ndo €, isto por causa o comeércio indireto via terceiros paises. A nivel agregado de

paises essas medidas sdo iguais, mas a nivel setorial podem ser diferentes.

Similar ao VAX_F, o RDV_F é o montante de valor adicionado doméstico de um setor
especifico, embutido nas exportacdes de bens intermediarios com destino ao pais r, que
eventualmente retorna para o pais de origem via todas as possiveis rotas de terceiros paises e

outras ligac@es setoriais e é absorvido no pais de origem (s).

G
RDV_Fsr — I’)sLssAsr Z Brtyts
t
G

— vSLSS AST‘BT'T'YTS +ASTBTTYSS +AS1" Z B‘l"thS

t+s,r

(22)

Assim com o DVA_G*®", pode-se definir o DVA_F" como a medida de valor adicionado
domeéstico de um setor particular do pais s que esta embutido em suas exportacOes brutas via

forward linkages:
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DVA_FS" = VAX_FS" + RDV_FS" (23)

Resumindo a equacdo 23 entre todos 0s parceiros comerciais, tem-se:

G G G
z DVA_FS" = Z(VAXF“ + RDV_F$") = VS Z EST = VSLSSES* (24)

T#S TS T#S

A equacgéo 24 mensura o quanto o valor adicionado de um setor pode ser gerado pela produgéo
e exportacdes do pais s, sem considerar se o valor adicionado é finalmente absorvido pelo pais
de origem ou por outros paises. Pode-se mostrar que a nivel setorial-bilateral VSLSSES™ #
VAX:"" + RDV_F*", pois VSLSEST apenas traca onde o valor adicionado doméstico é
produzido, enquanto RDV_F*" também requer que os montantes de valor adicionado tenham

que ser absorvido por um pais particular .

Desse modo, pode-se resumir os resultados analiticos da seguinte forma: primeiro, em um pais
com trés ou mais paises, VAX_G e VAX_F ndo possuem 0s mesmos valores de forma
desagregada, em geral. DVA_G e DV A_F também possuirdo o mesmo valor a nivel de pais, mas
ndo desagregado a nivel setorial. Essas relacGes podem ser descritivas como mostra a Tabela 4.
A qualquer nivel de desagregacdo, VAX_G € sempre menor ou igual as exportacBes brutas,
assim a taxa VAX_G para as exporta¢fes brutas tem um limite superior de 1. Portanto, a taxa
1 — VAX_G é conceitualmente significativa quando as exportacdes brutas sao positivas e podem
ser usadas como um resumo estatistico para a extensao da dupla contagem nas estatisticas

comerciais em qualquer nivel de desagregacao.

Segundo, a nivel de pais-setor, VAX_F < DVA_F(= VAX_F + RDV_F) < ao nivel setorial da
producéo de valor adicionado. Dessa forma, as proporcoes de VAX_F e DVA_F para o PIB por
industria terdo o limite superior limitado a 1. Essas taxas podem ser usadas como estatisticas
descritivas para a divisdo da producdo. Terceiro, sendo RDV_F e RDV _G néo negativos, ambos

DV A_F e DVA_G sao sempre maiores que ou iguais a medidas VAX_F e VAX_G por definicéo.
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Tabela 5 — Relagdes entre as diferentes medidas de comércio de valor adicionado

Nivel de VAX G RDV_G DVA_G DVA_F e DVA_G e
agregacao € e e VSLSSES*  (VSLSS)THEST
VAX_F RDV_F DVA_F
e’” Setor-Bilateral #* * #* * *
N Agregado- #* = * * *
.
: Bilateral
i=1
G Pais-Setor # # # = +
ST
2.¢
TS
G Pais-Agregado = = = = =
Sr
2.2.¢
r#s i=1

Fonte: Adaptado de Wang, Wei e Zhu (2018)

Finalmente, como as exportagdes diretas de valor adicionado a nivel setorial sdo iguais para as
exportacGes diretas, apenas o comércio de valor adicionado indireto pode diferir. As
exportacOes de valor adicionado indireto, baseado em forward linkages, sdo o valor adicionado
do setor incorporado nas exportagdes brutas de outros setores a jusante. Assim, a razao entre as
exportacdes de valor adicionado e as exportacdes brutas no nivel setorial ndo podem ser
definidas apenas por forward linkages, uma vez que, por exemplo, 0s setores de servicos, tem
pouca ou nenhuma exportacdo bruta. No entanto, sua producdo é usada por outras inddstrias
domésticas como insumos intermedidrios, portanto, contém alguma quantidade de exportaces

de valor adicionado indireto por meio de outros setores.

Em sintese, percebe-se 0s importantes avancos introduzidos na literatura com a perspectiva
sugerida por Wang, Wei e Zhu (2018). Cada vez mais, a complexidade dos acordos de comércio
entre 0s paises se amplia, de modo que o adensamento metodoldgico é importante para
acompanhar tais relacGes. A utilizacdo desta abordagem para analisar as relacdes de comércio
e seus desdobramentos entre economias emergentes e com alto potencial de crescimento como
0s BRIC é, portanto, imprescindivel. O capitulo seguinte desta tese traz resultados relevantes

neste sentido.
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5 DECOMPOSICAO DAS MEDIDAS DE COMECIO PARA OS BRIC NAS CGV’s

Este capitulo apresenta o conjunto principal de resultados encontrados para as economias dos
BRIC. Os resultados enfatizam a geracdo de valor adicionado doméstico nas exportacdes e 0
nivel da especializacdo vertical da produgéo e o posicionamento dos paises nas CGV’s. Além
disso, também é analisada a ampliacdo comercial baseada nos backward e forward linkages, e
termos de intensidade de comércio intra-BRIC, que refletem o quanto de valor adicionado esta
embutido por unidade das exportacdes brutas para um determinado pais ou industria (OCDE,
2021). A agregacdo das industrias por nivel de intensidade tecnoldgica no comércio intra-BRIC
permite a sumarizagdo dos resultados de forma aderente com os aspectos voltados para a

capacidade de absorcéo e difusédo de P&D.

5.1 O POSICIONAMENTO DOS BRIC NAS CADEIAS GLOBAIS DE VALOR

A fim de sumarizar os resultados, os indicadores de posicionamento dos paises do BRIC e
demais paises nas CGV’s sdo apresentados na Tabela 6 como: (i) o valor adicionado domeéstico
nas exportacdes de bens finais (DVA final) e o (ii) valor adicionado doméstico nas exportaces
de bens intermediarios (DVA intermediario), itens com mais expressividade em termos
monetario nas exportagdes. Os demais componentes de valor adicionado doméstico foram
agregados devido ao baixo montante de valor monetéario exportado. Desse modo, tem-se, o (iii)
valor adicionado doméstico nas exportacdes de bens intermediarios usado pelo importador
direto (r) para produzir bens intermediarios, e reexportar para um terceiro pais (t) para a
producdo local de bens finais; o (iv) valor adicionado doméstico nas exportacfes de bens
intermediarios para o importador direto para a producdo de bens finais e reexportar para um
terceiro pais; e o (v) valor adicionado doméstico nas exportac6es de bens intermediarios usados
pelo importador direto para produzir bens intermediarios que serdo reexportados para um
terceiro pais para a producao local de bens finais e que serdo novamente exportados para outros

paises (DVA outros).

Os componentes de valor adicionado doméstico que retornam para 0 pais de origem foram
agregados (RDV total), sendo estes: o (vi) valor adicionado domestico das exportacdes de bens
intermediarios que retorna para o pais de origem via importac@es de bens intermediarios e sdo
usados para produzir bens domésticos; o (vii) valor adicionado domeéstico nas exportacGes de

bens intermediarios que retorna para o pais de origem via importa¢des de bens finais; e o (viii)
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valor adicionado doméstico que retorna para o pais de origem via importac6es de bens finais

advindas de terceiros paises.

Os componentes de valor adicionado externo e termos de dupla contagem pura também foram
agregados em VA externo e Dupla contagem, como € mostrado na Tabela 6. S&o os termos de
valor adicionado externo das exportacdes, o (ix) valor adicionado de terceiros paises nas
exportacOes de bens finais; o (x) valor adicionado do importador direto nas exportacdes de
bens finais; o (xi) valor adicionado de terceiros paises nas exportacdes e bens intermediarios;
e o (xii) valor adicionado do importador direto nas exportacdes de bens intermediarios.
Finalmente, s&o os termos de dupla contagem: a (xiii) dupla contagem de valor adicionado
domeéstico nas exportacdes de bens finais; a (xiv) dupla contagem de valor adicionado
doméstico nas exportacdes de bens intermediarios; a (xv) dupla contagem de valor adicionado
de terceiros paises na producdo e exportacGes do pais de origem; e a (xvi) dupla contagem do
valor adicionado do importador direto na producéo e exportac@es do pais de origem.

Diante disso, apresenta-se um panorama completo da participagdo dos paises nas CGV’s entre
0s anos 2000 e 2014. Ao destacar-se 0s paises do BRIC, had uma participacdo pequena dos paises
nos indicadores agregados, com excec¢do da China. O Brasil passou de 0,9% (DVA final), 1,2%
(DVA intermediario) e 1,1% (DVA outros) na participacdo dos indicadores de valor adicionado
doméstico em 2000, para cerca de 1,1%, 1,9% e 1,7% em 2014. A india apresentou levemente
uma evolucdo melhor do que o Brasil. Saiu de 1,1%, 1,0% e 1,0% em 2000, para 2,4%, 1,8%,
1,6% em 2014. A Russia apresentou uma performance melhor que a india. Em 2000 o pais
possuia uma participacdo nos indicadores de valor adicionado doméstico de 0,4%, 2,3% e 2,9%,
passando para 0,7%, 4,1% e 5,1% em 2014.

No caso chinés, ha uma evolugdo nitida até mesmo durante o periodo de crise financeira global
de 2008. A China aumentou sua participacao nos indicadores de valor adicionado doméstico de
5,4%, 3,0% e 3,2% no periodo inicial, para aproximadamente 18,7%, 10,4% e 9,1% em 2014.
Todos os indicadores de valor adicionado doméstico da China praticamente triplicaram durante
0 periodo do estudo. Por outro lado, o Brasil apresentou o pior desempenho com base nos
referidos indicadores. Portanto, ha uma estagnacdo nas exportacfes de valor adicionado
doméstico da economia brasileira e, consequentemente, 0 pais ndo conseguiu avangar em sua
participacdo no comércio mundial. Isso pode explicar, em parte, 0o baixo crescimento

econdmico brasileiro em rela¢do a China.
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Em termos de valor adicionado que retorna ao pais (RDV total), mesmo em termos agregados,
os paises do BRIC apresentam pouca representatividade. O Brasil e a India tinham uma
participacdo de apenas 0,1% em 2000, a Russia de 0,2% e a China de 1,3% para 0 mesmo
periodo. O Brasil e a India evoluiram marginalmente, enquanto a participacio da Russia passou
para 0,8% no periodo final. A China apresentou uma evolucdo quase 9 vezes maior,
aumentando sua participacdo para 11,4%, em 2014. Ressalta-se que o indicador de valor
adicionado domeéstico que retorna para o pais de origem é uma medida relevante da participacdo
dos paises nas CGV'’s, pois evidencia uma dindmica subjacente ao grau de empenho das

exportacdes de um pais nas cadeias produtivas globais.

Sobre o indicador de valor adicionado externo nas exportacdes, o Brasil, a india e a RUssia
apresentaram a mesma participacao no periodo inicial, aproximadamente 0,5%, e a China tinha
uma participacdo de 3,0%. O Brasil e a Russia tiveram apenas uma evolucdo marginal, 0,7% e
0,6% em 2014, respectivamente. A India conseguiu maior avanco, para cerca de 1,6%, e a China
obteve participacdo de 8,2% em 2014. Notadamente, ha uma superioridade chinesa no que se
refere ao crescimento do pais nas CGV’s. O alto nivel de investimento externo que a China
conseguiu atrair durante o periodo em andlise certamente contribuiu para o aumento do
contetido de valor adicionado externo nas exportacdes chinesas, um dos principais componentes
da especializacdo vertical. Esta mesma analise pode ser transposta para os termos puros de

dupla contagem, apresentados na Tabela 6 como “Dupla contagem”.

Diante do exposto, percebe-se que os paises do BRIC representam diferentes prioridades no
comércio internacional, dados os seus respectivos modelos de crescimento. Notadamente, a
China foi o membro do BRIC que mais priorizou o0 mercado externo. Tanto o Estado, quanto
as empresas privadas chinesas foram elemento central no direcionamento da politica externa do
pais. A India e o Brasil priorizaram o desenvolvimento do mercado interno via expanséo da
demanda e do controle da inflagdo, sendo o comércio internacional um elemento secundério
(THORSTENSEN; OLIVEIRA, 2014). A Russia, enquanto economia tida até pouco tempo
como “em transi¢ao” foi o ultimo pais do BRIC a entrar na OMC (em 2011), e ainda tenta ser
menos dependente das exportacdes de combustiveis, como o petroleo e o gas natural. A
diversificacdo da economia russa sera um grande desafio para seu crescimento de médio e longo

prazo.
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2000 2001
Pais DVA DVA DVA RDV VA Dupla DVA DVA DVA RDV VA Dupla

exportador final intermedidrio outros total externo contagem  final  intermediario  outros total externo  contagem
Australia 0,9 1,9 18 0,2 0,8 1,0 0,8 18 1,6 0,2 0,8 0,8
Austria 0,9 0,9 13 0,2 1,3 1,6 0,9 1,0 14 0,2 14 1,7
Bélgica 1,7 1,6 2,2 0,4 3,4 4,0 1,7 1,6 2,2 0,3 35 4,0
Bulgéria 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
Brasil 0,9 1,2 1,1 0,1 0,5 0,4 1,0 13 11 0,1 0,6 0,5
Canada 3,6 51 2,2 1,1 6,3 2,6 3,5 5,2 2,1 1,1 6,2 2,6
Suica 1,6 1,7 2,0 0,3 1,7 1,7 1,6 1,7 2,0 0,3 19 1,8
China 54 3,0 3,2 1,3 3,0 2,1 59 3,4 3,5 1,7 3,2 2,3
Chipre 0,0 0,0 0,0 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,0 0,0 0,1 0,1
Republica

Tehéquia 0,3 0,4 0,5 0,0 0,5 0,6 0,3 0,4 0,6 0,0 0,6 0,8
Alemanha 9,2 6,8 8,6 7,7 8,2 9,8 10,1 7,1 8,9 8,0 8,7 10,2
Dinamarca 1,1 0,7 0,9 0,1 1,4 1,2 1,1 0,7 0,9 0,1 15 1,2
Espanha 2,2 1,8 2,0 0,6 2,5 2,1 2,4 2,0 2,2 0,6 2,4 2,0
Estonia 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,1 0,0 0,0 0,0 0,0 0,1 0,1
Finlandia 0,7 0,7 0,8 0,1 0,8 0,9 0,7 0,7 0,9 0,1 0,8 0,8
Franca 5,6 4,2 52 2,8 55 55 58 4,3 53 2,8 5,6 5,6
Reino Unido 5,6 54 6,7 3,2 4,2 4,7 53 5,6 6,9 34 4,3 5,0
Grécia 0,2 0,3 0,3 0,0 0,2 0,2 0,2 0,3 0,3 0,0 0,2 0,2
Croécia 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1
Hungria 0,3 0,2 0,3 0,0 0,9 0,8 0,3 0,3 0,4 0,0 0,9 1,0
Indonésia 0,9 1,2 11 0,1 0,9 0,7 0,8 1,2 1,0 0,1 0,9 0,7
india 11 1,0 1,0 0,1 0,5 0,5 1,0 1,0 1,0 0,1 0,6 0,5
Irlanda 1,0 0,8 0,9 0,0 2,2 1,8 11 1,0 1,0 0,0 2,7 2,3
Italia 4,7 3,2 4,1 1,4 33 32 4,9 3,5 4,4 1,6 35 3,5
Japéo 9,6 7,1 9,0 5,4 3,1 3,5 8,0 6,4 7,7 4,5 3,0 33
coeado a6 22 29 04 36 38 26 19 24 04 34 32
Lituania 0,0 0,0 0,1 0,0 0,0 0,0 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1
Luxemburgo 0,2 0,3 0,3 0,0 0,9 0,9 0,2 0,3 0,3 0,0 1,0 0,9
Letbnia 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
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México 28 1,9 11 04 43 13 2.8 18 1,0 04 4,2 1,2
Malta 0,0 0,0 00 00 01 01 0,0 0,0 0,0 0,0 01 01
Holanda 2,4 2,7 34 07 31 38 2,7 2,7 36 07 35 43
Noruega 0,6 15 20 02 0,6 0,9 07 15 2,0 0.2 07 1,0
Pol6nia 0,6 06 08 01 07 08 07 06 1,0 0.1 08 0,9
Portugal 03 03 03 00 0,4 03 03 03 03 0,0 0,4 03
Roménia 01 0,2 02 00 0.2 0.2 01 0,2 0,2 0,0 0,2 0,2
fnff,fgod" 13,2 21,3 127 192 217 21,3 13,3 20,3 12,9 201 20,4 20,6
RUssia 04 2.3 29 02 05 08 05 23 2,8 0.2 05 08
Eslovaquia 0,1 0.1 01 00 0.2 0.2 0.1 0.1 0.1 0,0 0.2 03
Eslovénia 0,1 0.1 01 00 0.1 0.1 0.1 0.1 0.1 0,0 0.2 0.2
Suécia 15 1,3 18 03 1,9 2.1 14 1,2 1,7 03 18 2,0
Turquia 14 08 09 01 08 05 1,4 0,9 1,0 01 0,9 07
Taiwan 18 1,9 25 03 3,9 47 16 18 23 0,2 33 4,0
Estados 14,4 13,4 127 531 53 91 13,7 13,5 12,4 52,0 47 8,0
Unidos

2002
Pais DVA DVA DVA RDV VA Dupla  DVA DVA DVA  RDV VA Dupla
exportador final  intermedidrio outros  total externo contagem  final  intermedidrio  outros total  externo  contagem
Australia 08 17 15 02 07 08 08 17 15 0.2 06 07
Austria 1,0 1,0 14 02 15 1,8 1,0 1,0 14 0.2 15 1,8
Bélgica 18 1,7 23 04 34 4,0 1,9 1,7 2.4 0,4 34 4,0
Bulgaria 0,0 0,0 00 00 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0.1 0.1
Brasil 1,0 13 12 01 07 05 0,9 13 1,2 01 0,7 05
Canada 33 4,9 19 11 58 2,4 3,2 5,0 1,9 1,2 5,2 2,1
Suica 1,7 1,7 21 03 18 1,7 1,7 1,7 1,9 03 18 16
China 6,7 4,0 41 25 4,0 3,2 7.7 4,2 4.4 3,2 5.4 4,2
Chipre 0,0 01 00 00 01 01 0,0 0.1 0.1 0,0 0.1 01
Republica 0,4 04 06 00 0,7 0,9 04 0,4 0,7 0,1 0,7 1,0
Tchéquia
Alemanha 10,4 7.8 95 84 8,4 10,0 10,9 8,1 9,8 9,8 8,8 10,6
Dinamarca 1,1 0,7 0,9 0,1 1,6 1,2 1,2 0,8 0,9 0,1 15 1,3
Espanha 2,5 2.1 23 07 2,4 2,0 2,7 2,2 2.4 08 2,5 2,0
Estonia 0,0 0,0 00 00 01 01 0,0 0,0 01 0,0 01 01
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Finlandia
Franca
Reino Unido
Grécia
Croacia
Hungria
Indonésia
india
Irlanda
Italia
Japédo
Coreia do
Sul
Lituania
Luxemburgo
Letbnia
México
Malta
Holanda
Noruega
Polbnia
Portugal
Roménia
Resto do
mundo
Russia
Eslovaquia
Eslovénia
Suécia
Turquia
Taiwan
Estados
Unidos

0,7
59
53
0,2
0,1
0,4
0,8
11
13
4,9
8,1

2,8

0,1
0,2
0,0
2,6
0,0
2,7
0,6
0,7
0,3
0,2

12,4

0,5
0,1
0,1
1,4
1,4
1,6

12,6

0,7
44
5,7
03
0,1
03
1,2
1,2
1,1
3.4
6,1

1,9

0,1
0,3
0,0
1,9
0,0
2,7
1,5
0,7
0,3
0,2

19,1

2,4
0,1
0,1
1,3
0,8
1,8

12,8

0,9
53
6,8
0,3
0,1
0,4
11
11
1,0
4,3
7,4

2,6

0,1
0,3
0,1
1,0
0,0
3,5
2,0
1,0
04
0,2

11,9

2,9
0,2
0,1
1,7
1,0
2,4

11,8

0,1
2,9
3,7
0,0
0,0
0,0
0,1
0,1
0,1
1,7
4,1

0,4

0,0
0,0
0,0
0,4
0,0
0,8
0,2
0,1
0,0
0,0

19,8

0,3
0,0
0,0
0,3
0,1
0,3

50,6

0,8
54
4,2
0,2
0,2
1,0
0,7
0,7
2,9
3,4
3,0

3,2

0,1
0,9
0,0
4,0
0,1
3,8
0,6
0,8
0,4
0,2

20,8

0,5
0,2
0,2
1,8
1,0
3,3

4,3

0,8
54
4,9
0,2
0,2
1,0
0,6
0,6
2,2
3,3
3,3

3,1

0,1
0,9
0,0
1,2
0,1
4,6
0,9
1,0
0,4
0,2

20,9

0,8
0,3
0,2
1,9
0,7
4,2

7,3

0,7
6,0
54
0,3
0,1
0,4
0,7
1,2
1,3
50
8,0

2,8

0,1
0,2
0,0
2,2
0,0
2,8
0,6
0,8
0,4
0,2

11,8

0,5
0,2
0,1
15
1,4
15

11,3

0,7
4,5
5,7
0,3
0,1
0,3
1,2
1,2
1,2
3,5
6,0

1,9

0,1
0,3
0,0
1,8
0,0
2,8
1,4
0,7
0,4
0,2

19,0

2,6
0,1
0,1
1,3
0,8
1,7

11,6

09
5,3
6,7
0,4
0,2
05
1,1
1,1
1,1
4,4
73

2,6

0,1
0,3
0,1
0,8
0,0
3,5
1,9
11
0,4
0,3

12,2

3,2
0,2
0,2
1,8
0,9
2,3

10,6

0,1
3,2
3,6
0,0
0,0
0,0
0,1
0,2
0,1
2,0
4,2

0,4

0,0
0,0
0,0
0,3
0,0
0,8
0,2
0,1
0,0
0,0

21,0

0,3
0,0
0,0
0,3
0,1
0,3

46,1

0,8
53
4,1
0,2
0,2
11
0,6
0,7
3,0
3,3
2,9

3,3

0,1
1,0
0,0
3,6
0,1
3,8
0,6
1,0
0,5
0,3

20,2

0,6
0,4
0,2
1,8
1,0
3,1

3,9

0,9
5,2
4,5
0,2
0,2
11
0,5
0,6
2,3
3,2
3,2

3,3

01
09
01
1,0
0.1
44
0.9
1,2
0,4
0,3

0,9
0,4
0,2
1,9
0,7
41

6,2

75

21,0

2004
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Pais DVA DVA DVA RDV VA Dupla DVA DVA DVA RDV VA Dupla
exportador final intermedidrio outros total externo contagem  final  intermediario outros total externo  contagem
Australia 0,9 1,8 1,6 0,2 0,7 0,7 0,9 2,0 1,8 0,3 0,8 0,8
Austria 11 1,0 1,4 0,2 15 1,7 1,0 0,9 1,4 0,2 1,5 1,8
Bélgica 1,8 1,7 2,4 0,4 33 39 1,7 1,6 2,2 0,4 3,0 3,8
Bulgéria 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1
Brasil 11 1,4 1,3 0,1 0,7 0,5 1,2 1,5 1,4 0,1 0,7 0,5
Canada 3,0 5,0 1,9 1,2 4,8 19 3,0 51 19 1.3 4,7 1,9
Suica 1,7 1,7 19 0,3 1,7 15 1,7 1,6 1,7 0,3 1,7 1,4
China 8,7 4,6 4,8 3,9 6,7 52 10,2 5,0 51 4,2 7,6 5,6
Chipre 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,0 0,0 0,1 0,0
Republica ) 5 0,5 08 01 09 1.2 0,5 0,5 0,8 0.1 11 13
Tchéquia

Alemanha 11,2 8,0 9,6 9,7 8,9 10,3 10,7 74 9,0 8,7 8,8 10,0
Dinamarca 11 0,7 0,9 0,1 1,4 11 11 0,7 0,9 0,1 15 1,2
Espanha 2,6 2,1 2,3 0,9 2,4 2,0 2,5 1,9 2,2 0,8 2,2 1,9
Estonia 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1
Finlandia 0,7 0,7 0,9 0,1 0,8 0,9 0,6 0,6 0,8 0,1 0,8 0,9
Franca 58 4,2 51 32 52 51 55 3,8 4,6 2,9 51 4,9
Reino Unido 5,3 5,6 6,4 3,6 3,8 4,2 52 5,2 6,1 34 3,7 3,9
Grécia 0,3 0,4 0,4 0,0 0,3 0,3 0,3 0,4 0,4 0,0 0,3 0,3
Croécia 0,1 0,1 0,2 0,0 0,2 0,2 0,1 0,1 0,1 0,0 0,2 0,2
Hungria 0,4 0,3 0,5 0,0 1,2 11 0,4 0,3 0,5 0,0 11 1,2
Indonésia 0,7 1,2 1,0 0,1 0,6 0,6 0,7 1,2 11 0,1 0,7 0,6
india 1,3 1,4 1,3 0,2 0,8 0,8 15 1,6 15 0,3 1,0 0,9
Irlanda 1,3 11 1,0 0,1 2,9 2,0 1,2 1,0 1,0 0,1 2,8 2,0
Italia 4,8 3,5 4,4 2,0 3,2 32 4,5 3,2 4,0 1,8 3,2 3,2
Japdo 8,0 5,9 7,3 4,3 3,1 34 7,7 53 6,6 3,8 3,2 3,5
gj{e'a do 3,0 2,1 28 05 35 35 2,9 2.1 2,8 05 3,4 34
Lituania 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1
Luxemburgo 0,2 0,3 0,3 0,0 11 1,0 0,2 0,3 0,3 0,0 11 0,9
Letbnia 0,0 0,0 0,1 0,0 0,0 0,1 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1
México 1,9 1,8 0,8 0,3 34 0,9 1,9 1,9 0,9 0,4 3,2 0,9
Malta 0,0 0,0 0,0 0,0 0,1 0,1 0,0 0,0 0,0 0,0 0,1 0,1

continuagéo
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Holanda 2,8 2,7 3,6 0,8 3,5 4,1 2,7 2,6 34 0,7 3,4 4,1
Noruega 0,5 1,5 1,9 0,2 0,6 0,9 0,6 1,6 2,1 0,2 0,6 0,9
Pol6nia 0,8 0,7 11 0,1 1,0 1,2 0,9 0,7 1,2 0,1 1,0 1,2
Portugal 0,4 0,4 0,4 0,0 0,5 0,4 0,3 0,3 0,4 0,0 0,4 0,4
Roménia 0,2 0,2 0,3 0,0 0,3 0,3 0,2 0,2 0,3 0,0 0,3 0,3
gisrfgodo 11,6 19,5 126 235 19,3 20,9 11,6 21,4 14,0 279 188 21,1
Russia 0,6 2,9 3,6 0,4 0,5 0,7 0,6 33 4,5 0,6 0,5 0,9
Eslovaquia 0,2 0,1 0,3 0,0 0,4 0,5 0,2 0,2 0,3 0,0 0,5 0,6
Eslovénia 0,1 0,1 0,2 0,0 0,2 0,2 0,1 0,1 0,2 0,0 0,2 0,2
Suécia 1,6 1,3 18 0,3 1,8 1,8 15 1,2 1,6 0,3 18 1,8
Turquia 15 0,8 1,0 0,1 11 0,8 15 0,8 1,0 0,1 11 0,7
Taiwan 1,3 1,6 2,3 0,3 3,2 4.4 1,2 15 2,2 0,3 3,1 4,2
ESt?dOS 10,6 10,8 9,9 42,6 39 5,9 10,7 10,3 9,5 39,7 4,1 5,9
Unidos

2006
Pais DVA DVA DVA RDV VA Dupla DVA DVA DVA RDV VA Dupla
exportador final intermediario outros total externo contagem  final  intermedidrio outros total externo  contagem
Australia 0,8 1,9 1,8 0,3 0,7 0,8 0,8 1,9 1,8 0,3 0,8 0,8
Austria 1,0 0,9 1,3 0,2 1,5 1,7 1,0 0,9 1,4 0,2 1,5 1,8
Bélgica 1,6 1,5 2,1 0,3 2,9 3,7 15 15 2,1 0,4 2,9 3,8
Bulgéria 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,2 0,1 0,1 0,1 0,0 0,2 0,2
Brasil 1,2 1,6 15 0,1 0,7 0,5 1,3 1,6 15 0,2 0,6 0,5
Canada 2,9 4,8 2,0 1,3 4,3 18 2,9 4.4 2,1 1,3 3,7 1,7
Suica 1,7 15 1,6 0,3 1,7 14 1,7 15 1,7 0,3 1,7 14
China 11,6 5,6 57 4,8 8,1 6,1 12,6 6,2 6,0 4,9 8,7 6,3
Chipre 0,0 0,1 0,0 0,0 0,1 0,0 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,0
Republica 0,6 05 08 01 11 13 06 05 09 01 1,2 1,5
Tchéquia
Alemanha 10,6 7,2 8,7 8,3 9,0 10,1 11,0 7,4 8,9 8,6 9,7 10,6
Dinamarca 1,0 0,7 0,9 0,1 1,6 1,2 1,0 0,7 0,9 0,1 1,6 1,3
Espanha 2,4 19 2,1 0,8 2,2 18 2,5 2,0 2,2 0,9 2,3 19
Estonia 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1
Finlandia 0,6 0,6 0,7 0,1 0,8 0,9 0,7 0,6 0,8 0,1 0,9 0,9
Franca 5,2 3,5 4.4 2,6 49 4,6 51 3,5 4.4 2,7 4,6 45
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Reino Unido 5,1 51 6,0 3,1 3,5 3,6 4,9 4,9 5,8 3,1 34 3,6
Grécia 0,3 0,3 0,4 0,0 0,3 0,3 0,4 0,4 0,4 0,0 0,3 0,3
Croéacia 0,1 0,1 0,1 0,0 0,2 0,2 0,1 0,1 0,1 0,0 0,2 0,2
Hungria 0,4 0,3 0,5 0,0 1,3 1,2 0,5 0,4 0,5 0,0 1,3 1,3
Indonésia 0,7 1,3 1,2 0,1 0,6 0,5 0,6 1,2 1,2 0,2 0,6 0,5
india 1,7 1,6 15 0,3 1,2 1,1 1,6 1,9 1,6 0,4 1,2 1,1
Irlanda 1,2 1,0 0,9 0,1 2,6 1,8 11 1,1 0,9 0,1 2,6 1,8
Italia 4,4 3.1 3.8 1,7 3,3 3,2 4,5 3,1 39 1,8 3,4 3,3
Japdo 7,2 4,8 6,0 3,2 3,4 3,5 6,5 4,6 5,6 2,8 3,4 3,6
g&re'a do 2,8 2,0 27 05 3,4 3,3 2,6 2,1 2,8 0,6 3,2 3,3
Lituania 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1
Luxemburgo 0,2 0,3 0,3 0,0 1,2 1,0 0,2 0,3 0,3 0,0 1,3 1,2
Letdnia 0,0 0,1 0.1 0,0 0.1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1
México 2,0 1,9 0,9 0,4 3,3 0,9 1,9 1,7 0,9 0,4 2,9 0,8
Malta 0,0 0,0 0,0 0,0 0,1 0,1 0,0 0,0 0,0 0,0 0,1 0,1
Holanda 2,6 2,4 3,3 0,7 3,3 3,9 2,7 2,5 3,3 0,7 3,2 3,6
Noruega 0,5 1,6 2,2 0,3 0,6 0,9 0,6 15 2,0 0,2 0,6 0,9
Polbnia 0,9 0,8 1,2 0,2 1,1 1,3 1,0 0,8 1,3 0,2 1,2 15
Portugal 0,3 0,4 0,4 0,0 0,5 0,4 0,4 0,4 0,4 0,1 0,5 0,4
Roménia 0,2 0,3 0,3 0,0 0,3 0,3 0,3 0,3 0,4 0,0 0,3 0,3
msrfgodo 11,7 22,6 147 322 185 21,7 11,4 217 14,2 358 1872 213
Russia 0,6 3,6 49 0,7 0,5 0,9 0,8 3,6 4,8 0,8 0,5 0,8
Eslovaquia 0,2 0,2 0,3 0,0 0,6 0,6 0,3 0,2 0,4 0,0 0,7 0,7
Eslovénia 0,1 0,1 0,2 0,0 0,2 0,3 0,2 0,1 0,2 0,0 0,3 0,3
Suécia 15 1,2 1,6 0,3 1,7 1,7 14 1,2 1,6 0,3 1,7 1,8
Turquia 1,4 0,8 1,0 0,1 1,2 0,8 1,4 0,9 1,0 0,1 11 0,8
Taiwan 1,2 1,4 2,2 0,2 3,0 42 1,0 15 2,1 0,2 2,8 41
Estados 10,9 10,3 93 363 43 57 10,7 10,2 9,2 32,1 4,1 5,1
Unidos

2008 2009
Pais DVA DVA DVA RDV VA Dupla DVA DVA DVA RDV VA Dupla
exportador final intermediario outros total externo contagem  final  intermedidrio outros total externo  contagem
Australia 0,7 2,2 2,0 0,3 0,8 0,9 0,7 2,3 2,0 0,4 0,8 0,8
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Austria
Bélgica
Bulgaria
Brasil
Canada
Suica
China
Chipre
Republica
Tchéquia
Alemanha
Dinamarca
Espanha
Estonia
Finlandia
Franca
Reino Unido
Grécia
Crodcia
Hungria
Indonésia
india
Irlanda
Italia
Japéo
Coreiado
Sul
Lituania
Luxemburgo
Letbnia
México
Malta
Holanda
Noruega
Polbnia

1,0
15
0,1
13
2,6
18
13,6
0,0

0,7

11,0
1,0
2,5
0,1
0,7
5,2
4.6
0,4
0,1
05
0,6
15
1,1
4.4
6.4

2,6

0,1
0,2
0,1
1,9
0,0
2,6
0,6
1,2

0,9
1,5
0,1
1,7
4,2
1,5
6,7
0,1

0,5

7,0
0,7
1,8
0,1
0,6
3,4
4,2
0,4
0,1
0,3
1,3
1,7
0,9
2,8
4,5

2,0

0,1
0,3
0,1
1,6
0,0
2,4
1,6
0,9

13
2,1
0,1
1,6
2,1
1,7
6,5
0,1

0,9

8,5
0,9
2,0
0,1
0,7
4,2
52
04
0,2
0,5
1,2
1,5
0,8
3,6
52

2,5

0,1
0,3
0,1
0,9
0,0
3,2
2,4
1,3

0,2
0,4
0,0
0,2
13
0,3
54
0,0

0,1

8,1
0,1
0,7
0,0
0,1
2,5
2,5
0,0
0,0
0,0
0,2
0,3
0,1
1,5
2,6

0,5

0,0
0,0
0,0
0,4
0,0
0,7
0,3
0,2

1,4
3,0
0,2
0,7
3,3
1,7
8,2
0,1

1,2

9,4
1,6
2,2
0,1
0,9
4,6
3,3
0,4
0,2
1,3
0,6
1,1
2,5
3,2
3,7

4,3

0,2
1,3
0,1
2,7
0,2
3,7
0,6
1,3

1,8
3,9
0,2
0,6
1,7
1,4
6,1
0,0

15

10,3
1,3
1,8
0,1
0,9
4.4
3,4
0,3
0,2
1,2
0,5
1,0
1,7
3,0
3,8

4,0

0,2
1,2
0,1
0,8
0,1
4,1
0,9
1,5

1,0
1,5
0,1
1,2
2,4
2,0
14,7
0,0

0,7

10,4
1,0
2,7
0,0
0,6
51
4,3
0,3
0,1
0,5
0,7
1,7
1,2
4,2
5,9

3,1

0,1
0,2
0,0
1,7
0,0
2,6
0,5
1,2

0,9
1,6
0,1
18
3,8
18
7,1
0,1

0,5

7,3
0,7
1,8
0,1
0,6
3,6
4,3
0,4
0,1
0,3
1,4
1,8
1,1
2,6
4,6

2,1

0,1
0,3
0,1
1,5
0,0
2,5
1,4
0,9

1,4
2,1
0,1
1,6
2,0
1,9
6,6
0,1

0,9

8,7
0.9
2,1
01
0,7
4,4
5,1
0,4
0,2
05
1,4
1,5
1,0
3.4
5,3

2,6

0,1
0,3
0,1
0,8
0,0
3,4
2,0
1,4

0,2
0,4
0,0
0,2
1,2
0,3
7,0
0,0

0,1

8,6
0,1
0,7
0,0
0,1
2,6
2,5
0,0
0,0
0,0
0,2
0,4
0,1
1,4
2,5

0,5

0,0
0,0
0,0
0,3
0,0
0,8
0,3
0,2

14
31
0,2
0,6
3,0
2,0
7,7
0,1

1,3

91
1,6
2,1
0,1
0,8
4,6
34
0,3
0,1
1,3
0,6
13
3,3
3,0
2,8

4,6

0,1
1,4
0,1
3,0
0,2
4,3
0,6
1,3

1,8
3,9
0,2
0,5
1,6
15
5,8
0,1

1,6

10,2
13
1,7
01
0,8
44
3,7
03
0.1
1,2
05
1,1
23
2,9
3,2

4,0

0,2
1,2
0,1
0,8
0,2
50
0,9
1,5

79
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Portugal 0,4 0,4 0,4 0,0 0,5 0,4 0,4 0,4 0,4 0,1 0,4 0,4
Roménia 0,3 0,3 0,4 0,0 0,3 0,3 0,3 0,3 0,4 0,0 0,3 0,3
msrfgodo 11,5 22,8 152 417 175 20,9 11,8 21,2 14,1 387 182 21,0
Russia 0,8 4,3 58 11 0,6 0,9 0,5 3,7 4,8 0,8 0,4 0,7
Eslovaquia 0,3 0,2 0,4 0,0 0,7 0,7 0,3 0,2 0,4 0,0 0,8 0,7
Eslovénia 0,2 0,1 0,2 0,0 0,3 0,3 0,2 0,1 0,2 0,0 0,3 0,2
Suécia 14 1,1 15 0,3 1,7 1,8 1,2 11 1,6 0,3 15 1,7
Turquia 14 1,0 11 0,1 1,2 1,0 14 11 1,1 0,1 1,2 0,9
Taiwan 0,9 1,3 1,8 0,2 2,7 3,6 0,9 14 19 0,2 2,7 3,6
Estados 10,2 10,2 89 274 44 5.1 10,6 11,0 10,2 28,9 3,9 47
Unidos

2010
Pais DVA DVA DVA RDV VA Dupla DVA DVA DVA RDV VA Dupla
exportador final intermedidrio outros total externo contagem  final  intermediario  outros total externo  contagem
Austrélia 0,8 2,7 2,5 0,4 0,8 0,9 0,8 2,7 2,5 0,5 0,9 1,1
Austria 0,9 0,8 13 0,2 14 18 0,9 0,8 1,2 0,2 14 1,8
Bélgica 14 14 19 0,3 3,1 3,9 1,3 1,3 18 0,3 3,1 4,0
Bulgaria 0,1 0,1 0,1 0,0 0,2 0,2 0,1 0,1 0,2 0,0 0,2 0,2
Brasil 1,3 2,1 1,8 0,3 0,6 0,6 1,3 2,3 2,1 0,4 0,7 0,6
Canada 2,5 3,8 2,0 1,2 3,0 15 2,5 3,7 2,2 1,2 2,9 1,5
Suica 19 1,6 18 0,3 18 1,3 2,1 1,6 1,7 0,3 18 1,3
China 15,9 8,0 7,4 8,4 8,9 6,9 16,4 8,4 1,7 9,6 8,6 6,7
Chipre 0,0 0,0 0,1 0,0 0,0 0,1 0,0 0,0 0,1 0,0 0,0 0,1
Repdblica —, ¢ 05 08 01 13 15 0,6 05 0,8 0.1 13 15
Tchéquia
Alemanha 9,7 6,5 8,0 73 8,8 9,8 9,9 6,2 7,6 7,1 8,9 9,9
Dinamarca 0,9 0,6 0,8 0,1 1,3 11 0,9 0,6 0,7 0,1 13 1,0
Espanha 2,3 1,6 18 0,5 2,2 19 2,3 15 1,7 0,5 2,4 2,0
Estbnia 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1
Finlandia 0,5 0,5 0,6 0,0 0,7 0,8 0,4 0,5 0,6 0,0 0,7 0,8
Franca 4.4 3,2 4,1 2,2 4,2 41 4,3 3,1 3,9 2,1 4,2 4,0
Reino Unido 4,1 3,8 4,6 2,2 3,2 3,4 4,1 3,6 4,4 2,0 3,3 34
Grécia 0,3 0,3 0,4 0,0 0,3 0,3 0,2 0,3 0,3 0,0 0,3 0,3
Croécia 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1
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Hungria 0,4 0,3 0,5 0,0 1,3 1,1 0,4 0,3 0,5 0,0 1,2 1,1
Indonésia 0,8 1,6 1,5 0,3 0,7 0,6 0,8 1,7 1,7 0,3 0,7 0,6
india 2,0 2,3 1,8 0,6 1,5 1,2 2,4 1,9 1,6 0,4 1,5 1,2
Irlanda 1,1 0,9 0,8 0,1 2,8 1,8 1,0 0,9 0,8 0,1 2,4 1,5
Italia 3,7 2,2 3,0 1,1 3,1 3,1 3,6 2,2 3,0 1,0 3,1 31
Japdo 6,4 49 5,6 2,5 3,3 34 5,6 45 5,1 2,3 3,3 34
gl‘jlre'a do 3.2 2.2 27 05 47 4,0 3,3 2.2 27 05 5.4 46
Lituania 0,1 0,1 0,1 0,0 0,2 0,2 0,1 0,1 0,1 0,0 0,2 0,2
Luxemburgo 0,2 0,3 0,3 0,0 1,2 1,1 0,2 0,3 0,3 0,0 1,2 1,1
Letonia 0,0 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1
México 1,9 1,6 0,9 0,4 3,1 0,8 1,9 1,7 1,0 0,5 2,7 0,8
Malta 0,0 0,0 0,0 0,0 0,2 0,1 0,0 0,0 0,0 0,0 0,2 0,1
Holanda 2,4 2,1 3,0 0,6 4,2 49 2,3 2,0 2,8 0,5 42 5,0
Noruega 0,5 1,3 1,9 0,3 0,6 0,9 0,5 1,4 2,0 0,3 0,5 0,8
Pol6nia 1,1 0,8 1,4 0,2 1,3 1,6 1,1 0,8 1,3 0,2 1,3 1,6
Portugal 0,3 0,3 04 0,0 0,4 0,4 0,3 0,3 0,4 0,0 0,4 0,4
Roménia 0,3 0,3 0,4 0,0 0,3 0,3 0,3 0,3 0,4 0,0 0,3 0,4
S]‘Zsrfgodo 125 225 154 411 178 213 128 241 16,6 44,0 17,7 20,9
Russia 0,8 38 5,3 0,9 0,4 0,7 0,8 41 5,8 1,1 0,5 0,8
Eslovaquia 0,3 0,2 0,3 0,0 0,7 0,7 0,3 0,2 0,3 0,0 0,7 0,8
Eslovénia 0,1 0,1 0,2 0,0 0,2 0,2 0,1 0,1 0,2 0,0 0,2 0,2
Suécia 1,1 1,1 15 0,3 1,4 1,7 1,2 1,0 1,5 0,3 1,4 1,6
Turquia 1,3 0,9 1,0 0,1 1,1 0,8 1,3 0,9 1,0 0,1 1,2 1,0
Taiwan 1,1 1,5 2,0 0,2 3,1 3,9 1,0 1.4 1,8 0,2 3,0 3,6
Estados 10,4 10,8 97 273 40 4,7 10,3 10,3 9,3 23,7 4,3 4,7
Unidos

2012 2013
Pais DVA DVA DVA RDV VA Dupla DVA DVA DVA RDV VA Dupla
exportador final  intermediario outros  total externo contagem  final  intermedidrio  outros total externo  contagem
Australia 0,8 2,6 2,4 0,4 0,8 0,9 0,8 2,6 2,3 0,4 0,9 0,9
Austria 0,9 0,7 1,2 0,2 1,3 1,8 0,9 0,7 1,2 0,2 1,3 1,8
Bélgica 1,3 1,2 1,7 0,3 3,0 39 1,3 1,2 1,7 0,3 3,0 39
Bulgéria 0,1 0,1 0,2 0,0 0,2 0,2 0,1 0,1 0,2 0,0 0,2 0,3
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Brasil
Canada
Suica
China
Chipre
Republica
Tchéquia
Alemanha
Dinamarca
Espanha
Estonia
Finlandia
Franca
Reino Unido
Grécia
Croacia
Hungria
Indonésia
india
Irlanda
Italia
Japéo
Coreiado
Sul
Lituania
Luxemburgo
Letbnia
México
Malta
Holanda
Noruega
Pol6nia
Portugal
Roménia

1,2
2,4
2,0
17,7
0,0

0,6

9,4
0,8
2,1
0,0
04
4,2
4,1
0,2
0,1
04
0,8
2,4
0,9
3,5
9,5

33

0,1
0,2
0,1
1,9
0,0
2,0
0,5
1,1
0,3
0,3

2,2
3,8
1,6
9,0
0,0

0,4

5,8
0,6
1,4
0,1
04
2,9
35
0,3
0,1
0,3
1,6
1,8
0.8
2,1
44

2,4

0,1
0,3
0,1
1,7
0,0
1,9
1,3
0,8
0,3
0,3

1,9
2,1
1,7
79
0,1

0,8

75
0,7
1,7
0,1
0,6
3,7
4,4
0,3
0,1
05
1,6
1,6
0,8
3,0
4.9

2,7

0,2
0,3
0,1
1,1
0,0
2,9
2,1
1,4
0,4
0,4

0,3
1.2
0,2
10,2
0,0
0,1

59
0,1
0,4
0,0
0,0
1,8
2,0
0,0
0,0
0,0
0,3
0,4
0,0
0,9
2,2

0,5

0,0
0,0
0,0
0,5
0,0
0,5
0,2
0,2
0,0
0,0

0,7
3,0
18
8,6
0,0

1,2

8,5
1,3
2,3
0,1
0,7
4,1
3,3
0,3
0,1
1,0
0,7
1,6
2,4
2,9
3,2

5,5

0,2
1,2
0,1
2,9
0,2
4,2
0,5
1,3
0,4
0,3

0,6
15
13
6,6
0,1

15

9,6
1,0
2,0
0,1
0,8
3,8
3,3
0,3
0,1
1,1
0,6
1,3
1,6
3,0
3,2

4,6

0,2
1,0
0,1
0,9
0,1
51
0,8
1,5
0,4
0,4

1,3
2,3
19
18,2
0,0
0,6

9,7
0,9
2,3
0,1
0,4
4,3
4,0
0,2
0,1
0,4
0,8
2,5
0,9
3,6
4,6

3,3

0,1
0,2
0,1
1,9
0,0
1,7
0,4
1,2
0,3
0,3

2,0
3,8
15
9,5
0,0

0,4

6,1
0,6
1,4
0,1
0,4
2,9
3,7
0,3
0,1
0,3
1,5
1,9
0,9
2,1
3,9

2,6

0,1
0,3
0,1
1,7
0,0
2,4
1,4
0,8
0,3
0,3

1,8
2,1
1,7
8,3
0,1

0,8

7,6
0,7
1,7
0,1
0,6
3,9
4,2
0,3
0,1
0,5
15
1,7
0,8
3,0
4,2

2,9

0,2
0,3
0,1
1,1
0,0
3,7
1,9
1,5
0,4
0,5

0,3
1,2
0,2
11,2
0,0
0,1

6,8
0,1
0,4
0,0
0,0
1,9
1,6
0,0
0,0
0,0
0,3
0,3
0,0
0,9
1,7

0,5

0,0
0,0
0,0
0,4
0,0
0,7
0,2
0,2
0,0
0,0

0,8
2,9
18
8,7
0,0

1,2

8,6
1,4
2,3
0,2
0,7
4,0
2,9
0,3
0,1
1,0
0,7
1,6
2,5
3,0
3,3

5,2

0,2
1,4
0,1
2,9
0,2
3,6
0,6
1,3
0,4
0,4

0,6
1,4
13
6,9
0,1

1,6

9,6
1,0
2,0
0,2
0,8
3,9
2,6
0,3
0,1
1,2
0,6
1,4
1,6
2,9
3,2

44

0,2
11
0,1
0,9
0,1
51
0,8
1,6
0,4
0,4
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mundo 12,8 25,0 16,9 46,4 18,3 21,7 12,6 23,8 16,2 45,1 18,8 22,0
Russia 0,8 4,1 6,2 11 0,5 0,9 0,8 4,2 5,6 11 0,6 0,9
Eslovaquia 0,3 0,2 0,4 0,0 0,7 0,8 0,3 0,2 0,4 0,0 0,7 0,8
Eslovénia 0,1 0,1 0,2 0,0 0,2 0,2 0,1 0,1 0,2 0,0 0,2 0,2
Suécia 11 1,0 14 0,2 13 1,6 1,1 1,0 14 0,3 1,2 14
Turquia 14 1,0 11 0,1 13 1,0 15 0,9 1,1 0,1 15 1,1
Taiwan 1,0 1,4 1,8 0,1 2,9 3,4 0,9 15 1,9 0,1 2,8 3,3
Estados 10,8 10,5 95 234 46 4.9 10,8 10,3 9,7 23,1 45 4,9
Unidos
2014
Pais DVA DVA DVA RDV VA Dupla
exportador final intermedidrio outros total externo contagem
Australia 0,7 2,3 2,0 0,4 0,8 0,8
Austria 0,9 0,7 1,2 0,2 1,3 1,8
Bélgica 1,3 1,3 1,7 0,3 3,1 3,8
Bulgaria 0,1 0,1 0,2 0,0 0,2 0,3
Brasil 1,1 1,9 1,7 0,3 0,7 0,6
Canada 2,2 3,8 2,1 11 3,0 15
Suica 2,0 1,6 1,7 0,2 1,9 13
China 18,7 10,4 9,1 11,4 8,2 6,6
Chipre 0,0 0,0 0,1 0,0 0,0 0,1
Repiblica ) ¢ 0,4 08 01 13 1,7
Tchéquia
Alemanha 9,7 6,3 79 6,8 8,6 9,9
Dinamarca 0,9 0,6 0,7 0,1 1,3 1,0
Espanha 2,3 1.4 1,7 0,4 2,4 2,1
Estonia 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,2
Finlandia 04 0,4 0,6 0,0 0,6 0,7
Franca 4,2 3,0 3,9 1,8 4,0 3,9
Reino Unido 4,0 3,7 4,6 2,0 2,7 2,8
Grécia 0,2 0,3 0,3 0,0 0,3 0,3
Croacia 0,1 0,1 0,1 0,0 0,1 0,1
Hungria 0,4 0,3 0,5 0,0 1,1 1,2
Indonésia 0,8 14 14 0,2 0,7 0,6
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india
Irlanda
Italia
Japéo
Coreia do
Sul
Lituania
Luxemburgo
Letbnia
México
Malta
Holanda
Noruega
Polbnia
Portugal
Roménia
Resto do
mundo
Russia
Eslovaquia
Eslovénia
Suécia
Turquia
Taiwan
Estados
Unidos

2,4
1,0
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Fonte: Resultados da pesquisa. Elaboracéo do autor (2022)

conclusdo

84



85

Cabe fazer um adendo especial no que se refere a similaridade da participacao de algumas outras
economias emergentes nas CGV’s e comparé-las com o desempenho dos paises do BRIC. Por
exemplo, a Indonésia, México e Turquia apresentaram ao longo da série um desempenho
similar ao padréo de exportacdes do Brasil, india e Rassia. No entanto, a situagio do México
parece ser mais grave, uma vez que todos 0s seus indicadores de participagdo nas CGV’s
regrediram ao longo do tempo. Destaca-se também a Coreia do Sul, que no periodo inicial do
estudo apresentava indicadores de exportacdes similares aos da China. Apesar do crescimento
menos expressivo que a China, as exportagdes e insergdo do pais nas CGV’s ¢ crescente, uma

vez que todos os seus indicadores de valor adicionado aumentaram ao longo da série.

Esta andlise reforca a necessidade de criacdo de uma agenda de crescimento e desenvolvimento
entre os paises membros do BRIC e outras economias emergentes e em desenvolvimento.
Cattaneo, Gereffi e Staritz (2010) afirmam a necessidade de participacao e fortalecimento das
economias emergentes nas CGV’s para um crescimento sustentado de longo prazo. Os autores
também colocam a China na posi¢do de “grande ganhadora” em termos de diversificagdo de
parcerias e mercados para suas exportaces. Além das parcerias relevantes para importacdo de
bens intermediarios de paises emergentes como a India, Brasil, Turquia, Indonésia, Bangladesh
e Vietnd. Desse modo, o papel da China enquanto lider do BRIC, assim como, um consiliario
global dos paises em desenvolvimento, deve se pautado em um amplo escopo de oportunidades
de aprimoramentos e ganhos duais entre as economias. A fim avaliar de forma detalhada o
padrdo de comércio de valor adicionado entre os BRIC, a préxima secao apresenta as relacdes

de comercio a nivel setorial agregado.

5.2 DECOMPOSICAO DO COMERCIO INTRA-BRIC

A sumarizacdo dos resultados para as industrias foi agregada de acordo com o nivel de
intensidade tecnoldgica (UNITED NATIONS, 2008), conforme a Tabela A2 no Apéndice B.
Desse modo, foram obtidas as relacbes de comércio entre os paises do BRIC por industrias de

baixa tecnologia, media-baixa, média, media-alta e alta tecnologia.

A Figura 9 apresenta os resultados para os termos de valor adicionado doméstico (DVA) nas
exportacdes entre os BRIC de 2000 a 2014. Nos anos iniciais da analise, os paises apresentavam
nmeros muito proximos em relacéo aos termos de valor adicionado domeéstico nas exportacoes

de bens finais (DVA_fin), valor adicionado doméstico nas exportacdes de bens intermediarios
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(DVA _int), e no total do valor adicionado doméstico (DVA total) que engloba também os
demais termos de valor adicionado doméstico. Apesar da similaridade do comércio de valor
adicionado domeéstico nos anos iniciais, a partir de 2006 foi possivel observar um aumento mais
acentuado do comércio de DVA da China com os demais paises do BRIC. A China comeca a se
destacar principalmente no comércio das industrias de alta, média-alta, média e média-baixa
tecnologia. A partir de 2007 também é possivel observar o aumento significativo no comércio
de DVA do Brasil para industrias de baixa tecnologia, e na India para indUstrias de média-baixa

tecnologia.

Em 2010, a China comeca a se consolidar nas exportacdes de DVA de indUstrias de alta e média-
alta tecnologia tanto no DVA total, quanto no DVA de bens finais de intermediarios. Ainda em
2010, para as industrias de média tecnologia, a China exportou mais produtos intermediarios, e
nas industrias de média-baixa tecnologia, foram exportados mais bens finais. O Brasil também
é destaque nas exportacOes de bens intermediarios de média-baixa e baixa tecnologia. Em 2011
é possivel notar um avanco no comércio de DVA de bens intermediarios nas industrias de
média-baixa tecnologia da Russia e da india. No entanto, para as industrias de alta, média-alta
e média tecnologia, apenas a China se destaca. Esse padrédo se repete até o ano final da analise,
em 2014. O Brasil se destaca apenas no comércio de DVA de bens intermediérios de industrias
de baixa tecnologia.

A Figura 10 mostra a relacdo de retorno do valor adicionado doméstico (RDV) no comércio
entre 0s BRIC. Nesse sentido, tem-se o valor adicionado doméstico que retorna via importaces
de bens finais (RDV_fin), item (vi), via importacéo de bens intermediarios (RDV_int), item (vii),
e o retorno de DVA via relaces de comércio com terceiros paises (RDV_TC), item (viii). A
partir de 2005, ha algum destaque para 0 RDV de bens intermediarios das industrias da China
de média-alta e média tecnologia, e para bens intermediarios de industrias de média-baixa
tecnologia da India. O retorno de valor adicionado no comércio entre os BRIC ndo é to
expressivo. No entanto, compOe a base de indicadores de verticalizagcdo da producdo das
indUstrias. Notadamente, a China também é destaque para estes indicadores nessa relagéo de
comparacdo entre os BRIC. A Russia apresenta algum resultado mais expressivo no que se
refere ao RDV_fin em industrias de baixa tecnologia para alguns anos como 2006, 2007, 2008,
2011 e 2012. J4 o Brasil, aparece a frente no RDV_int nos anos de 2010, 2013 e 2014.

A Figura 11 apresenta os resultados para os componentes de valor adicionado externo por
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importador direto e pelas rela¢cbes com terceiros paises. Foram somados 0s componentes valor
adicionado de terceiros paises nas exportacdes de bens finais (item ix) e o valor adicionado de
terceiros paises nas exportacdes e bens intermediarios (item xi) e denominou-se de VA TC.
Assim como, o valor adicionado do importador direto nas exportaces de bens finais (item Xx)
com valor adicionado do importador direto nas exportac@es de bens intermediarios (item Xxii) e
denominou-se de VA direto. O conjunto de componentes indica o grau de especializacdo
vertical da producdo (valor adicionado externo na producéo e termos de dupla contagem) é

apresentado também na Figura 11, e denominou-se de VS.

A China também é o destaque em termos de especializacdo vertical e valor adicionado de
terceiros paises em sua producédo. A partir de 2004 ja é possivel notar que as industrias de alta,
média-alta e média-baixa tecnologias comecam a se distanciar das industrias dos demais paises.
As indUstrias de média-baixa tecnologia da India também comecam a aumentar o grau de
especializacdo vertical a partir de 2006. No caso brasileiro, em 2008 é possivel notar aumento
da especializacdo vertical e valor adicionado de terceiros paises na producdo das industrias de

baixa tecnologia.

As industrias chinesas de alta, média-alta, média e média-baixa tecnologia também lideram
consistentemente os termos de valor adicionado de terceiros paises na sua produgdo, assim
como, a especializacdo vertical da producdo. O Brasil e a india disputam o primeiro lugar no
valor adicionado de terceiros paises e especializacdo vertical entre as industrias de média-baixa
tecnologia. O padrdo continua nos anos seguintes até o 2014, sendo que as industrias de baixa
tecnologia do Brasil possuem mais valor adicionado externo na sua producdo e maior

especializacdo vertical entre os BRIC.

A Russia ndo aparece a frente em nenhum dos componentes analisados ou nivel de intensidade
tecnologia de suas industrias. No entanto, fica apenas atras da China nos ultimos anos da
analise, 2012, 2013 e 2014 no que se refere as industrias de alta tecnologia para os indicadores
de valor adicionado de terceiros paises e especializagdo vertical da produgdo. O mesmo pode

ser interpretado para a india no que diz respeito as industrias de média-alta tecnologia.

A Figura 12 mostra os termos de dupla contagem de valor adicionado doméstico nas
exportacdes entre os BRIC. O termo PDC ¢é a soma de todos os termos de dupla contagem,

incluindo os itens (xiii) e (xiv), dupla contagem de valor adicionado doméstico nas exportacdes
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de bens finais e intermediarios. O termo PDC_TC é a contagem do valor adicionado de terceiros
paises na producdo e exportacdo do pais de origem, item (xv), e o PDC_direto € a dupla
contagem do valor adicionado do importador direto na producdo e exportacdo do pais de
origem, item (xvi). Assim, 0S movimentos mais notaveis de comércio podem ser observados a
partir de 2006, principalmente, relativo ao comércio de inddstrias de média-alta tecnologia da
China e indstrias de média-baixa tecnologia da India.

O Brasil se destaca a partir de 2010 e 2011 no comércio das industrias de média-baixa e baixa
tecnologia. A Rassia, em seguida, no segmento de industrias de baixa tecnologia. Cabe destacar
que os termos puros de dupla contagem das industrias de média-alta tecnologia da China mais
expressivos que os da India. As indGstrias indianas de média-baixa tecnologia s3o ultrapassadas

pelas brasileiras em 2010.



Figura 9 — Indicadores de Valor adicionado doméstico no comércio entre os BRIC de 2000 a 2014
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Figura 10 — Indicadores de Valor adicionado doméstico que retornam ao pais de origem no comércio entre os BRIC de 2000 a 2014
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Figura 11 — Indicadores de Valor adicionado externo com base nas relagdes de comércio entre importador direto e terceiro pais no comércio e especializagdo

vertical da producdo entre os BRIC de 2000 a 2014
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Figura 12 — Indicadores de Valor adicionado doméstico em termos de dupla contagem no comércio entre os BRIC de 2000 a 2014
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A agregacdo dos componentes de valor adicionado doméstico e especializagdo vertical, por pais
e nivel de intensidade tecnoldgica, permite uma analise mais ampla das relagcbes comerciais
entre os BRIC. A Figura 13 mostra as exportacdes de valor adicionado doméstico do Brasil
para os demais BRIC no Gltimo ano da nossa analise, em 2014. Apesar do avango em termos
de volume de comércio e valores monetarios, a relagcdes de termos de troca pouco se alteraram,
a excecdo da China. No caso brasileiro, as exportacdes de valor adicionado doméstico sdo
majoritariamente relativas as industrias de média-baixa e baixa tecnologia. Sendo que nédo ha

alteracdes de padrao relevante para o comércio do Brasil com os demais paises do BRIC.

Figura 13 — Valor adicionado doméstico nas exportacgdes totais do Brasil para os demais BRIC em
2014 por nivel de atividade tecnoldgica
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Fonte: Resultados da pesquisa. Elaboragéo do autor (2022)

O nivel de especializagdo vertical da producdo também segue 0 mesmo padréo de exportacao
de valor doméstico adicionado para as industrias brasileiras (FIGURA 14). O comércio é pouco
integrado e, consequentemente, existe baixa especializacdo vertical das industrias brasileiras de
alta, média-alta e média tecnologias. Desse modo, as industrias de média-baixa e,
principalmente, as industrias de baixa tecnologia brasileiras sdo as que possuem maiores

indicadores de especializacéo vertical da producao.
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Figura 14 — Nivel especializa¢éo vertical do Brasil para os demais BRIC em 2014 por nivel de
atividade tecnoldgica
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Fonte: Resultados da pesquisa. Elaboracéo do autor (2022)

Em contraste com o Brasil, as relagcbes comerciais da China com os demais BRIC séo baseadas
principalmente nas exportac@es de valor adicionado doméstico de industrias de alta e média-
alta tecnologia, como mostra a Figura 15. Esta analise agregada corrobora os resultados
apontados anteriormente. As exportac@es chinesas foram destaque em todos 0os componentes
de comércio para as industrias de alta, média-alta e média tecnologia. E importante destacar
que o volume e ganhos de comércio para a China foram muito mais expressivos do que para 0s

demais membros do BRIC durante o periodo da analise.

Figura 15 — Valor adicionado doméstico nas exportagdes totais da China para os demais BRIC em
2014 por nivel de atividade tecnolégica
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Fonte: Resultados da pesquisa. Elaboracdo do autor (2022)
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A anélise do valor adicionado doméstico pode ser usada como referéncia para as relacbes de
especializacdo vertical. As inddstrias chinesas de alta e média-alta tecnologias sdo as mais
integradas verticalmente no comércio entre os BRIC e o padrdo de inser¢cdo no comércio nos

demais paises também é similar, como mostra a Figura 16.

Figura 16 — Nivel especializacéo vertical da China para os demais BRIC em 2014 por nivel de
atividade tecnolodgica
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Fonte: Resultados da pesquisa. Elaboracdo do autor (2022)

As exportacdes de valor adicionado doméstico da india s&o mais intensas para as industrias de
baixa, média-baixa e média tecnologia, como mostra a Figura 17. Apoés a criacdo do bloco, as
relagdes comerciais da India com os demais BRIC avancaram, como era de se esperar. No
entanto, as relagdes indianas com o comércio da UE, EUA e com os Emirados Arabes ainda
permanecem sendo as mais expressivas para o pais. Ainda assim, as relagdes comerciais entre
a India e os demais BRIC cresceram de foram consideraveis em termos de volume e valores

monetarios.
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Figura 17 — Valor adicionado doméstico nas exportacdes totais da India para os demais BRIC em
2014 por nivel de atividade tecnolégica
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Fonte: Resultados da pesquisa. Elaboragéo do autor (2022)

Quanto ao processo de especializacdo vertical das industrias da India, este ndo segue 0 mesmo
padrdo de exportacdes de valor adicionado. As industrias indianas, independentemente do nivel
tecnoldgico, ndo sdo integradas no comércio entre os BRIC. Os fluxos de especializacdo vertical
sd80 mais expressivos apenas para as industrias de média-alta, média e média-baixa tecnologia,

expressadas na Figura 18.

Figura 18 — Nivel especializacio vertical da india para os demais BRIC em 2014 por nivel de
atividade tecnoldgica
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Fonte: Resultados da pesquisa. Elaboracdo do autor (2022)

A Rdssia e a India apresentam similaridades em termos de comércio de valor adicionado e
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especializacdo vertical. Com excecdo da China, o comércio da RUssia com a India e o Brasil
ndo evoluiu de forma tdo expressiva durante o periodo do estudo. No entanto, o padrdo de
comeércio entre bens e servicos € 0 mesmo. Grande parte das exportacdes de valor adicionado

russas sdo de industrias de baixa, média-baixa, média e média alta tecnologia (FIGURA 19).

Figura 19 — Valor adicionado doméstico nas exportacdes totais da Russia para os demais BRIC em
2014 por nivel de atividade tecnoldgica
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Fonte: Resultados da pesquisa. Elaboracdo do autor (2022)

Em termos de especializagdo vertical da producao, é perceptivel maiores fluxos comerciais das
indUstrias de média-baixa, média, e média-alta tecnologia da Russia para 0s demais BRIC,
como sugere a Figura 20. O mesmo padrdo € encontrado nos resultados para as industrias
indianas. Dentre os BRIC, a Russia e a India parecem seguir caminhos parecidos, enquanto a

China e o Brasil possuem caminhos opostos em termos de intensidade tecnoldgica.
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Figura 20 — Nivel especializacéo vertical da Russia para 0os demais BRIC em 2014 por nivel de
atividade tecnoldgica
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Fonte: Resultados da pesquisa. Elaboracdo do autor (2022)

As exportacOes de valor adicionado baseadas em ligacdes diretas, ou forward linkages,
capturam o valor adicionado originario da industria em analise em todos os setores da jusante
das exportagdes do pais de origem. Também se excluem as contribuicdes de valor adicionado
de outros setores domésticos que estariam a montante. Assim, de acordo com a Figura 21, pode-
se observar a evolucdo das exportaces baseadas em forward linkages dos BRIC por nivel de
intensidade tecnoldgica. A Figura 21(a) apresenta os resultados para as industrias de baixa
tecnologia. Diferentemente das exportac@es totais de valor adicionado (DVA total), quando se
traca as exportacOes de valor adicionado das industrias de baixa tecnologia baseado em forward

linkages, a China aparece a frente do Brasil.

As exportacdes do Brasil evoluiram consideravelmente durante o periodo analisado. A RUssia
e a India também tiveram aumento, mas em menor escala. Para as industrias de média-baixa
tecnologia, as exportagGes da China continuam mais elevadas que as do Brasil da Russia. No
comércio de média intensidade tecnoldgica, o Brasil, India e Russia ja aparecem estagnadas ao
longo do tempo. O mesmo ndo ocorre com a China, conforme a Figura 21(c). Esta tendéncia de
estagnacdo brasileira, indiana e russa se mantém para o comércio dos demais niveis de
intensidade tecnoldgica. Apenas a economia chinesa apresenta resultados relevantes de

evolucgéo de comércio de bens de média, média-alta e alta tecnologia para os demais BRIC.
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Figura 21 — Nivel de ampliacdo comercial baseado em forward linkages
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(d) Industrias de média-alta tecnologia
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Em termos de backward linkages, para industrias de baixa tecnologia, o Brasil apresenta
maiores valores de exportacbes (FIGURA 22). No entanto, sdo montantes em niveis
expressivamente menores do que os apresentados nas relagcdes de forward linkages. Para os
demais niveis de intensidade tecnoldgica, a China assume a lideranca nas exportaces. Kuroiwa
(2014) afirma que a China foi capaz de absorver e incorporar em suas exportacdes tecnologias
advindas das importagdes de insumos intermediarios. Porém, o pais possui uma alta
dependéncia de importacbes, principalmente para a criagdo de produtos eletronicos e
equipamentos do setor elétrico, itens importantes em sua pauta de exportacfes. Certamente que
a capacidade de criacdo de acordos entre os BRIC e outros paises Asiaticos serdo essenciais

para a manutencdo da China como grande exportadora de bens tecnoldgicos.



Figura 22 — Nivel de ampliacdo comercial baseado em backward linkages
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(d) Industrias de média-alta tecnologia
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O aprofundamento das relacdes comerciais (e politicas) € um fator fundamental de estabilidade,
crescimento econémico e cooperacdo de investimentos que permite aos BRIC beneficios
matuos. A progressiva transicdo nos BRIC de comércio bilateral para um paradigma
multilateral das transa¢Ges comerciais e de investimento é o que espera com o fortalecimento
do bloco. Além disso, sdo necessarias melhorais das relagdes econdmicas voltadas para o
crescimento da competitividade no cenario macroecondmico. Notadamente, espera-se que estas
relagbes promovam efeitos sinergéticos a partir da expansdo da cooperagéo e intergeracdo das
politicas comerciais entre paises. Desse modo, 0 proximo capitulo desta Tese discute 0s
resultados apresentados nesta se¢do de acordo com as perspectivas estruturais econémicas e

politicas de cada pais.
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5.3 DECOMPOSICAO EM TERMOS DE INTENSIDADE DE COMERCIO

Em termos de intensidade de comércio, poucos indicadores séo expressivos tanto para o valor
adicionado domestico, quanto para os indicadores de especializacao vertical. Destacam-se 0s
termos de valor adicionado domésticos de exportacdes de bens intermediarios e finais, como
mostra a Figura 23. O valor adicionado doméstico se constitui em quase 100% das exportagdes
brasileiras e russas de industrias de baixa e média-baixa intensidade tecnologica. Assim como,
também se constitui no indicador agregado de maior peso para todos os niveis tecnologicos no
comércio intra-BRIC. Importante notar que a intensidade de comércio de bens intermediérios é
a mais expressiva em termos de DVA.

Ja os termos de intensidade de comércio relacionados a especializacao vertical apontam quais
paises ou industrias estdo melhores posicionados nas CGV’s ou no caso especifico da anélise,
no comércio intra-BRIC. Nesse sentido, a China e a India despontam com maiores participacdes
na internacionalizacdo da producdo para industrias de alta, média-alta, média, e média-baixa
tecnologia. A relevancia da verticalizacdo da producdo para industrias de baixa tecnologia é
pequena, ainda assim, a China possui maiores percentuais de participacdo do que o Brasil.
Como esperado, a intensidade de comércio com terceiros paises possui um papel relevante para
a agregacao de valor adicionado nas exportacgdes intra-BRIC (FIGURA 24).

Nota-se que a China e a India s3o os paises dentre os BRIC que mais conseguiram aproveitar
as dotagOes tecnoldgicas dos seus parceiros. Mesmo que a India ndo consiga se equiparar em
termos absolutos nominais com a China, como anteriormente apresentado, a analise de
intensidade de comércio mostra que também ha uma especializacdo ou um foco nas exportagdes

indianas de graus tecnoldgicos mais avangados.



Figura 23 —Termos de intensidade de comércio baseados no valor adicionado doméstico no comércio entre os BRIC de 2000 a 2014
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Figura 24 — Termos de intensidade de comércio baseados no valor adicionado externo das relagdes de comércio entre importador direto e terceiro pais, e

especializacdo vertical da producdo intra-BRIC de 2000 a 2014
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As medidas de forward e backward linkages baseadas em intensidade de comércio para 0
comércio intra-BRIC apresentam volatidade marcante. No que se refere ao comercio baseado
em forward linkages, Figura 25(a), a india aparece com o maior percentual de participacio nas
relacBes intra-BRIC, sendo que em grande parte do periodo de estudo, entre 2002 e 2010, o
Brasil e a RUssia também possuiam presenga marcante para as industrias de baixa tecnologia.
Para os demais niveis tecnoldgicos, a India possui participagdes volateis e de queda acentuada,
principalmente no comeércio de inddstrias de média-baixa tecnologia a partir do ano de 2010. A
Rassia e o Brasil possuem os maiores niveis de intensidade de comércio baseado em forward
linkages para as indUstrias de média-baixa e alta tecnologia, sendo que a China vem ampliando
sua participacdo para as industrias de média e média-alta tecnologia, 0 que significa uma maior

proporcéo de valor adicionado doméstico nas exportacdes intra-BRIC.

Figura 25 — Nivel de ampliacdo comercial baseado em forward linkages em termos de intensidade de
comércio
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(c) Industrias de média tecnologia
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A China e a india também s&o os principais destaques nas exportagdes baseadas em backward
linkages (FIGURA 26). Os maiores percentuais de intensidade de comércio estdo nas industrias
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de baixa, média e média-alta tecnologia. Assim, o Brasil também ganha relevancia nas
exportacdes das industrias de baixa e média-alta tecnologia, ainda que nao seja perceptivel um
aumento sustentado do comercio intra-BRIC baseados nesses indicadores. Os termos de
intensidade de comércio ndo mostram um padrdo de especializacdo ou foco tecnoldgico no

comeércio gque envolva vantagens competitivas ou mesmo comparativas entre os paises.

Figura 26 — Nivel de ampliacdo comercial baseado em backward linkages em termos de intensidade
de comércio
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(c) Industrias de média tecnologia
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Uma possivel explicacdo para a alta volatilidade em termos de intensidade de comércio intra-
BRIC é encontrada em Johnson e Moxnes (2019). De acordo com esses autores, 0s custos de
producdo desempenham um papel fundamental nas CGV’s. Dadas as diferentes dotagdes e
estagios de producdo de cada inddstria em determinado pais, 0s custos a montante e a jusante
sdo fatores que pesam no processo decisorio de producdo de insumos e bens finais para a
composicdo da pauta de exportagdes. Mais que isso, na medida em que os custos de produgéo
caem, a elasticidade do comércio de insumos aumenta, elevando as possibilidades de produzir
novos insumos intermediarios, assim como bens finais, em diversos paises fragmentando a

producdo substancialmente.

Esta concepcdo também fora apontada anteriormente por Krugman e Venables (1995),
Venables (1996), Venables (1999). A estratégia de especializacdo vertical € importante para
garantir o crescimento e o desenvolvimento de capacidades produtivas da indUstria e demais
setores produtivos. O consumo de bens intermediarios tende a criar linkages entre as firmas e
encoraja a aglomeracao industrial. Desse modo, o processo de aglomeracdo industrial depende
do quéo forte sdo os encadeamentos produtivos locais, assim como 0s custos comerciais. Se 0s
encadeamentos forem fracos e houver baixos custos de transporte, a especializacdo comercial
leva a dispersdo dos processos produtivos de toda a industria a medida em que as firmas
respondem de maneira diferenciada as relagdes dos fatores produtivos do capital e trabalho.
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6 DESAFIOS PARA O DESENVOLVIMENTO COMERCIAL DOS BRIC

Os resultados permitiram a observacdo de que a participagdo dos BRIC nas CGV’s ¢ 0
crescimento das relacfes de comércio de valor adicionado intra-BRIC foi limitado. Enquanto o
Brasil e a Russia ficam estagnados ao longo do tempo, a participacio da india aumentou apenas
marginalmente. Por outro lado, tanto os indicadores de comercio de valor adicionado
doméstico, quanto os indicadores de retorno de valor adicionado, valor adicionado externo nas
exportacOes e termos de dupla contagem da economia chinesa praticamente triplicaram ao

longo da série.

O comércio entre o Brasil-RUssia Brasil-india ou india-Russia pouco evoluiu durante o periodo
do estudo. As relacbes de comércio da China com os demais BRIC foram as mais destacadas.
Os componentes de comércio de valor adicionado doméstico da China avancaram
significativamente durante o periodo de estudo. Além disso, as industrias de alta, média-alta e
média tecnologia da China também foram as mais beneficiadas. O que significa que ocorreu
um dinamismo tecnoldgico neste pais e uma evolucdo nos padrdes de producdo, de forma

destacada em relacdo aos demais paises do BRIC.

A andlise para o0 DVA da China, inclusive pode ser transposta para 0s demais componentes de
valor adicionado externo e termos de dupla contagem. A utilizacdo de insumos intermediarios
importados na producado teve efeitos consideraveis sobre 0s ganhos de produtividade para o
pais. Contudo, as indUstrias apenas conseguem se beneficiar a nivel microeconémico das
importagdes, se forem capazes de adaptarem-se e integrarem-se com as tecnologias importadas
(MUENDLER, 2004; KASAHARA; RODRIGUE, 2008). Ao que parece, estratégias chinesas
de investimento ja mostram resultados na diversificacdo produtiva e na alocacéo eficiente dos
fatores. Notadamente, as exportacfes chinesas aumentaram consideravelmente ap6s a insercdo
do pais na OMC em 2001. Fatores como a mao de obra abundante, baixo custo de producéo,
investimentos em educacdo e infraestrutura foram essenciais para a atracdo de grandes
indUstrias. Isso aumentou consideravelmente o nivel de producéo e exportagcdes da economia

chinesa.

A india teve destaque nas exportaces de valor adicionado doméstico para as industrias de
média-baixa e baixa tecnologia. As industrias indianas de média-baixa tecnologia avangaram

significativamente nos ultimos anos da analise nos componentes de especializacdo vertical.
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Apesar dos poucos avang¢os em termos de comercio, cabe destacar que as taxas de crescimento
da economia indiana se assemelharam ou até ultrapassam as taxas de crescimento da China
entre 2014 e 2017 (THE WORLD BANK, 2022). A populacdo indiana deve ultrapassar a
populacdo da China em 2023 o que elevara ainda mais o potencial de comércio do pais. O
elevado potencial de desenvolvimento tecnoldgico na india, principalmente em servicos
tecnoldgicos e nas industrias farmacéuticas podera gerar ganhos de comércio relevantes para o
pais. Contudo, dentre os BRIC, a india e a RUssia s&0 0s paises que menos investem em pesquisa
e desenvolvimento (KUBOTA, 2020).

A Rdssia também se destaca apenas nas exportacdes de valor adicionado doméstico para as
industrias de média-baixa e baixa tecnologia. No entanto, o nivel de especializacdo vertical das
industrias russas € muito baixo, assim como as industrias da India. Enquanto o Brasil, india e
China conseguiram alcancar padr@es de desenvolvimento classicos de mercados emergentes,
como o aumento da expectativa de vida, aumento do PIB per capita, melhoria dos sistemas de
salide e educacdo, os indicadores sociais russos pioraram na segunda década dos anos 2000.
Ademais, economicamente a Russia ndo avangou na diversificacdo do uso da energia e recursos
naturais, o que deixa o pais vulneravel a choques externos (STUENKEL, 2020). O poder
geopolitico da Russia se soma a temas estratégicos para a economia global e para o papel
fundamental que assumiu inicialmente na consolidagéo dos BRIC entre os anos de 2006 e 2007.
A Russia obteve, a partir dos BRIC, o reconhecimento de ser protagonista global para além da

geopolitica dos territorios europeus.

A partir de 2007 houve uma consistente lideranga do Brasil no comércio de valor adicionado
domeéstico das industrias de baixa tecnologia. As exportacGes de DVA das industrias de média-
baixa tecnologia também possuem relevancia para o pais. No entanto, ocorreu uma estagnacao
do comércio de valor adicionado para os demais niveis tecnolégicos. As industrias de baixa
tecnologia conseguiram se especializar verticalmente. Uma série de politicas econémicas
voltadas para o desenvolvimento produtivo e expansdo do crédito para empresas exportadoras
foram implementadas durante a primeira década dos anos 2000 (COUTINHO; FERRAZ, 2017
DIEESE, 2008; MATTOS, 2013). Entretanto, os esforcos para a diversificacdo da pauta
exportadora brasileira ndo surtiram efeitos. Os grandes desafios para o crescimento sustentado
da economia brasileira e diversificacdo produtiva passam pelo investimento no capital humano
e P&D.
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Sobre as relagdes de intensidade de comércio, destaca-se que os BRIC passam por grandes
desafios para a consolidacdo do comércio entre os paises. De todo modo, a China e a india
possuem melhores indicadores de posicionamento de industrias de alta, média-alta e média
tecnologia para as relacdes intra-BRIC. Basicamente, no que se refere aos indicadores de
especializacdo vertical e o comércio baseado em backward linkages. As dotacGes de capital
humano desses paises serdo fatores chave para a consolidacdo dos mesmos nas cadeias de oferta
globais. Atrelado a isto, ressalta-se que o baixo custo de producéo € um elemento que ameniza

a volatilidade da escolha pela operacionalizacdo da producao nos paises.

As medidas de intensidade do comércio de valor adicionado mostraram resultados que
corroboram a natureza mutavel do comércio como descrita por Hummels, Ishii e Yi (2001).
Choques exdgenos ou produtivos e tecnoldgicos facilitam a fragmentacéo da producéo. Logo,
a alta volatilidade da intensidade de comércio intra-BRICS ndo possui um padrdo de
consisténcia perceptivel em termos de aumento ou decréscimo, até mesmo em pontos de
inflexdo na economia, como durante crise financeira de 2007-2008. Porém, é possivel afirmar
que as industrias indianas e chinesas de maior concentracdo tecnoldgica avangaram mais em

ganhos de comércio.

Quanto a Russia e o Brasil, estes ndo conseguiram avancar em termos de contetdo tecnol6gico
nas suas exportacdes, que permanecem essencialmente baseadas em recursos naturais. Em
2012, apenas 0 gas natural, petroleo e derivados representaram mais de 70% da pauta de
exportacdes da Russia. Assim como o Brasil, com a queda dos precos das commodities e a baixa
liquidez mundial na segunda década do século XXI, a economia russa diminuiu drasticamente
0 seu ritmo de crescimento. A diversificacdo da pauta de exportacBes russa e brasileira
certamente deve ser ponto importante de discussao entre os paises, na tentativa de construcao

de acordos de cooperacéo de difusdo tecnoldgica com a China e a india.

De acordo com Kummrits e Quast (2016) existem padrées diferentes de posicionamento entre
paises desenvolvidos e em desenvolvimento nas CGV’s. Economias desenvolvidas, ou de alta
renda, estdo posicionadas mais a montante e concentram a maior parte do seu valor adicionado
nas exportacdes de bens intermediarios. Além disso, servem como mercados consumidores
importantes para economias de média e média-baixa renda, que pode ser evidenciado pelo alto
percentual de valor adicionado doméstico que é exportado e retorna para o pais de origem para

o consumo final. Por outro lado, economias em desenvolvimento estdo posicionadas a jusante,
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0 que pode ser evidenciado por uma parcela maior de valor adicionado embutido nas
exportacdes de bens finais e no fato de terem menor grau de forward linkages e valor adicionado
domeéstico que retorna ao pais de origem. Tal analise € corroborada com os resultados

apresentados na Tabela 6.

Estes fatos estilizados também apontam que economias desenvolvidas usam as CGV’s para
terceirizar etapas de producdo a jusante e de baixo valor adicionado e, eventualmente,
reimportar os bens finais (KUMMRITZ, 2016). Ainda assim, Kummritz e Quast (2016)
afirmam que ao longo do tempo, é perceptivel que algumas economias em desenvolvimento
conseguiram ascender nas CGV’s e que hd uma tendéncia para uma distribui¢do mais
equilibrada de valor adicionado entre diferentes paises. As implicacdes de uma maior ampliacédo
da producdo atreladas as CGV’s sdo objetos de campos de pesquisa diversas ligadas a

economia, mas tambeém as relagdes internacionais, ciéncia politica e outros.

O paradigma moderno da economia mundial e a reacdo as mudancgas econémicas externas
fazem com que os BRIC se deparem com questionamentos de como lidar com o
desenvolvimento da cooperacdao econdmica e cientifico-tecnoldgica. Existe uma dependéncia
excessiva dos BRIC em relacdo aos mercados estrangeiros e isso representa uma ameaca as
suas economias. No que se refere aos fluxos de investimento externo direto na China, por
exemplo, e na volatilidade da demanda externa por commodities que afeta a India, Brasil e

Rdassia, principalmente no que se refere as commodities agricolas e combustiveis.

O comércio entre os BRIC estd inserido um novo conceito de organizacdo das relacdes
internacionais entre mercados emergentes. Esta organizacdo permite, em alguma medida, o
contrabalanceamento em relacdo ao poder de comércio entre a triade Estados Unidos, Unido
Europeia (UE) e Japdo, o que ressalta a importancia politica do grupo. Embora o comércio com
atriade EUA, UE e Japdo continue representando um percentual relevante para a economia dos
BRIC, essa parcela vem decrescendo ao longo dos anos (CASTRO, 2013). Desse modo, as
mudangas recentes no mercado internacional e os movimentos de cooperacdo Sul-Sul global
foram capazes de provocar, em alguma medida, realocagdes de atividades economicas,
mudancas em padrdes de consumo global com foco em mercados emergentes e em

desenvolvimento.
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Castro (2013) avaliou o grau de complementariedade entre as exportagdes dos BRIC e, com
excecdo para a india, ndo encontrou uma evolugdo relevante entre o comércio dos paises
emergentes. A autora classificou o resultado como “contraditorio”. No entanto, ressalta que ndo
ha& uma estratégia conjunta de comércio entre 0s paises no sentido de orientacdo ou reorientacdo
de destinos comerciais. O comércio entre os BRICS evoluiu consideravelmente com o passar
dos anos, mas o peso comercial da triade EUA, UE e Japdo continua mais intenso que o
comeércio intra-BRICS. Contudo, das dez categoriais de produtos mais exportados dos BRICS,
em trés houve redirecionamento de comercio da triade EUA, eu e Japdo para o0 comércio intra-

BRIC, principalmente em commodities do Brasil e da Africa do Sul para a China e a India.

Maryam, Banday e Mittal (2018) avaliaram o comércio intra-BRIC e BRIC-UE utilizando um
indicador de vantagem comparativa revelada entre os anos de 2001 a 2015. De acordo com 0s
autores, o volume de comércio intra-BRIC aumentou, principalmente as relacfes bilaterais de
comércio. Dentre os BRIC, a Russia continuou mantendo as relagbes comerciais mais
consistentes com a UE. Os autores também sugerem que houve apenas mudangas estruturais
marginais na composicao das exportacdes dos BRIC. Além disso, as vantagens comparativas
do Brasil e Rssia s30 baseadas nas exportacdes de recursos naturais, enquanto a india e a China
possuem maiores vantagens comparativas em produtos processados e manufaturados. A india
e a China também possuem maiores potencialidades de competi¢cdo com o mercado europeu do

que o Brasil ou a Russia.

O desenvolvimento das relagdes mutuas entre os BRIC ainda € dificultado pelos objetivos dos
paises em ganhar ou manter o poder econdmico e politico regionalmente. Destacam-se também
os desafios internos especificos de cada pais. Além disso, Castro (2013) apontou que nao
existiam acordos preferenciais de comércio muatuos entre os BRIC e que suas relacdes eram
baseadas em acordos bilaterais ou trilaterais de comércio, como ja é o caso do Brasil com o
MERCOSUL, da india com o Acordo de Comércio Regional (ACR), o Acordo de Comércio
da Asia-Pacifico (APTA, sigla em inglés), em que a india e a China sio paises membros e 0s

acordos de comércio entre Brasil, india e Africa do Sul.

Em uma perspectiva pautada no modelo de crescimento ou desenvolvimento nacional, destaca-
se 0 modelo de crescimento chinés “export-driven” e capacidade de criacdo de linkages
produtivos nas industrias da China. O investimento continuo na industria, energia e tecnologias

da informacao e comunicacdo impulsionaram a politica pro-crescimento e fez com que o pais
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obtivesse desempenho superior devido ao dinamismo econémico, diversificagéo setorial, e 0
forte mercado interno. Como sugerem os resultados aqui apresentados, a capacidade de criagéo
de forward e backward linkages das industrias chinesas de média alta e alta tecnologia
certamente contribuiram para o forte desempenho exportador e, consequentemente, o

crescimento do pais.

No caso indiano, espera-se que a escolha pelo investimento e desenvolvimento dos setores de
servigos gerem linkages produtivos fortes o suficiente para modernizar a industria. No entanto,
ressalta-se a ineficiéncia do setor financeiro do pais e retrocessos de leis de protecdo ao
investidor estrangeiro. Ainda, o setor de servigcos pode ndo gerar encadeamentos suficientes
para impulsionar as exportacdes e gerar empregos decentes para milhdes de trabalhadores
subempregados. Ha uma preocupagdo com o0 processo de desindustrializacdo prematura da
economia indiana, uma vez que grande parte da populagdo ainda vive em &reas rurais e nao

possui habilidades para se inserir em servicos modernos de tecnologia.

O modelo de crescimento brasileiro fundamentado no fortalecimento do mercado interno e com
foco nas exportacGes de commaodities tornou o pais altamente vulneravel no que se refere as
volatilidades das recessdes e crises internacionais do capitalismo. Como mostrado no capitulo
2, 0 Brasil foi a Unica economia dentre os paises do BRIC(S) que obteve um crescimento anual
menor que 1,0% (0,8%) ao longo da segunda década do século XXI. A partir de 2012, 0o modelo
de crescimento baseado na demanda interna desacelerou e o pais precisou realizar reajustes
fiscais e monetarios. Esta Gltima década também foi marcada por um alto indice de
endividamento das familias brasileiras. Ressalta-se o fraco desempenho das industrias
brasileiras de alta tecnologia no sentido de criacdo de encadeamentos produtivos relevantes.
Apenas as industrias de baixa tecnologia desenvolveram linkages expressivos no comercio
intra-BRIC. No entanto, isto ndo foi suficiente para aumentar a participacdo brasileira nas
CGV’s.

Assim como a India e a RUssia, questdes de cunho social e a pobreza permanecem sendo um
grande desafio a ser superado pelo Brasil. O crescimento sustentado da economia brasileira ira
exigir fortes investimentos na modernizacdo da inddstria, na tentativa de frear o processo de
desindustrializacdo prematura e agregar valor adicionado nas exportacdes do pais. Ressalta-se

o0 alto potencial de uso de energia limpa e renovavel da matriz energética brasileira que pode
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tornar o pais um lider global nas discuss@es e criagdo de tecnologias de producdo de energia

limpa.

Finalmente, 0 modelo de crescimento da Rassia ndo difere muito do Brasil, em termos gerais.
Destaca-se a alta dependéncia russa dos mercados europeus, as exportacbes de commodities,
essencialmente de combustiveis e o baixo investimento na industria, com excecdo da industria
bélica. O forte intervencionismo do Estado nas industrias extrativas do pais e as
regulamentaces voltadas para interesses de governos tornam a economia russa pouco atrativa
para investimentos externos. Como sugerem os resultados relativos ao comércio russo com os
demais paises do BRIC, nem mesmo as industrias russas de baixa tecnologia conseguiram

avancgos expressivos em seu processo de especializacdo vertical.

Ha& pouco incentivo para negécios e servigos de tecnologia e a burocracia torna a economia
russa pouco eficiente. Kudrin e Gurvich (2015) sugere que é necessario pensar em um novo
modelo de crescimento para a economia russa baseado na diversificacdo da economia, inovacao
e na protecdo dos direitos da propriedade intelectual. Certamente que a diversificacdo das
parcerias russas com outros paises asidticos e da América Latina serd algo necessario para
superar as restricdes do mercado financeiro e de exportagdes impostas pelo Ocidente. Ressalta-
se que um caminho colaborativo deve ser tracado pelo BRIC para a construcdo de politicas
industriais e de desenvolvimento conjuntas. Nesse sentido, uma sintese dos resultados e

discuss@es apresentados até aqui é feita no capitulo seguinte a fim de concluir esta pesquisa.
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7 CONSIDERACOES FINAIS

Esta Tese analisou de forma detalhada o posicionamento dos BRIC nas CGV’s e a evolugédo do
comeércio de valor adicionado e os padrdes de especializacao vertical no comércio intra-BRIC.
A relevancia que estas economias possuem no contexto internacional tende a aumentar. Para
isto, é necessario que 0s paises possuam politicas de cooperagdo, investimento e
desenvolvimento tecnoldgico conjuntas. A finalidade da cooperacéo entre os BRIC deve ir além
de questdes comerciais, a ampliacdo de participacGes em processos decisorios econdmicos e
politicos é essencial para uma ampla representagdo das economias emergentes e em

desenvolvimento.

De acordo com os resultados apresentados, ndo houve uma evolucdo consideravel da
participag¢ao dos BRIC nas CGV’s, com excec¢do da China. Notou-se uma estagnacdo do Brasil
e da Russia nas CGV’s e apenas uma evolugdo marginal do comércio de valor adicionado
indiano. Desse modo, o comércio intra-BRIC ndo atuou de forma preponderante para o
desenvolvimento de encadeamentos industriais destes paises. No contexto macroecondmico,
uma vez que passado o periodo de forte crescimento do comércio chinés — iniciado a partir da
entrada da China na OMC — ¢ o chamado “boom das commodities”, as economias emergentes
voltaram a apresentar baixo crescimento e até mesmo recessdo econémica, como foi o caso do
Brasil na segunda década do século XXI. Ressalta-se que é necessario um aprofundamento
tedrico e empirico maior para responder de forma consistente os efeitos do comércio intra-BRIC
especificamente sobre o crescimento destas economias. Assim, a metodologia derivada da
estrutura de insumo-produto adotada nesta pesquisa ndo permite avaliar totalmente os efeitos
do comércio intra-BRIC no crescimento econémico destes paises. Portanto, abre-se uma ampla
e importante agenda de pesquisa com insercdo de econometria e outros métodos de analise para

corroborar os resultados encontrados nesta Tese.

N&o obstante, a definicdo institucional dos BRIC(S) foi um dos grandes marcos da globalizacéo
comercial no século XXI. Embora os interesses e temas divirjam entre os paises, é possivel
notar que ha uma agenda de politica externa comum a ser discutida e a criagdo do “Banco dos
BRICS” (New Development Bank) se concretizou em uma alternativa de financiamento de
projetos em paises em desenvolvimento. Esta iniciativa € um contraponto importante na
hegemonia econdmica Europeia e Norte Americana. As questdes de alinhamento entre os paises

para a superacao de crises econémicas e financeiras foram importantes no sentido comercial e
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de investimentos. No entanto, no que se refere a pauta de exportacdes brutas dos paises, um
amplo potencial de mercado ainda precisa ser explorado; principalmente para o comercio entre

Brasil, India e RUssia.

Esta Tese tem também reforcou a importancia do adensamento metodoldgico evidenciado nos
ultimos anos, uma vez que as relagbes de comércio entre os paises se intensificaram com a
globalizacdo. As pesquisas sugerem que as estatisticas tradicionais do comércio precisam de
maiores detalhamentos. Desse modo, procurou-se minuciar 0s modelos seminais de
especializacdo vertical e comércio de valor adicionado. Além dos conceitos apresentados, 0
exame das estruturas gerais dos modelos de especializagdo vertical, 0 modelo de comércio de
valor adicionado para bens intermediarios, e a integracdo da literatura de especializacéo vertical
e termos de dupla contagem® foram essenciais para a estrutura tedrica e matematica aqui
apresentada. Estes autores chamam a atengdo para “a natureza mutavel” do comércio
internacional e como estes métodos podem ajudar no melhor entendimento das cadeias globais
de valor. Portanto, a contribuicdo trazida por esta pesquisa corrobora uma aplicacdo
metodoldgica transparente da decomposicdo completa das exportagcdes brutas nos diversos

componentes de exportacao de valor adicionado doméstico e termos de especializacao vertical.

Os resultados apresentados sao interpretados a luz das teorias da globalizagdo comercial e
produtiva, enquanto a “22 desagregacéo de fluxos e tecnologias da globalizacdo”. Ressalta-se
a importancia do crescimento do comércio dos bens intermediarios como elemento fundamental
do aumento do comércio e processo de especializacdo vertical das industrias. Desse modo, a
China tem o maior destaque dentre os BRIC pela capacidade organizacional, de absorgéo e
difusdo tecnoldgica de bens importados sua economia, assim como, suas dotacdes em recursos
naturais e populacionais abundantes. Por conseguinte, o desenvolvimento do comércio de valor
adicionado da China foi relevante para todo o contexto global. No que se refere as economias
dos BRIC, e outros paises emergentes e em desenvolvimento, a China possui um papel de
lideranca e deve propor medidas de cooperacdo de comércio entre o0s paises. Caso contrério,
apenas se formara uma nova relacdo de dependéncia das demais economias dos BRIC e outros
paises em desenvolvimento com a China. Logo, 0 posicionamento de paises menos

desenvolvimentos tecnologicamente nas CGV’s continuariam sendo pouco vantajoso.

% Vide apéndice A “Modelos seminais de comércio de valor adicionado e especializagdo vertical”.
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A volatilidade apresentada pelos termos de intensidade de comércio intra-BRIC reflete os riscos
de aderéncia as cadeias globais de producdo. Pode-se elencar diversas razdes ndo controlaveis,
consequentemente ndo previsiveis, que impactam as relacdes de comércio no contexto das
CGV’s. Dentre esses, pode-se citar elementos internos advindos de politicas econdmicas locais,
estratégicas de inser¢do em novos mercados e novas rotas de comércio. Outras disrup¢des como
desastres naturais, ataques cibernéticos a grandes corporagdes e bancos, faléncias e acidentes
industriais, crises sanitarias que afetam as cadeias de suprimentos globais sdo fontes de

mudancas politicas globais e geram instabilidade ao comércio.

Portanto, abordagem utilizada nesta Tese oferece uma base para analisar de forma mais
aprofundada o comércio entre os paises do BRIC, assim como, outras economias em
desenvolvimento e relacGes de comércio entre o Norte e o Sul global. Estudos sobre a
proximidade de mercado, emprego e efeitos diversos do surgimento de novas tecnologias
potencializadas pela aproximacdo comercial igualmente podem se beneficiar desta anélise. O
aumento da intensidade das relacbes comerciais entre estes paises do bloco é esperado,
principalmente por meio da eliminacéo de barreiras nao-tarifarias. Os novos acordos politicos
e comerciais entre os BRIC serdo importantes para a cooperagédo e o desempenho de um papel
mais relevante e eficiente para as futuras relacées de comércio entre estes mercados emergentes

e outras economias em desenvolvimento.

As economias dos BRIC se integraram mais aos mercados globais ap6s seus respectivos
processos de liberalizacdo comercial. No entanto, o comércio intra-BRIC néo evoluiu como
esperado ao longo dos anos. Dentre as razdes para isto, pode-se citar as diferencas nos niveis
tecnoldgicos de cada pais e diferencas nas dotacdes de recursos e condi¢des politicas. Desse
modo, 0s paises precisam desenvolver mais linkages nos diferentes setores do comércio de
mercadorias e servicos. Tracar meios vidveis para a industrializacdo voltada para as exportacoes
com conteudo domestico de valor adicionado como um modelo de crescimento também é um
caminho que deve ser explorado pelos demais paises, como foi feito pela China. Outras
oportunidades de crescimento e dinamismo nos mercados domésticos e regionais sao fontes de
crescimento importantes para os BRIC(S) e outras economias emergentes que almejam crescer

de forma sustentada nas CGV’s.

No campo politico, os BRICS potencializaram a importancia das cupulas do G20,

descentralizando decisdes que antes eram concentradas nas liderancas das economias do G7. A
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incorporacdo dos BRICS em organizagGes multilaterais indica que h& avangos na cooperagdo
politica e nas relages econdmicas internacionais. Ainda assim, ressalta-se que a lideranca da
China nos acordos comerciais deve trazer beneficios para os demais BRICS, e ndo apenas
ocasionar novos padrbes de dependéncia econémica. A China tem buscado priorizar a
cooperacdo internacional e a lideranca global em uma agenda politica ampla. No entanto, as
fragilidades e divergéncias da sua economia e dos demais BRICS séo desafios que irdo exigir

uma politica comercial de ganhos mutuos.

As transformagBGes massivas na geopolitica mundial, na economia e na organizagdo e
distribuicdo do capital e da forga de trabalho devem marcar profundamente as sociedades
globalizadas. As economias emergentes dos BRICS adquiriram um papel importante no mundo
como fornecedores de suprimentos para as economias desenvolvidas. Portanto, torna-se
essencial o reposicionamento intra-BRICS a fim de fortalecer suas economias de forma
complementar e absorvem tecnologias sustentaveis para o desenvolvimento. A formacéo dos
BRICS também é importante para alinhar os interesses comuns de longo prazo do bloco, o que
pode impactar inclusive o mercado financeiro global e toda a estrutura econdmica que se

conhece.

Os BRICS desempenham um papel essencial na gestdo de disputas internacionais,
principalmente apds a imposicao da guerra comercial iniciada pelo EUA. Recentemente, com
os graves efeitos socioecondmicos e desigualdades da pandemia da COVID-19, e o inicio da
guerra da Russia contra a Ucrania, novos acordos politicos e de comércio entre as economias
emergentes devem surgir para permitir uma saida construtiva para os BRICS. Principalmente
no que se refere a Russia, o fortalecimento do comércio com os demais BRICS deve se
constituir em um importante rota de fuga para as san¢des Europeias e Norte Americanas. As
perspectivas futuras para o comércio intra-BRICS e entre os BRICS e outras economias
emergentes irdo depender da capacidade de diversificagdo do comércio e insercdo tecnologica
em suas bases de exportagdo. O que pode ser alcangado se 0s paises se engajarem mais
intensamente nas CGV’s. Isso facilitard a capacidade de inovag&o, crescimento da infraestrutura

comercial, conectividade nas cadeias de oferta globais e 0 aprimoramento e difusao tecnoldgica.

Ao final dessas consideracdes, algumas limitacdes da anélise também podem ser enderecadas.
A disponibilidade das matrizes da WIOD até 2014 e a limitacdo de paises na base de dados

também trazem restricbes. As ressalvas sobre os métodos baseados na analise de insumo-
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produto foram explanadas na se¢cdo metodoldgica e sdo amplamente discutidas em Miller e
Blair (2009). Assim, a incorporagdo de novos métodos de analise trard ganhos para a
formulacdo de uma agenda consistente e robusta de pesquisa. Além disso, as questdes politicas
e de desenvolvimento do comércio ganham cada vez mais importancia no cenario global. E
importante o adensamento dos estudos sobre o comércio dos BRIC, pois a cooperagdo
comercial e politica pode auxiliar no direcionamento de mudangas e transformacdes estruturais

consistentes e de longo prazo.

No que se refere as questdes tematicas, ressalta-se a impossibilidade de inclusdo da Africa do
Sul, pela auséncia de dados de comércio nas matrizes da WIOD. O nivel de agregacao escolhido
também traz limitacGes, uma vez que se ignora a heterogeneidade das industrias dentro dos
niveis tecnologicos apresentados. Assim, futuros trabalhos devem explorar niveis setoriais
desagregados e buscar fontes de dados alternativas para comparacéo de resultados. Além disso,
especificacbes econométricas podem ser utilizadas para testar como/o quanto os indicadores de

comércio intra-BRIC, de fato, afetam o crescimento econdmicos dos paises membros.
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APENDICE A — Modelos seminais de comércio de valor adicionado e especializacio vertical

O objetivo desta secédo € apresentar os modelos seminais de especializacdo vertical e comércio
de valor adicionado, estes modelos sdo os fundamentos da estrutura conceitual e matematica de
Wang, Wei e Zhu (2018). Parte-se do pressuposto econdémico que a organizacdo completa de
uma inddstria em um pais leva a resultados sub6timos de desempenho econémico. Portanto,
modelos de expansao industrial por meio da fragmentacdo internacional da producdo é uma
alternativa que corrobora o adensamento das cadeias globais de valor. Nesse sentido, destacam-
se 0s conceitos de especializacdo vertical trazidos por Hummels, Ishii e Yi (2001), o modelo de
divisdo internacional da producdo de Johnson e Noguera (2012), e o aprofundamento

matematico do tema proposto por Koopman, Wang e Wei (2014).

A.1 MODELO DE ESPECIALIZACAO VERTICAL NO COMERCIO INTERNACIONAL

Os conceitos de Hummels, Ishii e Yi (2001) sobre fragmentacdo da producéo, terceirizacao e
particdo das cadeias produtivas de valor indicam que os paises aumentam seus linkages
sequencialmente para produzir bens e servigos. Os autores focam numa caracteristica desses
linkages sequenciais, que é o volume de importacGes de bens intermediarios usados por um pais
para produzir bens ou “processos de produgdo de bens” que sdo exportados para outros paises.
Essa caracteristica destaca os cruzamentos de multiplas fronteiras, ou seja, 0s aspectos de ida e

volta de comércio que aumentaram dramaticamente desde a década de 1970.

Hummels, Ishii e Yi (2001) também sintetizam as possibilidades de especializacéo vertical, que
ocorrem quando: i) um bem é produzido em dois ou mais estagios de producdo sequenciais; ii)
dois ou mais paises fornecem valor adicionado durante a producgdo do bem e iii) pelo menos um
pais usa insumos importados em seu estagio de producdo e algum resultado da producédo €
exportado. Logo, a especializagdo vertical envolve ambos, o processo de importacdo e o de
exportacdo. Pelo lado da importacéo, a especializacdo vertical é essencialmente um subconjunto
do comércio de bens intermediarios. Pelo lado da exportacéo, a especializacao vertical envolve

0 comeércio de bens intermediarios e a comercializa¢do de bens finais.

Os autores utilizaram ainda a ilustracdo apresentada na Figura 1A para exemplificar uma cadeia
de especializagéo vertical envolvendo trés paises. Assim, 0 pais 1 produz um bem intermediario

e exporta para o pais 2. O pais 2 combina a importacdo dos bens intermediarios com o capital
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e trabalho (agrega valor-adicionado), e produz internamente mais insumos intermediarios para
produzir bens finais (produto ou producdo bruta). Finalmente, o pais 2 exporta parte de sua

producdo de bens finais para o pais 3.

Figura 1A — Esquema de especializagdo vertical proposto por Hummels, Ishii e Yi

Bens intermediarios

Pais 1 A

Bens intermeadiarios
domésticos

{ Capital e trabalho }

B C

Bens finais

[ Vendas domésticas D
Pais 2 E
Exportacdes
Pais 3 { P ¢ }

Fonte: Adaptado de Hummels, Ishii e Yi (2001)

Quando um pais utiliza bens intermedidrios importados em seus processos produtivos
domésticos com a finalidade de exportacdo, este participa das cadeias de especializacdo globais.

Para um pais k e um setor i, pode-se definir a especializacdo vertical como:

bens intermediarios importados

;= E 0 1
Vki ( Produto bruto >* xportagoes @

(Exporta(;(”)es ) b - Lisrios - ,
= *
Produto bruto ens intermediarios importados  (2)

A E
)-£=(
D+E D+E

subconjunto de bens intermediarios importados, A. A Especializagdo Vertical (VS, termo em

Para 0 pais 2 na Figura 1A, tem-se que VS,; = ( )*A. Logo, este € um
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inglés) € o conteudo do insumo importado que posteriormente é exportado, ou de maneira
equivalente, o valor adicionado externo embutido nas exportagbes. O primeiro termo da
equacdo 3.2.1 é a participacdo dos insumos importados na producéo bruta. Multiplicando essa
parcela pelo montante que é exportado tem-se o valor monetario para o insumo importado das
exportacdes do dado pais. Se o pais 2 ndo utiliza insumos importados, ou se ndo exporta

nenhuma parcela de sua producdo, VS,; = 0. Assim, VS,;/X,;, a parcela das exportacdes, €
igual a razdo D%. Logo, para o setor i, a taxa de VS das exportacGes € equivalente a parcela de

insumos importados utilizados na producao.

A VS do pais k é simplesmente a soma de VS entre todos os setores i, VS, =X;VS;. A

participacdo da VS nas exportacdes sera dada por:

_ VS XiVSki
Xk XiXki

Vs (3)

Em que X denota as exportacfes. Também se pode calcular a participacdo da VS no total das
importacOes. Essas duas participacdes irdo diferir quando o comércio ndo estiver equilibrado.
A participacdo da VS sobre o total das exportagdes pode ser denotada enquanto:

VS
VS,  TiVSy i <_in )* X
Xe  XiXki Xi Xy

-3

Como resultado encontra-se que a participacdo na VS para um dado pais k € uma média

Participacao da VS nas exportagdes =

ponderada das exportacOes do setor na participacdo das exportagdes da VS. A participagédo de
um setor exportador que faz parte do processo de especializagdo vertical € igual a importacdo
de insumos realizada por este setor na producdo bruta. Ainda, a equacdo 4 mostra que a
participacdo agregada na VS, %" e a participacdo agregada dos insumos importados na
producdo nédo sdo equivalentes. Geralmente, o valor adicionado da participagédo da VS nas
exportacOes sera maior que o valor adicionado da importacao de insumos, sempre que uma alta
taxa de VS setorial tenda a ser maior para as exportacoes, isto €, quando ha uma correlagédo

positiva entre a participacéo setorial na VS e altas taxas de exportacdo da producéo.
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Em notagdo matricial pode-se escrever as equacdes 1, 2, ou 3 para cada industria e para um pais
como um todo. As formulacdes para a VS como parte das exportac@es totais para um pais k,

equivalente a equacdo 3 é:

L . VS X
participacao da VS nas exportacoes = — = uAd” — (5)
Xk Xk

Em que u é um vetor soma (formado de uns) com dimenséo 1 x n, AM é uma matriz quadrada
n X n de coeficientes importados, x é um vetor de exportagdes n x 1, n é o numero de setores,
e X é asoma das exportacdes entre todos os n setores. O elemento a;; de A denota os insumos

importados do setor i usados para produzir uma unidade (expressa em valores monetarios) da
producdo do setor j. A forma matricial empregada nos célculos e modelos que envolvem a
estrutura de insumo-produto permite que se calcule o valor dos insumos importados usados
indiretamente na producdo de um bem exportado. Isto &, insumos importados que podem ser
usados em um setor, nos quais na sua producdo sdo também empregados em um segundo ou
terceiro processo produtivo e sdo embutidos em bens para a exportagdo. Bens intermediarios
importados circulam por varios estagios da economia doméstica antes do seu destino final. Em
termos das equacdes 1 e 2, 0s bens intermediarios sdo inclusos direta e indiretamente também
em insumos domésticos. A forma mais geral para computar a VS como participacdo nas

exportacdes totais do pais k utilizando tabelas de insumo-produto, portanto, é:

.. ~ ~ VSk M D1-1
Participacao da VS nas exportacdes = > = uA" [l — A”] X (6)
K K

Em que u é um vetor 1 x n de 1 (uns), AM é matriz n x n de coeficientes importados, I ¢ uma
matriz identidade, AP é uma matriz n X n de coeficientes domésticos, x é um vetor n x 1 de
exportacdes, X, € o total das exportacdes do pais, e n é o nimero de setores. Ainda, [I — AP]™?
€ o0 termo que captura os coeficientes importados que estdo embutidos na producdo doméstica
nas diversas rodadas de processos produtivos antes de serem exportados. Esta matriz € analoga
a uma soma geomeétrica infinita. Portanto, a equacdo 6 € a principal medida de especializagdo
vertical. Esta formulagdo permite que os bens intermediarios circulem por meio de todos 0s

setores da economia, inclusive, nos setores de servicos.
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Hummels, Ishii e Yi (2001) também decompdem a variacao da especializagdo vertical no tempo
e entre paises. O que os autores chamam de participacdo na VS em mudancas na intensidade
setorial e mudancas na composicéo de todos os setores na participacdo da VS. A decomposi¢édo

é dada por:

VS VSk,i
A= z A4 0,5 # (wpie + Wiie—1) + (Awpeie) * 0,5
Xkt - Kkt

. (VSk,i,t + VSk,i,t—l) %
Xiie  Xkit—1

Em que VS, . e X, . sdo o total da VS e exportagOes para o pais k no periodo t; VSy;: € Xy,

sdo a participagdo na VS do pais k e setor i e as exportacdes no periodo t; wy; . € a participagéo
nas exportacoes totais do pais k e do setor i, no periodo t. Cada contribui¢do setorial é dividida
na contribuicdo devido a mudancas a nivel setorial na participacdo da VS (within contribution)
e a contribuicdo devido a mudancas a nivel setorial na participacdo das exportacdes (between

contribution).

Os autores ainda sugerem que o crescimento da verticalizacdo da producéo esta relacionado
com a natureza mutavel do comércio internacional. Uma possibilidade é que os choques
tecnoldgicos tenham levado a fragmentacdo da producao em diferentes locais do mundo. Esses
choques tecnolégicos ou produtivos incluem mudanca técnica da produgdo como o aumento
nos estagios e processos produtivos, ou choques que facilitem a divisdo da producéo existente.
Por exemplo, a supervisdo e coordenacdo da producao e melhorias na tecnologia da informacao
e comunicacao, diminuindo os custos de transmissdo de informacdes, o que tornou mais facil o
monitoramento da produgéo em diversos locais. O surgimento das multinacionais desempenhou
um papel relevante no processo da especializacdo vertical uma vez que permitem que a
producdo se fragmente entre diversos paises em suas diversas etapas produtivas e, ainda assim,

respondam a uma unica empresa.
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A.2 MODELO DE DIVISAO DA PRODUCAO E COMERCIO DE VALOR ADICIONADO
PARA BENS INTERMEDIARIOS

O comércio de valor adicionado é quando bens intermediarios importados de uma nagéo contém
bens intermediérios de terceiros paises e até mesmo da prdpria nagdo importadora. Quando a
origem de todos os fatores priméarios nas exportacOes é identificada, tem-se o comércio de
conteddo de fatores, que foi denominado por Koopman e Wang (2008), Daudin, Rifflart e
Schweisgut (2011), Koopman et al. (2010) ¢ Johnson e Noguera (2012) como “comércio de

valor adicionado”.

Johnson e Noguera (2012) propuseram a combinacdo de tabelas de insumo-produto e
estatisticas de comércio bilateral para computar o conteddo de valor adicionado do comércio
entre paises. Assim, a razdo entre o valor adicionado e as exportac@es brutas, chamadas pelos
autores de VAX, é uma medida de intensidade da divisdo da producdo. Para ilustrar os
mecanismos e resultados proporcionados pelo modelo, foram feitas duas decomposicGes. A
primeira mostra que a maior parte variacdo bilateral no valor adicionado das exportacdes ocorre
devido a divisdo da producdo, e ndo da variagcdo na composic¢ao dos bens exportados para 0s
diferentes destinos. A segunda decomposicdo divide as exportagdes bilaterais de acordo com o
lugar onde sdo absorvidas, e se sdo embutidas em bens intermediarios que retornam ao pais de
origem ou sao redirecionadas para terceiros paises e incorporadas nos bens intermediarios deste

e, finalmente, consumidas no terceiro pais.

Portanto, assumiu-se que existem S setores e N paises, cada pais produz um unico, diferenciado
e comercializavel bem em cada setor. A quantidade do produto no setor s e no pais i € q;(s).
Este bem é produzido combinando fatores de producéo ou insumos locais, bens intermediarios
importados e a producdo é tanto para a demanda final doméstica, quanto para ser usada como
insumo intermediario na producdo. Uma das caracteristicas principais da estrutura global de
insumo-produto € que esta permite o rastreamento da producdo para o uso final e intermediario
separadamente. Para tracar esses fluxos tem-se uma notacdo quadrimensional que denota os
paises de origem e destino, e 0s setores de origem e destino para as remessas de bens
intermediarios. Suponha-se que a quantidade de bens finais do setor s para o pais i que é

absorvido no destino j seja q;;(s), e a quantidade de bens intermediarios para o setor s no pais

i usadas para a produgdo no setor t no pais j seja q;; (s, t).
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A estrutura inter-regional de insumo-produto organizard esses fluxos via condi¢bes de
compensacdo de mercado (market clearing conditions, termo original em inglés). Assim, as
condicBes de mercado em quantidade serdo q;(s) = X; q;;(s) + X X q;; (s,t). Ao se avaliar
esses fluxos de quantidades a pregos comuns, p;(s), entdo, pode-se reescrever a condi¢do de

mercado em termos de valor como:

yi(s) = z cij (s) + szu (s, t) )
7T

J

Em que y;(s) = pi(5)q:(s), c;j(s) = pi(s)qi;(s) e m;(s,t) = p;(s)qi;j (s, t) sdo valores da
producdo, demanda final e bens intermediérios exportados. As exportacBes brutas bilaterais,
denotadas por x;;(s) incluem bens destinados tanto para uso final, quanto para uso
intermediario x;;(s) = ¢;;(s) + Xem;; (s,t). Assim, a equagdo 8 expressa que a producdo e

dividida entre o uso final doméstico, o uso intermediario e para as exporta¢cdes brutas.

Para expressar as condi¢bes de mercado para varios paises e setores de forma compacta é
necessaria a utilizacdo de séries de matrizes e vetores. Desse modo, o valor total da producédo
em cada vetor setorial y; de dimensdo s x 1 e aloca-se o produto para o uso final e
intermediario. Denota-se a demanda final do pais i para seus proprios bens pelo vetor c;; e as
exportaces de bens finais de i para o pais j pelo vetor ¢;; de dimensdo s x 1. Além disso,

denota-se 0 uso de insumos intermediarios de i para j por A;;y;, em que A;; € uma matriz de

mgj(s,t)
Ty

insumo-produto de dimensdo S XS, com elementos A;;(s,t) =m; Com essa

formulacdo é possivel descrever, por exemplo, o valor do aco (s) importado pelo Canada (j) dos
Estados Unidos (i) que é usado na producdo de automdveis (t) enquanto parte da producao total

de automoveis do Canada. Ainda, as exportacdes brutas de i para j (i # j) sdo x;; = ¢;; + A;;y;-

A representacdo matricial, portanto, seré tal qual:
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Entdo, a condi¢des de mercado com S x N bens podem ser escritas como:
y=4,+ Z Cj 9
j

A equacdo 9 € a representacdo classica de um sistema de insumo-produto, em que o total da
producdo é realizada de acordo com o uso intermediério e o uso final. Enquanto um sistema
tipico de insumo-produto foca nas ligacGes setoriais de uma Unica economia, este sistema é
expandido e pode tracar linkages entre bens intermediarios entre os paises e setores. Portanto,
pode-se definir A como uma matriz bilateral global de insumo-produto e a produgao pode ser

representada enquanto:
y = Z(I —A) g (10)
j)

Em que, (I —A)~! é a matriz inversa de Leontief, ou em forma de série geométrica,
(I —A)™* = ¥, A*. Multiplicando pelo vetor de demanda final, o termo de ordem zero c; é
0 produto direto absorvido como bem final, o termo de primeira ordem [i + A]c; € o produto
direto absorvido mais o uso de bens intermediérios; o termo de segunda ordem [i + A + A%]c;
inclui o uso adicional de bens intermediarios usados para produzir a primeira rodada de bens
intermediérios (Ac;) e a sequéncia continua nesse formato. Assim, (I — A)™'¢; é o vetor de
producdo usado em ambos, direto e indiretamente, para produzir bens finais absorvidos no pais

j-

A equacdo 10 decompde a producdo de cada pais de origem i no montante de produto de cada
fonte de uso que é utilizada para produzir bens finais absorvidos no pais j. Logo, pode-se

definir;

Yij
Y25 | _ _

YNj
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Em que y;; € o vetor de producdo de dimensdo S x 1. Esta formulacdo difere conceitualmente
das exportagbes brutas. As exportagdes brutas x;;(s) sdo diretamente observadas como
“embarcadas” bilateralmente do setor s para o pais j. Por outro lado, o0 que os autores chamam
de “transferéncias de produgdo bilateral” nao sdo diretamente observadas, mas sim, construidas
usando informacdes de insumos globais que séo requeridos para bens finais absorvidos em cada
pais. Assim, um insumo exportado do pais i para o pais j pode estar embutido nos bens finais
do pais j que sdo consumidos no terceiro pais k, ou insumos produzidos pelo setor s podem

estar embutidos nos bens finais do setor t.

Portanto, para calcular o valor adicionado associado com essas transferéncias implicitas de
producdo, definiu-se a taxa de valor adicionado para produzir em cada setor em um pais i como
ri(t) =1—%;X44;j (s, t). Essataxa de valor adicionado, € igual aos pagamentos dos fatores
domeésticos enquanto proporcdo da producdo bruta ou ainda, a taxa do PIB para a producéo
bruta a nivel setorial. Finalmente, pode-se definir as exportacdes de valor adicionado e a taxa

de valor adicionado “VAX ratio”, como medida de contetdo de valor adicionado do comércio.

Tem-se que as exportagdes de valor adicionado sdo o total de valor adicionado produzido no
pais i e absorvido no pais j, va;;(s) = 1;(s)y;;(s). O valor adicionado total produzido em i e
absorvido em j € va;; = ¥.s va;;(s).

va;j(s)

A taxa VAX é o valor adicionado a nivel setorial dado por PR O valor adicionado agregado
ij

a

~ ;U
da taxa das exportacdes é -
i

Y em que I é um vetor soma, de dimens&o 1 X s.

j

Para o caso de trés economias abertas e um setor por pais, Johnson e Noguera (2012) apresentam
uma estrutura de decomposicao entre o valor adicionado e fluxo de comércio bruto que foca em
um caso especial e algebricamente direto e ilustra uma estrutura contabil que rastreia o destino
final em que o valor adicionado por um determinado pais € consumido mesmo que este valor

circule em uma cadeia de produgdo com multiplos paises a caminho de seu destino final.

Desse modo, os autores exemplificam com o caso dos EUA (pais 1), China (pais 2) e Japéo
(pais 3). Assumiu-se que a China importa bens intermediarios dos EUA e do Japéo, e exporta

apenas bens finais para os EUA. Por simplicidade, ainda, os EUA e Japdo ndo exportam
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quaisquer bens finais e exportam bens intermediérios apenas para a China. Essa configuraco

de producéo pode ser representada como:

1 a1 a0\ /) €11
Y2 | = 0 ar, 0 Y21+ Cyz + Coq (12)
V3 0 as, dass Y3 C33

Que pode ser resolvido de acordo com o sistema de trés equacdes como segue:

Vi = ;c + 2 Cy1 + 2 c (13)

T aqq 11 (1—ay)(1—ayy) 21 (1—ay)(1—ayy) 22

Y11 Y12
_ 1 N 1
Y2 = 1—a,, C21 1—a,, C22
Y21 Y22
as; as; 1

V3 = C + c + c

3 (1 —az3)(1 —ayy) 2t (1 —as3)(1 —ayy) 271 - ass 33

Y31 Y32 Y33

Esse sistema fornece a transferéncia de producdo implicita necessaria para calcular o fluxo de

valor adicionado. Caso fosse em um sistema de dois paises, a demanda dos EUA para a

~ . . 1
producdo deste mesmo teria ambos, um componente direto Goar C11 e um componente

—ai1)

(V]
(1-a11)(1-azz)

em relacdo a China e incluiriam conteddo doméstico Norte-Americano. Assim, é maior a

indireto c,1 que contabilizaria para o fato das importacGes de bens finais dos EUA

participacdo dos EUA no produto que é absorvido domesticamente do que a indicada pelas
estatisticas de comércio. Correspondentemente, as exportacdes bilaterais chinesas relatam
exageradamente o verdadeiro conteddo doméstico embarcado para os EUA por meio do

comeércio bilateral EUA-China na divisdo da produg&o.

O segundo ponto é que, apesar do Japdo ndo exportar diretamente para os EUA, os EUA

importam contetdo japonés embutidos nas exportagdes chinesas. Esse efeito é resultado das

azz

cadeias multinacionais de producdo, expresso pelo termo —————
(1-as3)(1-azz)

Cy1. 1SSO porque as

exportacdes chinesas para os EUA contém tanto conteudo Norte-Americano, quanto japonés; a

taxa bilateral VAX de comércio entre China-EUA é dada por:
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= (14)

va vaz, +a
21_1_( 31 123’21><1

X21 X21

A equacdo 14 ilustra que a taxa de comércio bilateral VAX remove tanto o valor adicionado
advindo do Japdo (vasz;) e dos bens intermediarios advindos dos EUA (a;,y,;) das
exportacOes chinesas para os EUA. No que se refere ao Japdo, este vai possuir um valor
adicionado positivo para as exportaces para 0s EUA e zero de exportacOes bilaterais diretas.
Portanto, a taxa VAX para o comércio entre Japdo-EUA ¢ indefinida ou infinitamente pequena.
Embora o indice VAX agregado seja limitado por 1 para cada pais, o indicador pode ser superior
a 1 quando um exportador envia bens intermediarios para o exterior para serem processados e
reenviados a um terceiro pais. Assim, as taxas VAX bilaterais captam a influéncia da divisdo da
producdo bilateral e multilateral.

Quando a taxa VAX varia entre 0s parceiros comerciais, o valor bilateral dos saldos adicionados
néo equivale aos saldos comerciais bilaterais. Para ilustrar isso, considere thy, = x;1, — X5, €
vab,, = va,, — va,,; sendo o comércio bilateral EUA-China e o saldo do valor adicionado.

Tem-se, entao:
thi, + azyy,1 = vab, (15)

Logo, th;, < vab,,. Supondo que os EUA tenham um déficit comercial com a China, terdo
também um déficit menor com a China em termos de valor adicionado devido ao fato que o
comeércio bilateral chinés contém contetdo japonés (as,y,q1). Como corolério, o equilibrio
bilateral dos EUA com o Japdo seria distorcido na direcdo oposta. Para generalizar esse

resultado, pode-se escrever qualquer saldo de valor adicionado bilateral enquanto:

va;; vai;
vabij = —]xij - _]in
xij le’
1 vaij vaﬁ 1 vaij vaji
= ey ) [PR Y (M0 P (16)
2VY T s x| 2\ x o x )V T
l Ji 5] Ji

Tem-se que o primeiro termo ajusta o saldo do valor adicionado devido a diferencas nas taxas

de VAX entre as exportagdes e importacées. Quando a razdo VAX para exportagdes € alto em
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relagdo as importagdes, o saldo do valor adicionado € naturalmente empurrado para uma dire¢éo
positiva. Isso é verdade mesmo que o0 comércio bruto esteja equilibrado. O segundo termo ajusta
o saldo do valor adicionado com base no nivel médio da taxa VAX. A partir de um desequilibrio
inicial, o saldo do valor adicionado aumenta ou diminui em relacdo a balanca comercial, a
depender se o indice é maior ou menor que 1, em média. Assim, as diferencas nas taxas VAX
entre o comércio bilateral e o nivel absoluto da taxa influencia a dimensdo do ajustamento na

conversao dos desequilibrios brutos em termo de valor adicionado.

A.3 MODELO DE ESPECIALIZACAO VERTICAL E TERMOS DE DULPA CONTAGEM

Koopman, Wang e Wei (2014) propuseram a integracao da literatura de especializacéo vertical
e da literatura de comércio em valor adicionado. Os autores contribuiram na unificacdo e
transparéncia de uma ferramenta matematica que decompbe completamente as exportacdes
brutas em seus varios componentes, incluindo as exportacfes de valor adicionado, o valor
adicionado doméstico que retorna para o pais de origem, o valor adicionado externo, e termos

de dupla contagem adicionais.

A segunda contribuicdo dada pelos autores é quantificar os diferentes tipos de dupla contagem,
ao invés de simplesmente exclui-los das estatisticas oficiais de comércio. Saber a importancia
relativa de diferentes termos de dupla contagem nas exportacdes brutas é importante para o
aprofundamento de padrdes dos paises nas cadeias globais de valor. Em um exemplo classico,
a China e os Estados Unidos podem ter montantes similares de valor adicionado nas
exportac6es. Porém, a composicdo dos termos de dupla contagem podem diferir. No caso da
China, os termos de dupla contagem podem se mostrar primordialmente na forma de uso de
componentes estrangeiros nos bens finais exportados por este pais. Por exemplo, no design
estrangeiro de produtos e maquinarios. Ja para o caso dos EUA, os termos de dupla contagem
podem se mostrar primordialmente na forma do valor adicionado doméstico que retorna ao pais
e é consumido por la. Por exemplo, os designs de producdo da Apple que sdo usados em sua
producdo final no exterior, mas retornam para serem vendidos no mercado interno Norte-

americano.

Essa estrutura de dupla contagem oferece informac0es adicionais sobre as respectivas posi¢des
dos Estados Unidos e China nas cadeias globais de valor. Em terceiro lugar, Koopman, Wang
e Wei (2014) afirmam que sua estrutura contabil estabelece uma relagdo precisa entre as
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medidas de valor adicionado das estatisticas oficiais de comércio, providenciando uma
referéncia para as estimativas. Em quarto lugar, os autores reforcam a utilizacdo das matrizes
da WIOD no sentido de melhor capturar as fontes internacionais e uso de bens intermediarios
que bases internacionais anteriores. Na estimacdo de bens intermediarios no comercio
internacional utiliza-se da classificagdo de fim-uso, intermediario ou final, para estatisticas

detalhadas de importagdo, ao invés de assumir proporgdes convencionais.

Um conjunto de aplicacbes dessa abordagem pode ser conduzido para remodelar o
entendimento do comércio global. Por exemplo, com dados brutos de comércio, o setor de
servicos e negocios releva ser uma vantagem comparativa para India. No entanto, usando
estimativas de valor adicionado doméstico nas exportagdes, 0 mesmo setor apresentou
desvantagem comparativa para o pais em 2004. O principal motivo sdo as diferencas em como
as exportacdes indiretas de bens e servigos sdo contabilizadas nos paises. Na Alemanha, por
exemplo, grande parte das exportacdes de servicos de negdcios estdo embutidas também nas
exportacbes de manufaturas. Logo, grande parte das exportacdes de bens indianos usam
comparativamente menos servicos de negdcios que as exportacdes alemas. Uma vez que as
exportacdes indiretas de servicos de negdcios domésticos sdo levadas em consideracao, as
exportacdes de servigos de negdcios indianas se tornam menos expressivas que as alemas ou as
exportacdes de outros paises desenvolvidos (KOOPMAN; WANG; WEI, 2014).

Uma vez que o modelo desenvolvido por Wang, Wei e Zhu (2018) é uma extenséo de Koopman,
Wang e Wei (2014), faz-se necessério introduzir brevemente o caso generalizado de G paises e
N setores. Desse modo, em um modelo interpaises, a matriz de decomposic¢éo da producéo e o

valor adicionado s&o dados pelo bloco de notacdo de matrizes:
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G
Zylr
XZ — _A21 I _AZZ wes _AZG Z er
: : : : p
Xe —Ag1 —Ag, [ —Agg . :
ZYGr
-
Bi1 Biz .. Big][h
o e | a7
Xll X12 e XlG Bll Blz s BlG Yll Y12 xx YlG
GZl GZZ GZG — BZl B22 BZG Y21 YZZ YZG (18)
GGl GGZ GGG BGl BGZ BGG YGl YGZ YGG
ViBi1 ViBi; .. ViByg
VeBe1 VeBgz . ViBgg

Com G paises e N setores, A e B sdo matrizes de dimensdo GN X GN; V e VB sdo matrizes com
dimensdo G X GN; V; denota um vetor de linha 1 x N de coeficientes de valor adicionado
direto; As,- € um bloco N x N de coeficientes da matriz de insumo-produto; B, denota um
bloco N X N da matriz Inversa de Leontief, que € o total requerido da matriz que fornece o
montante do produto bruto na producéo do pais s requerida para 0 aumento de uma unidade na
demanda final com destino ao pais r. X, € um vetor N x 1 de producdo que nos fornece a
producdo bruta do pais s que é abosorvida em r. X; = Y.¢ X, é também um vetor N X 1 que
fornece o uso global dos bens finais de s. A decomposic¢do do produto bruto e a matriz de

demanda final da equacgéo 3.4.2 sé&o matrizes de dimensdo GN X G.

Considere ¥, uma matriz de dimensdo N x N com os coeficientes diretos de valor adicionado
ao longo da sua diagonal. Pode-se definir matriz GN X GN com coeficientes de valor

adicionado direto em sua diagonal como:
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7, 0 0
] (20)
0 0 Ve

No caso de dois paises e um unico setor exportador, pode-se obter o valor adicionado doméstico
da producéo de um pais multiplicando a matriz de coeficientes do valor adicionado com o lado
direito da equacdo 18, que é a matriz de decomposicao do produto. Isso resultara em uma matriz

com dimensdo GN x G de producéo do valor adicionado 7 BY, como mostra a equagéo 21:

[Vl 0 ) 0] X11 Xlz e ch_

[O Vv, .. 0 X21 Xz o Xog

0 0 .. V.l X1 X2 .. Xgel

r G G G 1

‘71 Z Berrl ‘71 Z Berrz Vl Z BerrG
r r r
G G G

= VZZBZTY‘Fl VZZBZTYTZ I722327*Y7*G (21)

r r r
G . G ' G

VG z BGrle ]76 Z BGrYrZ [76 BGrYrG

- r r r -

Os elementos nas diagonais principais fornecem a producdo de valor adicionado de cada pais
que é absorvida no pais de origem. Como no caso de dois paises, as exportacdes de valor
adicionado podem ser definidas como elementos das colunas de fora da diagonal da matriz

GN X G
G
VT = I75)(51” = Vsz Bnggr (22)
g

Porém, isso exclui o valor adicionado produzido no pais de origem que retorna depois do ser
processado no exterior. O valor total das exportacdes de valor adicionado de um pais no mundo

pode Ser expresso como.
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G G G
VT = z VX = Vs z z BsgYgr (23)
T#S T#s g=1

Reescrevendo a equacao 23 em trés grupos, de acordo com onde e como o valor adicionado das

exportacdes é absorvido, tem-se a seguinte decomposic¢éo:

G G G G
VI =V ) BuYor +V ) Byl + V) ) Byl (24)
T#S T#S T#S t#S,r

Este é o valor adicionado exportado em termos de demanda final de todos os paises. O primeiro
termo é o valor adicionado nas exportacdes de bens finais; o segundo termo € o valor adicionado
das exportacGes de bens intermediarios usadas pelo importador direto para produzir bens finais
consumidos também pelo importador; e o terceiro termo é o valor adicionado nas exportaces
de bens intermediarios usados pelo importador direto para produzir bens finais com destino a

terceiros paises.

Pode-se definir as exportacdes de um pais para 0 mundo como:

G G
Es, = Z Eg = Z(AsrXr + Ysr) (25)

T#S T#S

Primeiramente, pode-se decompor as exportacdes brutas em seus varios componentes, como

mostra a equacao 26:

G
UEs, = VsBssEsi + Z Vi BysEs.

G G
= VTs. + {Vs Z BoYrs + V5 Z BsrArsXs}

r*S T*S
G G G G
' {Z D VBl + Y VtBtsAsrXr} (26)
t#S r¥sS t#S r¥s

Baseado na identidade para a producéo bruta de cada pais Xy = Yy + Ag X + Eg., tem-se:
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Xs = (1 - Ass)_lyss +U - Ass)_lEs*
Xr=0U- Arr)_lyrr + U - Arr)_lEr* (27)

Substituindo X, e X, na equacao 26, e os inserindo na equacao 24, resulta-se o pais G e N setor,

a versao generalizada das exportacfes brutas, como mostra a equacéo 28:

G G G G
uks, = {Vs Z By Yo + Vs z B Y + Vs z z Berrt}
T%S T#S T#S t#S,1r
G G
+ {Vs Z Berrs + Vs Z BsrArs (1 - Ass)_lyss}
TS TS

G
+ Vs Z BsrArs (1 - Ass)_lEs*

r#S

G G G G
+ {Z Z VtBtsYsr + Z Z VtBtsAsr (1 - Arr)_lyrr}

t£S T#S t£S T#S
G G
+ Z VtBtsAsr Z(l - Arr)_l Er* (28)
t#£s T#S

Logo, a equagdo 28 possui nove termos. Os trés primeiros sdo o valor adicionado das
exportacdes. O quarto e o quinto termos incluem a fonte do valor adicionado do pais tanto nos
bens finais quanto nos bens intermediarios que sdo advindos das importacdes, primeiro
exportadas, mas eventualmente retornam ao pais de origem. Ambos sdo parte da fonte do PIB
do pais, mas representam uma proporcao de dupla contagem nas contas oficiais de comércio.
O sétimo e o oitavo termos representam o valor adicionado externo na fonte do pais exportador,
incluindo o PIB estrangeiro tanto nos bens finais, quanto nos bens intermediarios. O sexto e 0
nono termos séo de dupla contagem e somam as proporg¢des de dupla contagem de mé&o-dupla
no comercio de bens intermediarios de todas as rotas bilaterais, ndo apenas entre o pais1 e o

pais 2.

Assim, Koopman, Wang e Wei (2014) resumem as equagOes apresentadas até aqui de acordo

coma Figura 2A:
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Figura 2A — Estrutura conceitual das exporta¢des brutas de acordo com Koopman, Wang e Wei

Exportagdes
brutas (bens e
Servigos)

|

Valor adicionado das
exportagdes (VT)

7

Conteudo doméstico nas exportagdes
de bens intermediarios que retornam ao

pais de origem (VS1¥)

N

Contetido
estrangeiro (VS)

A

(1) DV nas
exportacdes
diretas de
bens finais

(2) DV nas
exportagdes de
bens
intermediarios
absorvidas
pelo
importador
direto

(3) DV em
bens
intermediarios
reexportados
ara terceiros
paises

(4)DV em
exportagdes
de bens
intermediérios
que retorna
via
importacdes
de bens finais

(5)DV em
bens
intermediarios
que retorna
via
importacdes
de bens
intermediarios

(6) Dupla
contagem nas
exportagdes
de bens
intermediirios
produzidas no
pais de
origem

(7) FV nas
exportagdes
de bens

finais

(8) FV nas
exportagdes
de bens
intermediarios

(9) Dupla
contagem em
bens
intermediarios
exportados
que sio
produzidos no
exterior

Contetido doméstico

Fonte: Adaptado de Koopman, Wang e Wei (2014)

A estrutura de especializacdo vertical por ser expressa como uma combinacdo linear dos varios

componentes identificados pela equacéo 28, como:

DVs = V(I — A)'Es. =

T#S

G
+Vs Z BsrArs (I - Ass)_lyss =

G
Z VT,.
r

(29)

Esses componentes sdo 0s primeiros cinco termos da equacao 28 e mostram o valor adicionado

doméstico nas exportacdes que € geralmente maior que o valor adicionado das exportaces

agregadas. As duas medidas podem ser iguais apenas quando ha valor adicionado doméstico

que retorna com as importacdes, ou seja, quando V; X9, B Yy € 2.6, ¢ By Ay (I — Agg) ™ Y

sdo iguais a zero.
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G G G G G G
VSs = z Z VtBtsY;r + z Z VtBtsAsr (1 - Arr)_l + 2 VtBtsAsr 2(1 - Arr)_l Er*

t#s r£s t#S r#s t£s r#S
G

= z ViBysEs.

Tr#S

G G G G
= z z ViBisYsr + z z ViBisAsr Xy (30)

t#S r+S t#s r#Ss

Portanto, a equacgdo 30 é composta pelos trés Gltimos termos da equacao 28. Pode-se reduzir a
equacao 30 em expressdes mais familiares para casos especiais. Como foi feito em Koopman e
Wang (2008) e Koopman, Wang e Wei (2014) para modelos de insumo-produto de um Unico

pais, isto é:
VS share = u — A,(I — AP)™t = uAM(I — AP)~! (31)

Para um mundo com G paises pode-se escrever:

G
VS share = Z V. B,g

T#S

=u- VSBSSVS(I - Ass)_1

G
- Z VsBsy Ars (I - Ass)_1 (32)

r#S

Em que o altimo termo pode ser interpretado como um ajustamento feito pelo contetdo
domeéstico que retorna para o pais de origem. Portanto, a medida de conteldo estrangeiro das
exportacdes brutas é a generaliza¢do feita por Hummels, Ishii e Yi (2001) para mensurar a
especializacdo vertical em um cenario de multiplos paises com comércio irrestrito de bens
intermediarios. Sendo Y%, V,.B, + ViBss = u, pode-se definir o conteido doméstico nas

exportacdes de um determinado pais enquanto:

G G
DC; = ViBosg. = VT + Vo ) Boglys + s ) BoApsXo 2 DVy 2 ) VT (33)

r¥S r¥S r
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A equacdo 33 é também a soma dos 6 primeiros termos da equacdo 28. Esta mostra que 0
contetdo domestico nas exportacoes é geralmente maior que a parte do PIB de um determinado
pais nas exportacOes e, desse modo, € também maior que o valor adicionado agregado das
exportacOes. As trés medidas apenas serdo iguais entre si no caso em que o valor exportado
domeéstico retorna ao pais de origem, ou seja, quando ambas V, Y.< B, Yy € Ve X%, o B Ape X

sdo iguais a zero.
A segunda medida de especializagéo vertical de Koopman, Wang e Wei (2014) mensura o valor

das exportacGes de bens que sdo usadas como insumos importados por outros paises para

produzir bens para exportar. Pode ser especificada da seguinte forma:

G
VSl = VszBsr = Z Z Bg Yy + Vs z z By AreX¢

T#S r#Ss t#s,r Tr#S t#s,r
G
) Byl + VSZBsrArsXs (34
Tr#S T#S

O que significa que VS1 pode ser representado pelo terceiro termo da equagéo 28 mais o terceiro
e quinto termos da equacéo 26. O segundo termo da equacao 34 mensura o quanto de conteido
doméstico nas exportacdes do pais de origem é usada como insumo importado para produzir
bens intermediarios de outros paises e exporta-los. Também mostra que VS1 é geralmente maior
que o valor adicionado indireto nas exportacdes, porque se incluiu o primeiro termo da equacgéo
34, mas excluiu-se o contetdo doméstico que retorna para o pais de origem e o valor adicionado

embutido nas exportacdes de bens intermediarios via terceiros paises, isto é:

G G
W=V ) ) Byl SVSI (35)
Tr#S t£S,T

Por conta do efeito de terceiros paises tem-se:

G
VS1: = Z V,Bs E, g = Z By Y, + Vi Z By A, X (36)

G
s#t Tr#S Tr#S
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A equacdo 36 inclui o valor adicionado doméstico que retorna ao pais de origem em
importacOes de bens finais e o0 conteldo doméstico que retorna embutido nas importacGes de
bens intermediarios. Caso houvesse a omissao deste Ultimo, a equacao seria inconsistente com
a ideia central de mensurar a especializacdo vertical pelo lado das exportacGes, e falharia em
contabilizar a fonte de exportacGes de terceiros paises usadas para produzir usas exportacées
de bens intermediarios, o que subestimaria os resultados. Portanto, o mesmo contetido
domeéstico embutido nas exportacdes de bens intermediarios de um pais pode se manifestar no
fluxo de comércio de duas formas: i) como conteldo estrangeiro nas exportacfes de outros

paises e ii) como fonte de exportacdes indiretas de conteido doméstico via terceiros paises.

Koopman, Wang e Wei (2014) citam como exemplo o caso do conte(ldo doméstico japonés nos
chips de computadores usados nas exportacdes de brinquedos eletrénicos da China para 0s
EUA. Neste caso, o conteldo doméstico é também simultaneamente uma exportacao indireta
do Japdo para os EUA. Assim, a nivel global, essas perspectivas produzem os mesmos valores
em termos agregados, mas sao diferentes quando mesuradas apenas a nivel de pais. Portanto,
para se ter uma identificacdo completa da especializacdo vertical e da posicdo de um
determinado pais nas redes producdo vertical integradas (ou cadeias globais de valor) é
importante a mensuracdo de ambos as formas. Paises a jusante tendem a ter uma alta
participacdo na especializacdo vertical pelo lado importador, isto é, um alto contetdo
estrangeiro em suas exportacdes. No caso dos paises a montante, estes tendem a ter uma alta
participacdo na especializacdo vertical pelo lado exportador, alta participacao nas exportacdes

via terceiros paises.
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APENDICE B - Paises e setores inclusos nas matrizes de insumo-produto estimadas pela
WIOD

Quadro B.1 — Lista de paises selecionados pela WIOD, incluindo o ‘resto do mundo’

Sigla Nome Sigla Nome

AUS Australia IRL Irlanda

AUT Austria ITA Italia

BEL Bélgica JPN Japéo

BGR Bulgaria KOR Coreia do Sul

BRA Brasil LTU Lituania

CAN Canada LUX Luxemburgo

CHE Suica LVA Letonia

CHN China MEX Mexico

CYP Chipre MLT Malta

CZE Republica NLD Holanda
Tchéquia

DEU Alemanha NOR Noruega

DNK Dinamarca POL Polonia

ESP Espanha PRT Portugal

EST Estonia ROU Roménia

FIN Finlandia RUS Russia

FRA Franca SVK Eslovaquia

GBR Reino Unido | SVN Eslovénia

GRC Greécia SWE Suécia

HRV Croécia TUR Turquia

HUN Hungria TWN Taiwan

IDN Indonésia USA Estados Unidos

IND india ROW Resto do mundo

Fonte: WIOD (2016)



Quadro B.2 — Lista de setores e codigo ISIC revisdo 4 por grau de intensidade tecnoldgica

Numero | Cddigo Setores Intensidade em P&D
ISIC rev. 4

01 A01 Producdo agricola e animal, caca e | Baixa
atividades de servigos relacionados

02 AQ2 Florestal e madeireira Baixa

03 A03 Pesca e aquicultura Baixa

04 B Mineragdo e pedreira Média-baixa

05 C10-C12 | Fabricacdo de produtos alimenticios, | Média-baixa
bebidas e produtos de tabaco

06 C13-C15 | Fabricacdo de téxteis, vestuario e | Média-baixa
produtos de couro

07 C16 Fabricacdo de madeira e de produtos de | Média-baixa
madeira e cortica, exceto moveis;
fabricagdo de artigos de palha e
cestaria

08 C17 Fabricacdo de papel e produtos de | Média-baixa
papel

09 C18 Impressdo e reproducdo de midia | Média-baixa
gravada

10 C19 Fabricacdo de coque e produtos | Média-baixa
petroliferos refinados

11 C20 Fabricacdo de produtos quimicos e | Média-alta
produtos quimicos

12 C21 Fabricacdo de produtos farmacéuticos | Alta
basicos e preparagdes farmacéuticas

13 C22 Fabricacdo de produtos de borracha e | Média
plastico

14 Cc23 Fabricacgéo de outros produtos minerais | Média
ndo metalicos

15 C24 Fabricacdo de metais basicos Média
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16 C25 Fabricacdo de produtos metélicos | Média
fabricados, exceto maquinas e
equipamentos

17 C26 Fabricacdo de produtos de informética, | Alta
eletronicos e opticos

18 C27 Fabricacdo de equipamentos elétricos | Média-alta

19 C28 Fabricacéo de maquinas e | Meédia-alta
equipamentos

20 C29 Fabricacdo de veiculos automdveis, | Média-alta
reboques e semi-reboques

21 C30 Fabricacdo de outros equipamentos de | Média-alta
transporte

22 C31 _C32 | Fabricacao de moveis; outra fabricacdo | Média

23 C33 Reparacdo e instalacdo de maquinas e | Média
equipamentos

24 D35 Fornecimento de eletricidade, gas, | Baixa
vapor e ar-condicionado

25 E36 Captacéo, tratamento e abastecimento | Baixa
de agua

26 E37-E39 | Sistema de esgoto; atividades de | Baixa
coleta, tratamento e disposicdo de
residuos; recuperacdo de materiais;
atividades de remediacdo e outros
servigos de gestdo de residuos

27 F Construcédo Baixa

28 G45 Comeércio por grosso e a retalho e | Baixa
reparacdo de veiculos automoveis e
motociclos

29 G46 Comercio atacadista, exceto de | Baixa
veiculos automotores e motocicletas

30 G47 Comércio a retalho, exceto de veiculos | Baixa

automoveis e motociclos
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31 H49 Transporte terrestre e transporte por | Baixa
oleodutos

32 H50 Transporte de 4gua Baixa

33 H51 Transporte aéreo Baixa

34 H52 Armazenagem e atividades de apoio ao | Baixa
transporte

35 H53 Atividades postais e de correio Baixa

36 I Atividades de  hospedagem e | Baixa
alimentacéo

37 J58 Atividades de publicacéo Média-baixa

38 J59 J60 Atividades de producdo de filmes, | Média-baixa
videos e programas de televisdo,
gravacdo de som e edicdo de mdsica;
atividades de  programacdo e
transmissao

39 J61 Telecomunicacdes Média-baixa

40 J62_J63 Programacdo de  computadores, | Alta
consultoria e  atividades afins;
atividades de servigo de informacao

41 K64 Atividades de servicos financeiros, | Baixa
exceto seguros e fundos de pensédo

42 K65 Seguros, resseguros e fundos de | Baixa
pensdes, exceto seguranca social
obrigatéria

43 K66 Atividades auxiliares de servigos | Baixa
financeiros e atividades de seguros

44 L68 Atividades imobiliarias Baixa

45 M69 M70 | Atividades juridicas e contabeis; | Baixa
atividades das sedes; atividades de
consultoria em gestéo

46 M71 Atividades de arquitetura e engenharia; | Baixa

testes e analises técnicas
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extraterritoriais

47 M72 Pesquisa e Desenvolvimento | Alta
Cientifico

48 M73 Publicidade e pesquisa de mercado Média-baixa

49 M74_M75 | Outras  atividades  profissionais, | Média-baixa
cientificas e teécnicas; atividades
veterinarias

50 N Atividades administrativas e de | Baixa
servigos de apoio

51 084 Administracdo publica e defesa; | ----*
seguranca social obrigatoria

52 P85 Educaggo | - *

53 Q Saude humana e atividades de servigo | ----- *
social

54 R_S Outras atividades de servico Baixa

55 Atividades dos agregados familiares | Baixa
como  empregadores;  atividades
indiferenciadas de producédo de bens e
servigos das familias para uso proprio

56 U Atividades de organizacdes e 6rgaos | Baixa
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Fonte: International Standard Industrial Classification of all Economic Activities (ISIC), Rev.4. United
Nations (2008)
*Atividades ndo inclusas na classificagdo ISIC, Rev. 4



